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ILLA REVUE DU COMMERCE

New York Life Insurance Co.

346-348, Rue BROADWAY, New-York.
Darwin R, Kingsley, President

lo. La New-York Life est une compagnie
d'assurance purement mutuelle maintenant
dans sa 68iéme année d’existence,

20, Elle a un revenu annuel d’au-dela de
‘‘cent treize millions de piastres’.

30, Cette compagnie a payée durant l'an-
née 1911 & ses détenteurs de polices audela
de ‘¢ cinquante trois millions de piastres ”’
Des revenus de I'année elle met au fond de
réserve et dividendes audela de ¢ quarante
six millions de piastres”,

40. Les dépenses de la compagnie pour les
affaires nouvelles en 1911 ont été seulement
que 897/ du montant autorisé par la loi, et ses
dépenses totales ont été seulement, que 58 %
du montant alloué suivant la loi.

50. La compagnie fait affaire au Canada
depuis 1868, et son actif considérant les
affaires qu’elle fait en Canada excéde toutes
les compagnies américaines faisant affaireici.

Cest pourquoi nous vous engageons de
prendre un risque avec cette compagnie de
préférence a d’autres.

Adressez-vous au bureau a Québec.

irecteur Gérant
A. B.Van Felson, ¢

81, rue St-Pierre
TEL. 747,
C’est un fait, “La Mutual Life of Canada”,
est probablement la meilieure compagnie
dans la Puissance,
“ Toronto Saturday Night”

Etablie 1870

The Mutual
Life ot Canada

ACTIF. Janv. 1, 1912, $18,161.847
Augmentation en 5 ans $7,776.307
RESERVE - $14,624.048
Augmentation en 5 ans. $5,570.716
REVENU B - - $3,329.541
Augmentation en 5 ans $1,257.118

ASSURANCE EN FORCE $71,020.771
Augmentation en 5 ans $24,108.364

SURPLUS - - - $3,283,119
Augmentation en 5 ans $2,079,740
PROFITS EN 5 ANS o $2,628,891

Le tout pour les détenteurs de polices.

M. MONAGHAN, 81 rue St-Pierre, Tél. 504

Sun Life
Asmuranre

Comprany
of Canada

BUrREAU CHEF: MONTREAL

Trudelle & Dion

Agents Généraux.
BUREAU :
109, COTE DE LA MONTAGNE
QUEBEC.

UNE METHODE INGENIEUSE

Un agent d’assurance sur la vie s’est
fixé pour régle de solliciter au moins
dix personnes par jour, en plus de son
travail régulier d’encaissement de
fonds—il représente une compagnie
industrielle. Pour étre certain de fai-
re cette sollicitation, il met tous les ma-
tins dans sa poche dix des brochures
de la compagnie et, & un moment quel-
conque de la conversation avec un nou-
veau “prospect”, il lui présente une
brochure. Quand toutes les brochu-
res sont distribuées, I'agent sait qu’il
sait conformé, ce jour-la a la régle
quil s’est fixée. Les polices vendues
dans de tels cas, donnent des commis-
sions variant de soixante-quinze cents
a plusieurs dollars. Sus ces commis-
sions, il fixe une marge d’épargne. La
premiére police vendue chaque jour
apporte dix pour cent de la commis-
sion au fonds d’épargne—si la com-
mission est d’un dallor, I'agent met
dix cents de coté, sur la deuxiéme po-
lice, il préléve vingt pour cent, et aug-
mente alors a vingt pour cent la som-
me prélevée sur la premiére police.
Ainsi, alors que sur une seule police
il économise seulement dix cents, sur
deux polices, il économisera quarante
cinquieme polices, donnent toutes un
prélevement de vingt-cing pour cent.
Quand I'agent peut vendre plus de cing
polices, il porte la commission entiére
donnée par les autres polices au fonds
d’épargne. .S’il rend visite 4 un hom-
me aujourd’hui, lui parle, lintéresse
et si celui-ci uli dit qu'il peut revenir
la semaine prochaine, 'agent charge
10 pour cent sur cette commission
pour la premiére visite. Si, 4 une
deuxiéme visite, 'homme en question
remet encore a plus tard, sa demande
d’assurance, I'agent charge pour son
fonds d’épargne, vingt pour cent sur
sa commission, et ainsi de suite. Si,
enfin, I'agent réussit & vendre une po-
lice & sa quatriéme visite, cette police,
bien qu'elle soit la seule que I'agent
ait vendue dans sa journée, donne au
fonds d’épargne tous les percentages
accumulés ainsi que le percentage ré-
a rvenir plusieurs fois voir un homme
difficile a assurer, et il recueille enfin
les résultats du travail précédent.

Le cotit de la vie si 'on considére les
céréales semble devoir suivre la baisse,
car on note depuis quelque temps bais-
se sur le blé, les farines, les avoines
roulées et le blé-d’inde.

ASSURANCES

Contre les Automobiles, Maladiess
Feu, Vie, Accidents,
Garantie, Bouilloire, etc.

A. E. SCOTT,

116, COTE DE LA MONTAGNE
QUEBEC:
e

Tél. 544.

Assurances.
Feu, Marine, Garant

Vie, Accidents, Assu'ramc"S
d’employés, Automobiles.

Bellean & Auger

85 . RUE ST-PIERRE - &

QUEBEC. Qué.
S

6

Eug Lecler¢

88. Rue ST-PIERRF :
‘Batisse Norwich Union’ Quebe 4
TELEPHONE 1254 St

. bles
Coutier d’Assurances et d’'Imme"

mobile’
Feu, Vie, Garantie. Accidents, Auto

i trons:
Plate-Glass, Responsabilité des pa

-

MAHONY & HAY

ASSURANCE®

111, Cote de la MONTAGNE

QUEBEC.
e
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