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Plus de Deux Mille

personnes ont visité la maison de “Slaredded
Wheat”, le 17 Aoiit 1908 et ont vu le pro-
cédé unique et intéressant de manutacture de

“Shredded Wheat”

Ine SieM or PERIECTION”

1/3 de Dollar,.

volld votre profit

sur chaque dollar de “Force"

Le nombre exact de ces personnes était de
2,141 établissant un fort nmiveau pour le nom-
bre de visiteurs & cet établissement en un
seul jour. Le 13 Aoit, le nombre de visi-
teurs était de 2,016. La moyenne journalidre
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obtenir de nous un prix meilleur que vous § pendant I'été a €té de 1,500 visiteurs.
.

‘ que vous vendez. \otre ri-
val ne peut pas baisser votre prix sans

diminuer son profit, parce qu'il ne peut pas

Aucune autre manufacture d'aliments dans
I'univers n'ouvre ses portes 4 un si grand
nombre de visiteurs. Cette publicité codte
de l'argent; mais elle fait des clients A
‘“ Shredded Wheat " et des clients pour
VOUS. C'est seulement une faible partie
de nos dépenses en publicité. Nous ne per-
mettons pas & ‘“‘Shredded Wheat” de rester
sur vos tablettes.

Aucun autre épicicr ne fait sur “‘Shredded
Wheat'' un profit plus fort que VOUS—pas
de mrchination, pas de primes, pas de strata-
géme, pas de séduction. I.a méme vieille
politique—une affaire franche, pour un mar-
chand franc.

THE CANADIAN SHREDDED WHEAT CO.

NIAGARA FALLS, ONT.

ne le pouvez. Il n'y a pas de “réserve

mentale” en faveur de qui que ce soit a

cette proposition -au sujet de “FORCE"
" Les épiciers sont tous sur le
méme pied d’égalité pour yous,”
ct nous désirons qu'ils soient

tous nos aniis.

THE H-0. MILLS

HAMILTON, - CANADA

Satisfaisants Profits,
Satisfaits Clients,

Savon “Sunny Monday”
POURQUOI VENDRE de petites barres de savon de

buanderie jaune, de peu de valeur, dont le poids et la grosseur
ont été tellement réduits par les manufacturiers que vos clients
en sont mécontentés, quand vous pouvez vendre une barre plus grosse de savon pur, blanc, ne’

de 407/, faire un meilleur profit pour vous-méme et donner i vos clients 1'équivalent de deux
barres de e, pour 7c. '

SAVON <« SUNNY MONDAY”

Une seule harre fera 'ouvrage de deux barres de tout autre savomde buanderie. ESSAYEZ-ILE ET SOYEZ CONVAINCU.
Vous le recommander:z alors a vos clients et vous ferez d’eux VOS pratiques.

EQRIVEZ-NOUS POUR ECHANTILLONS ET INFORMATIONS.

THE N. K. FAIRBANK COMPANY
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EN ECRIVANT AUX ANNONCEbRS, CITEZ “LE PRIX COURANT"

contenant pas de résine et ayant un pouvoir de nettoyage 100y, plus fort, a un prix plus élevé
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