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LE COMMERCE DES NOUVEAUTES
EN 1908

11 est bon de noter les perspectives des
affaires de ceux qui sont bien placés pour
en juger. Voici, & ce sujet, ce que dit du

ce des marchandi sdches, M.
E. B. Gr hields, de G lds, Li-
mited:

“Il n'y a rlen dans l'ensemble des af-
faires an Canada, qui puisse faire penser
aux commercants que durant 1'année nou-
velle les affaires ne seront pas brillantes.

“Autant que nous en pouvons juger, le

e des mar di. sdches est
dans une situation aussi bonne qu'elle
I'a jamals 6té pendant le cours de notre
expérience. L'année 1907 a 6té trés sa-
tisfalsante, les pertes provenant de mau-
vaises créances ont 6té extrémement 16
géres; en réalité, durant les quatre der-
nidres années, les pertes ont 6été les moins
importantes que nous ayons jamais eues
depuls que nous sommes dans les affal-
res.

“Les ventes ont 6té plus importantes
que celles des années précédentes et les
palements des clients ont 6té trds bons
et en autant que nous pouvons volir, 11
n'y a rien dans les apparences qui puisse
contrarier la prospérité du commerce de
distribation au Canada, si nos voisins des
Etats-Unis sortent de leurs troubles fi-
nanclers.

“Les prix de tous les cotons ,lainages et
autres matériaux se maintiennent bien
et d'aprés les indications actuelles, 1l y
a peu de vraisemblance qu'il y ait quel-
que réduction dans les prix de ces tissus.
Cette idée est d'autant plus forte que les
moulins de la Nouvelle-Angleterre com-
mencent déjd & réduire leur production
et tant qu'll en sera ainsi, 1l y aura peu
de danger que les prix solent rédults,

“Dans le Nord-Ouest canadien, les ven-
tes ont été pratiquement aussi importan-
tes que l'an dernier ,sauf pendant les
mois d’hiver quand les chemins ont &té
pour ainsi dire blogués par la neige ot,

alors, Il y a eu peu ou pas d'affaires
dans l'ouest.

“Les affaires dans Québec, Ontario et
les Provinces Maritimes ont 6té au-des-
sus de celles de 1906 et nous prévoyons
pour l'année nouvelle une autre excellen-
te année d'affaires.”

L'INDUSTRIE DU COTON

M. 8. H. Bwing, président de la Mon-
treal Cotton Mills discutant I'avenir 1e
Vindustrie cotonnidre au Canada, a dé-

! claré que jamais les perspectives n'a-
vaient paru mellleures ni plus rassuran-
tes.

“En ce qui concerne nos mouling de
Valleyfield,” fait observer M. BEwing,
“nous avons un surplug d'ordres. 1l fau-
dra six mois au moins pour remplir les
ordres enregistrés et nous recevons en-
core journellement des demandes de co-
tonnades de la part de nouveaux clients.

“Un fait satisfalsant de cette augmen-
tation des affaires c'est que les prix dn
coton restent satisfalsants et nous n'é-
prouvona aucune difficulté & obtenir de
p pts et entiers

“Les ouvriers des moulins travaillent
avec une harmonie remarquable et nous

n'avons aucune raison de nous plaindre.

Je prévois que l'année actuelle sera une
année de record pour l'industrie et le
commerce des cotonnades.”

INVENTAIRE ANNUEL
8a nécessité

Tous les ans nous rappelons & nos lec-
teurs commercants la nécessité de pro-

billets, sulvant les circonstances par leurs
débiteurs retardataires, quand 1'échéance
est arrivée, Cette mesure générale et
non pas, comme quelques marchands sem-
blent le croire, particulidre A& quelques
malsons, devra obliger les détaillants &
se montrer eux-mémes plus exigeants vis-
2-vis de leurs clients sous le rapport des
palements. 11 y a done pour les détail
lants obligation de faire rentrer leurs
crédits avec plus de régularité, car toute
négligence de ce cOté pourralt leur créer
des embarras.

11 ne mangue pas de marchands de 46
tail qui, dans le mois de décembre, ont
pu se rendre compte qu'il ne leur suffl-
sait pas de demander des marchandises
A leurs fournisseurs habituels pour les
obtenir. Ceux qui étaient en retard dans
leurs paiements ont dQ se passer de mar-
chandiges ou régler les vieux comptes im-
payés pour obtenir livraison de nouvelins
commandes. Le crédit a des limites,
c’est que le commerce de détall apprend
de plus en plus et c'est aussi ce que les

détaillants doivent enseigner A leurs cif- .

enfs. Que chacun fasse donc I'inventaire
de ses livres et ne craigne pas de faire
payer les débiteurs en retard,

La limitation plus accentuée des crédits
doit également ehselgner aux détaillants
qu'ils est de leur intérdt d'acheter avee
prudence et de ne pas s’encombrer de
marchandises qu'il faudra payer en gran-
de partle avant qu'elles soient vendues.
Un inventaire des marchandises, en indl-
quant la situation réelle des stocks en
magasin, permettra au marchand de n'a-
cheter qu'ad bon escient et lui évitera de
commettre des erreurs d'achat que, sane

céder & l'inventaire de leur et de
leurs livres. Cette année, cette nécessité
est peutbtre plis grande cue jamals.

Il ¥y a quelque temps, nous avons
fait observer que les maisons de
gros se montrent plus sévares sous ‘e
r-pport du réglement des comptes et
‘quelles exigent plus que par le passé,
soit un paiement, soit une remise des

in ire, 11 tra presque edre.
ment. Un marchand ne peut avoir tout
son stock dana la téte, quelle que soft 1
mémoire et si, & certains moments, 1l
n'en fait pas®un examen sérieux, il g'ex-
pose ou & manquer de certalnes manrchan-
dises ou & en acheter d'autres plus qu'il
ne convient et peut-8tr A faire I'une et
T'autre.




