
Guide «non officiel» de survie du gestionnaire du programme commercial : examen de la situation 20.

Projets bilatéraux de l'ACDI :
• Savez-vous quelles possibilités de développement commercial sont offertes par les projets

bilatéraux (et les projets multilatéraux des IFI)? Quels sont les systèmes en vigueur qui
permettent de repérer ces possibilités et de tenir informés les éventuels exportateurs?
Connaissez-vous les intervenants locaux?

• Existe-t-il des projets financés conjointement par l'ACDI et la SEE et, dans l'affirmative,
y participez-vous directement?

Immigration : visas d'affaires, développement des investissements

• La section de l'immigration est-elle tenue au courant des visites de gens d'affaires et de
missions au Canada? La section de l'immigration vous tient-elle par ailleurs au courant
des visites de gens d'affaires et de représentants gouvernementaux?

• Existe-t-il des arrangements sur la délivrance de visas aux gens d'affaires avec qui vous
êtes en rapport?

• Le programme de l'immigration des gens d'affaires complémente-t-il votre programme de
développement des investissements?

RESSOURCES

De quelles ressources disposez-vous, et sont-elles utilisées à bon escient?

• Employés recrutés sur place?
• Direction géographique?
• Chef de mission?
• Autres programmes de la mission?
• Autres missions de la région?
. $?

Disposez-vous de l'équipement nécessaire (ordinateurs, télécopieurs, etc.)?

• Tirez-vous le meilleur parti possible de la technologie offerte par la direction?
• Vos ressources sont-elles suffisantes pour les activités de représentation et les

déplacements?
• Croyez-vous que vous avez suffisamment de ressources, tant humaines que financières,

pour réaliser le programme commercial actuel? Dans la négative, croyez-vous que vous
pourriez alors redéfinir vos priorités, ou bien des secteurs de responsabilités devront-ils
être supprimés?


