
M. Gareth Brennan, de Multicyl Inc., présente l'une des presses pneumatiques fabriquées par cette 
entreprise de Bolton en Ontario, lors du Salon industriel des Grands Lacs, à Cleveland en Ohio. 

CanadFxport 

Le Salon industriel des Grands Lacs 
Une occasion de trouver des représentants locaux 

et article se veut un compte rendu du consulat général du Canada à Détroit cn ce qui concerne le succès remporté par le Salon indus-
triel des Grands Lacs de 1997 ainsi qu'une invitation aux entreprises canadiennes qui vendent des produits industriels par l'entremise 

a réseaux de distribution commerciaux à participer au salon de 1998. 
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Depuis plusieurs années, le consulat géné-
rai. du Canada à Détroit présente des 
entreprises canadiennes de produits et de 

I  industriels ndustriels au Salon industriel 
des Grands Lacs, qui se tient chaque an- 
ne

-
à Cleveland, en Ohio. Pour les fabri- 

cants canadiens de produits industriels 
I  qui y ont participé, le salon a été une ex- 

cellente occasion de rencontrer bon nom-
bre de distributeurs et de représentants du 
nord de l'Ohio. Ils ont d'ailleurs indiqué y 
ayoir obtenu d'excellents résultats. 

Des occasions d'affaires pour les fabricants de 

produits industriels 

Le salon, commandité par l'Industrial 

Distributors Association et la Purchasing 
Management Association of Cleveland, 
présente, en plus de divers services, des 
produits industriels diversifiés tels que 
des machines-outils, des produits de sécu-
rité, du matériel de manutention, des sys-
témes hydrauliques, des systèmes pneu-
matiques, des produits de maintenance et 
d'ingénierie d'usine ainsi que des produits 
de plastique et de caoutchouc industriel. 

1 En plus d'attirer des distributeurs et 
des représentants de fabricants de l'en-
droit, le salon attire un grand nombre 
d'utilisateurs des produits exposés provenant 
de services d'achat, d'ingénierie et de main-
tenance d'importantes entreprises locales. 
Aussi le salon convient-il particulièrement 
bien aux entreprises offrant une gamme 
Complète de produits vendus par l'entre-
mise de distributeurs industriels de tous 
genres tels les détaillants d'outillage, de 
matériel de sécurité, d'équipement de 

construction et de produits d'entretien et 
de nettoyage d'immeuble. 

Le succès de l'édition 1997 
Pour le salon de 1997, le consulat avait loué 
12 espaces pour présenter autant d'entreprises 
canadiennes, doublant ainsi le nombre d'es-
paces allouées en 1996 et logeant plus de 
deux fois le nombre d'entreprises venues 
cette année-là. Une combinaison intéres-
sante de secteurs de spécialisation a été for-
mée par les entreprises canadiennes expo-
sant, entre autres produits, .des outils de 
découpe, des produits de sécurité, des gants 
industriels, des appareils de chauffage tem-
poraire, des nettoyeurs haute pression et de 
l'emballage. Les participants ont dit y avoir 
établi de bons contacts d'affaires en plus d'y 

avoir fait des rencontres productives, mais 
détendues, lors de la réception donnée par le 
consulat. 

Une invitation au salon de 1998 
Le consulat recommande chaudement aux 
entreprises canadiennes de participer aux 
salons à venir, le prochain devant se tenir 
du 10 au 12 novembre 1998. Il y réser-
vera encore 10 espaces et en réclamera 
d'autres selon la demande. 

Les entreprises canadienn s qui fabri-
quent un produit industriel ou . mmer-

cial et qui vendent ce produit par l'en-
tremise d'un réseau de distribution com-
mercial seraient toutes désignées pour 
participer au_salon industriel des Grands 
Lacs. Le con sulat a reçu a maintes 
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