e ) ”

LE PRIX COURANT. -

RS-

- LE PRIX COURANT

REVUE HEBDOMADAIRE

Du (jor.nerce, de la Finance; de I Industrie,
de la Propriété fonciére et des Assurances.

Bureau: No 32, rue Saint-Gabriel, Montréal;
ABONNEMENTS :

Montréal, un an.........
Canada et Etats-Unis....cueeeueevvennennnnns
) V(1 RR————————— T [) 1],

Publié par
La Soclété de Publication Commerclale

J. Monier, Directenr. - |
Téléphone Bell, 2602.
Téléphone Fédéral 708.

Le premier mai prochain,
les bureaux du PRIX COU-
RANT seront transportés aun’
No 99, rue St-Jacques, Mont-
réal, coinde la Place d’Armes.

MONTREALL. 17 AVRIL 18g1

La Leoi des Liceness

Notre brochure contenant 1n, Loi
des Licences est maintenant, préte
ceux de nos abonnés, ayant payé
leur abonnement d’avance, qui nous
¢n feront la. demande (avee un tim-
bre de 3 c.'pour la malle), pourront
la recevoir immédiatement.

EPICERILES -

- Le marché des peanuts est en
hausse aux Etats-Unis, aprés étre
descendu tres bas.

Les épiciers de Chatham, Onta-
-—T10, Se sont organisés en association.

Les épices moulues ¢t gmpaque-.
tées de la 1maison Brossean & Cie.,
sant les plus estimées des diverses
épices “composées” mises sur le
marché. »

L'association des épiciers de gros
vient de faire un exemple. Elle a
rayé de la liste de ses membres M.
P.C.Larkin,un courtier de Toronto,
qui vendait des sucres & un M. Luin-
bers, épiciers en gros et en détails,
ce dernier étant connu pour vendre
le sucre blanc & 174 p.c. au-dessous
du prix de I'association.
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On dit que toutes les fabriques
de conserves de saumon dans la
Colombie Anglaise, se sdnt combi-
nées.  Elles passeront sous.le con-
trole d’'une scule compagnie, dont
le nom sera “The Victoria Canning
Company,” avee un capital de $500-
000 qui peut étre porté & $1,000,000.
Cest un syndicat anglais qui doit
fournir les fonds.

.Les associations d'épiciers de dé-
tail d'Ontario ont commencé un
mouvement pour obtenir I'abolition
du droit de douane imposé sur le
sucre brut qui est importé au Ca-
nada. Comme ce droit rapporte,
hon an mal an,$3,000,000 au trésor
fédéral, il fandrait compenser son
abolition par I'inposition d’un droit
Sur un autre article. On suggeére
a ce sujet un droit sur le thé.

o

LE SUCRE

Nous apprenons, par nos échan-
g8, que les Etats-Unis ont déja

né sur tous les marchés de la Co-
lombie Anglaise.

Nos prévisions se sont doric (éja
réalisées pour la province du Paci-
fique olt la distance est contre nos
raffineries ; car les raffineries amé-
ricgines de la Californie peuvent
mettre leur sucre & New Westmins-
ter, Vancouver ou Victoria & moins

de frais que les ndtres. Mais il peut '
fort bien arriver que méme chez '
o\ \ .

arrivé assez souvent d’avoir a servir
i & un bon nombre d’acheteurs des
marchandises dont I'envie. leur
,était venue, j'en suis persuadé, a
'regarder mon étalage en passant.
! Quelques-marchands diront peut-
t étre que ce n'est pas d & la maniére

artistique dont ils étaicmt étalés, '

mais j'awmon opinion la-dessus. J'ai
taché de faire comprendre la chose
A mes commis qui font maintenant

lequel il suivra les recommandations
qui précédent et les marchands ne
sauraient trop les signaler & l'atten-
tion de leurs commis et employés.

Mais une des choses qui impor-
tent le plus au succés d'un mar-
chand; c'est de tenir constamment
un ceil sur son stock. Combien de
fois arrive-t-il qu'un client demande
une marchandise et regoit pour
réponse: “oh, monsicur (ou ma-

—hous-otrladistance est en notre fa-
veur, les raffineurs américains qui
ont le sucre brut en franchise puis-
sent faire concurrence aux notres.
Les premiers ont pour eux la pro-
ximité des pays de production, la
surabondance du capital et les avan-
tages du combine (Sugar Trust) qui
diminue considérablement les frais
généraux.

"UN AVIS

On nous a montré 'autre jour un
petit rectangle de papier ressem-
blant beaucoup par le tissu et la
couleur au papier des billets de ban-
que. Lagrandeur du re :tangle était a
peu pres celle des petitsbilletsdeé 25¢.
qui se trouvent encore en circula-
tion ; les vignettes dont il dtait
couvert représentaient assez fidele-
ment celles qui recouvrent les billets
de banque. Tl portait, sur la face, cn
grosses lettres noires les mots :*Do-
mion of Canada,” dont le caractére
et la forme étaient la reproduction
exacte des mémes mots gui existent
sur les billets de 25 cts. |
. Evidemment, au premier coup
d'ceil un peu attentif on reconnais-
sait que ce n'était qu'une circulaire,
destinée & attirer Ja clientéle chez
un marchand-tailleur de la rue St-
Laurent. Mais il eft été possible,
nous en sommes convaincus de pis-
ser cé billet pour 2Z5cts & quelquun
qui n'aurait’ pas su lire, ou méme
qui ne l'eit pas regardé spéeiale-
ment. A ;

Ce genre deréclame a cu autre-
fois de ln vogye, et a donné licu a
des fraudes: cest pour cela que le
parlement fédéral l'a strictement
défendu. : )

En vertu de larticle 63 e lacte
des banques passé a la derniere ses-
sion du. parlement fédéral, celui qui
imprime et celui qui fait cirenler
ces papiers sont passibles chacun
de $100 piastres d’amende ou de
trois mois e prison. ou méme des
deux peines a la fois. = .

Le marchand-tailleur en question
I'ignore sans doute, et I'imprimeur
également, puisque ce dernier a mis.
son nom et son adresse sur ce faux
billet. Ce qui fait supposer que ni
lun ni I'dutre ne lit les journaux
commerciaux.

Pour les Détailleurs

Je trouve qu'il y a une grosse
économie & réaliser en ne perdant
pas de temps. Le temps qui pour-
rait étre perdu, peut étre utilisé de
bien des fagons. Ainsi pendant la
morte saison, j'ai constaté que je
pouvais tirer un bon parti de mon
temps en Vemployant- & divetsifier

commencé & placer leur sucre yaffi-

I'étalage dans mes vitraux. [l m'est

une étude speciale de la maniére
de faire un €talage, au point de vue
de Teffet que cela peut produire
chez le passant.

J'ai soin de marquer toutes mes
marchandises en chiftres ordinaires,
Un client qui traverse. un magasin
n'oserait pas demander le prix de
tout ce qui attire son atttentien,
Cette facon de marquer, d'ailleurs,
aide & Ia vente, car souvent un
client achétera un article simple-
ment parce que le prix lui aura
convenu; tandis gue s'il avait fallu
qu'il demande.le prix et qu'il T'au-
rait trouvé. beaucoup plus élevé
qu'il ne s’y attendait, 1l n’aurait pas
acheté et serait resté sous Ninpres-
sion qu'il venait d'avouer sa pau-
vreté. ... Cette fagon de marquer
e 1 chittres ordinaires, d'ailleurs, con-

prix, car le client est sous 'impres-
sion quil_voit le plus bas prix

chande, le vendeur peut lui montrer
poliment la marque et lui faire
comprendre que ¢est le seul prix,
qu'on n'acceptera de Jui ni plus ni
moius Tfue le prix marqué.  Autre
chose : je mesuis npereu quil n'y a
pas de meilleure plawce que les
vitraux du magasin potir étaler,
avee golit des marchandises mar-
(uées en chiffres ordinaires. De fait,
je erois qu'un étalage est incomplet
s les prix ne sont pas marqués de
maniere que tout le monle puisse
Hes lire, en examinant les nouveautés
exposées, ;
Jattribue une grande part de lIa
‘popularité dont jouit ma maison-aw
fait que jai réussi a inculquer a
mes connnis la néeessité d'étre tou-
jours de bonne “humeur avee les
clients. La bonne humeur est une
qualité de premier ordre quimérite
d’étre cultivée, :
Une face rébarbative, une expres-
sion.mpertinente,un geSte de colere
ou d’ennui ont vite fait de chasser
un _client qui ne reviendra jamais,
ou du moins qu'on aura beaucoup
de peine & ramener. Si Ton me
demandait quelle est la qualité la
plus essentielle & un bon vendeur, je
répondrais que c'est la patience.
Car cette qualité n'est jamais plus
nécessaire que lorsque l'on est &
vendre des marchandisses a des

souvent, ne savent pas ce qu'ils veu-
lent, en réalité.  Le commis ne doit
jamais perdre de vue le client, depuis
son entrée jusqu’a sa sortie du ma-
gasin. Il ne doit jamais perdre
patience, si le client discute les prix
ou les qualités de ece qu'on lui mnon-
tre. Il doit rester invariablement
poli et affable et ne pas insist>r de
maniére a se rendre désagréable,
pour vendre scs marchandises.

Le succes d’'un commis vendeur
dépendra beaucoup du soip avee

tribue beaucoup au maintien du |

vendant Kt si, malgré cela, il mar-

clients difficiles & contenter—et qui,.

dame) nous venons de vendre le
dernier, mais nous en aurons dans
quelques jours.”  Chaque fois que’
cette réponse est faite, c'est une
vente perdue et quelquefois un
client fcrdu aussi, Il est désastreux

C ) :
qu'on drouve votre stock manquant
d'unfarticle de vente courante. Un

marchand devrait passer tous les
Jjours la revue de son stock, ou au
moins d'une partie ct dés qu'un
article commence a s'épuiser, faire
une commande afin de pouvoir avoir
I'artiele nouveau sur les rayons, lors-
que le vieux anra fini de s'éeouler.
Mais il vaut toujours micux de
“grouper ™ les commandes autant
que possible, ear tout emballago
inatile colte du temps et des frais
de transport.’ (Dry (foods Review.)

Le role de la monnaie

© En tout pays, le développement
possible de I'agriculture, de I'indus-
trie et du commeree est en raison
de Tabondance ¢t de T'activité des
capitaux cireulants, et les capitaux
cireulent surtout au moyen de la
monnaice métallique ou de la mon=
naie de papier. Il importe done
d'activer la circulation des capitaux
ct de la monnaie,d’augmenter méme,
s'il est néeessaire, la masse- du nu-
méraire ; mais il importe au plus
haut degré, de rendre disponibles et
capitalisables toutes les valeurs,pour
prévenir toute déperdition de forces,
tout chomage des instruments de
production.  Une nation riche ne

doit jamais 6étre embarrassée pour
proportionner la monnaie aux exi-

agences de la cireulation.  Toute

monacie étant valewr, toute valewr
réelle doit, a la rigueur, pouvoir
étre mométisée, ¢'est-a-dire, conver-
tic en monnaie ou argent de cireu-
lation, sous formne de billet de ban-
que.  Ce qui constitue la monnaie,

ce n'est pas tant la matiére dont

elle est faite, que la valeur certuine,

controlée et garantie qu’clle posséde,
valeur bien constatée et reconnue

de tous, et qui la rend propre. & ser-

vir d'intermédiaire dans tous les

échanges.  Clest, pour les espeéces

métalliques, le poids, le titre ct le

coin ; c'est, pour les billets et la mon-
naie de papier, la responsabilité et
la solvabilité bien connues de la
banque, le capital de son ‘avoir, la
réserve,l'encaisse et surtout le porte-
feuille. L’hétel des monnaies frappe
des piéces avee des lingots, en mar-
quant chacune d’elles d'un coin et
d’un contréle qui certifient le poids,
la qualité et la pureté du métal, et
chaque piéce-vaut en raison de la
valeur intrinséque qu’'clle emprunte
a la valeur méme de la matiére dont
elle est composée. La Banque, elle
aussi, frappe monnaie, mais elle se
sert d'une watiére beaucoup plug



