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Pinspection demeure facultative, ils au-
ront toujours la faculté de ne pas re-
courir aux mauvais services d’un ins-
pecteur qui nanquerait de capacités ou
d’honnéteté.

Les partisans de inspecetion obliga-
toire  répondent  que le marché des
peaux vertes a Montréal suit les cours
du marché de Chicago qui gouvernent
ceux de tous les marchés du monde el
que notre marché local étant Tes plus
important du Canada, ¢’est iei que se
porte la demande,

Quand on demande Pinspection obli-
aatoire dans tout e pavs, on ne deman-
de pas que le mode @Minspection soit
changé a Montréal mais bien que le
mode d'ingpection actuellement prati-
qué a Montréal soit étendu a tout ke
(fanada.

Tous les industriels et marchands:
tanneurs, négociants en cuir, manufac-
turiers de chaussures demandent que
la classification des peaux vertes soit
faite dans tout le pays d'une manicre
uniforme et sur la base de inspection
de Montréal.  \insi, un acheteur - de
peaux qui recevrait un char de peaux
dans n’importe quelle partie du Domi-
nion saurait ce qu'il achéte et pourrait
compter sur un  classement  séricux
puisquiil v aurait partout uniformité
dans Pinspection,

(‘otte question de inspection obliga-
toire ou facultative est tres débattue ac-
tuellement.  Nous avons indiqué som-
mairement les raisons invoguées en fa-
veur de leurs opinions respectives par
les deux partis en présence.

(‘e ne sont pas la évidemment tous
les arguments invoqués pour ol contre
Finspection obligatoire. 11 en est d’au-
tres, ot nous offrons volontiers nos co-
lonnes  aux  partisans de inspection
obhigatoire, comme a ceux qui v sont
omosés pour faire ressortir les avanta-
ges du svsteme qulils préconisent et les
désavantages de celui quiils attaquent.

("est, erovons-nous, la meilleure ma-
_nicre de jeter quelque Tuamicre sur une
question hien débattue, mais non en-
core résolue.

ASSOCIATION DES BOUCHERS DE
MONTREAL

Liassemblée  régulicre bi-mensuelle
de cette association tenue le 24 octo-
hre a la salle <de 'Union Commercial:
sous la présidence de M. Jean Lamou-
reux a réuni un nombre considérable
de membres.

Apres la lecture et Padoption  des
mimrtes de la séance précédente, on
procéde 2 U'élection de M. Donat Poi-

fras qui est diment regu comme mem-

bre de ["Association.

Aprés  Pexpédition des affaires  de
routine. on approuve le compte présen-
té par la Fédération. Tl est ensuit»

LE PRIX COURANT

donné lecture d’une lettre envoyée par
les aviseurs légaux de la cité de Mont-
réal relativement a la charte des Abat-
toirs de PLst.

M. Jean Lamourcux se léve et an-
nonce a assemblée qu'il ne sera pas
andidat pour la présidence aux pro-
chaines ¢lections. 1 estime qu’il a fait
sa part en occupant le fauteuil pendant
pres de deux ans et expose  que  son
commerce néeessite toute son attention.

M. Geo. Fischer se fait I'écho de Pas-
sistance en félicitant le président sor-
tant des progres faits par 1"\s=ociation
pendant son administration.  Tout ¢n
regrettant la détermination de M. La-
mourcux, M. Fischer estime qu'il est
préférable pour le hien de 1"Associa-
tion que la charge présidentielle ne de-
vienne pas un monopole et ajoute qu'il
voa dans PAssociation de nombreus
membres qualifiés pour remplir avee
avantage cette charge. Les vues émises
par M. Fischer  semblent  rencontrer
Fapprobation de Passistance.

Lassemblée sTajourne.

SUIVEZ LE PROGRES

La concurrence qui f'est développée
depuis quelques années signifie que cor-
tains marchands doivent ou se réveil-
ler, ou quitter les affaires. 11 se peut
quiil v ait eu une époque ot la concur-
rence Naffectait pas un commergant
hors de Ta petite ville on il faisait
alfaires, on il pouvait développer son
commerce et se faire un hon revenu.
Aujourd’hui les conditions  sont  hien
Jdifférentes, dit Inter-Ocean.™

Un commereant a 4 faire face a Ia
concurrence la plus vive, sexercant a
des milliers de milles; il ne peut pas
et n'espere pas rester assis tranquille-
ment en attendant que la clientéle vien-
ne a son magasin et lui accorde son pa-
tronage.

1 doit étre tres actif. déplover toute
I'¢nergie dont il est capable, développer
constamment de nouveaux plnns el re-
chercher  partout de nouvelles
pour faire progresser =ex affaires.

Le commerce dodétait ost plus com-
pliqué aujourd’hui quil ne T'a janais
¢te. Dans une petite ville méme, un
marchand doit se mesurer  avee  des
marchands  situés a des centaines de
milles. 11 doit done adopter un grand
nombre de leurs méthodes et créer de
nouveaux plans lui appartenant en pro-
pre.

(e marchand doit avoir des ressour-
cos d'esprit quiil n’avait pas autrefois,
justement  pour les raisons  données
plus haut.  Etant donné que ses con-
currents =ont des hommes qui concen-
trent au plus haut degré leurs facultés
sur leur commerce. il ne lui est pas loi-
=ible de laisser aller sex affaires a-la
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dérive et d’en attendre de bons résul-
tats.

Trop nombreux sont ceux qui ont
entrepris le commeree de détail, pen-
sant que c’était une occupation facile
a remplir.  Ces hommes croient qu’en
avant un magasin et tn v mettant quel-
ques marchandises, 1ls deviendront ri-
ches. 11 est facile, il est vrai, de louer
un magasin moyennant quelques dol-
lars, et quelques centaines ou quelques
milliers de dollars fourniront un stock
de marchandises.

vuand un  marchand | choisit son
stock initial, il est surpris de la réeep-
tron cordiale que lui font ceux qui dé-
sirent lui vendre  des  marchandises;
mais quand le magasin est loué et que
le stock v est entré, la vraie bataille
commence.  (Mest alors qu’il faut faire
preuve de ressources d’esprit et dexpé-
rienee, autrement la clientéle ne vient
as et les dépenses montent. (Pest un
signe des temps que les marchands qui
méritent Pestime du publie continuent
a se développer, tandis que ceux qui
marchent a Paventure, sans-expérience
et sans capacités créatrices — en som-
me ceux qui n’ont aucun talent pour la
vente au détail, sont éliminés.

LA NEW-YORK LIFE

Devant I'Enquéte Législative.

De l'enquéte il ressort que:

Pas un seul sou n'a été soustrait de
I'actif de la Compagnie indiqué dans le
Rapport détaillé du ler janvier 1905.

Pas un sou n'a été ajouté au passif
de la Compagnie indiqué au méme rap-
port. .

La New-York Life est réclement non
pas plus faible mais plus forte qu'elle
ne paraissait.

Pas une seule preuve, pas une seule
plainte de détournement n'a été faite
contre quelque officier ou Fidéicommis-
saire de la New-York Life soit directe-
ment, soit indirectement. i

l.es Participations du Syndicat de la
New-York [lLife lui ont été profitables
et en dix ans les profits nets pour les
porteurg de polices ont été de $2,304),-
000, .

Dans le “joint accourit” dont a fait
partie la New-York T.ife en vue d’ache-
ter et de vendre des titres & des condi-
tion§ plus favorables qu'ell- n'aurait pu
avoir autrement, pas une seule piastre
n'a été perdue dans les transactions ;
mais, au contraire. leg profits réalisés
dans les dix derniéres années ont dépas-
36 $886.000.

La Compagnie n'a pas de Corporations
ni de liaisons subsidiaires d'aucune sor-

‘te. Elle ne posséde ni compagnie de

trust, ni banques, n1 autres entreprises.
La New-York L.ife n'a pas une piastre
placée ni prétée sur actions d'aucune



