CE QU’IL FAUT CHERCHER DANS LE MARCHE AMERICAIN

Dans le secteur de la vente par catalogue, la premiére étape consiste & choisir
une maison de vente par catalogue et a se mettre en contact avec elle. Vous
pouvez faire votre choix parmi un grand nombre de maisons de vente par
catalogue qui vendent des produits allant des vétements et des articles ménagers,
comme la maison Spiegel, jusqu’a des produits particuliers s’adressant & un
créneau, comme la maison Horchow Home Collection qui se spécialise dans les
accessoires décoratifs. ’

Quel que soit votre produit, il faut choisir une maison de vente par catalogue
qui s'intéresse a le distribuer. La vente par catalogue vous permet d'éliminer les
frais normalement engagés dans les voies d’exportation traditionnelles. Dans la
mise en marché conventionnelle, il vous revient de faire percer votre produit sur
un marché régional. Il vous faut effectuer des études de marché et vous rendre
sur place pour voir comment les produits similaires sont mis en marché. Comme
la population américaine est dispersée sur un vaste territoire, cela pourrait
s’'avérer une entreprise colteuse et nécessiter beaucoup de temps. Grace a la
vente par catalogue, vous n’avez plus a vous préoccuper de ces détails.

La maison de vente par catalogue que vous aurez choisie connait et
comprend le marché dans lequel elle vend. Elle a déja effectué les études de
marché et est au courant des données démographiques sur les ménages, des
revenus, du nombre et de la valeur des achats par année et, bien entendu, des
articles qui se vendent bien.

Il vous faudrait consacrer beaucoup de temps et d’argent pour recueillir vous-
méme ces renseignements.

Ilvous incombe enqualité de fabricant ou de fournisseur de choisirune maison
qui se chargera de vendre votre produit. Les articles que vous fournissez doivent
correspondre a l'image que veut projeter la maison auprés de ses clients. Le
processus de sélection pourrait étre la tache la plus difficile, en raison du nombre
et de la variété des catalogues offerts.




