
exportations (WIN Exports),
système international informa-
tisé établissant une liste de
fournisseurs. Actuellement,
plus de 24 000 entreprises
canadiennes y sont inven-
toriées. WIN constitue un
moyen pratique et direct de
déterminer précisément, à
n'importe quel moment, quels
sont les produits canadiens
disponibles sur les marchés
étrangers.

Des besoins concordants

Lorsqu'on leur demande de
nommer les pays qui offrent le
plus de perspectives d'avenir
aux exportateurs canadiens, les
gens d'affaires citent la région
de l'Europe centrale et de l'Est
plus souvent que tout autre
marché dans le monde.

Les raisons sont évidentes. Les
pays de cette région s'ouvrent
actuellement à l'entreprise
privée, et leur marché a été
privé pendant bien des années
de la technologie, des produits
et des services occidentaux.
Selon M. J. Reid Henry, premier
secrétaire aux Affaires com-
merciales de l'ambassade du
Canada à Moscou, les ressour-
ces de l'industrie canadienne
concordent très bien avec les
besoins de cette région : « Nous
voyons arriver ici des entre-
preneurs et des gens d'affaires
canadiens comptant parmi les
meilleurs et les plus brillants »,
déclare-t-il.

Le directeur général
de Newbridge, Alex
Volynsky, et son
épouse Svetlana sur
la Place Rouge à
Moscou.

Le Canada peut aussi offrir
aux Soviétiques d'énormes
connaissances techniques et
de nombreux produits dans le
domaine des interfaces entre
systèmes téléphoniques et
informatiques. C'est ce que
fait la coentreprise Newbridge
Soviet Telekom, qui réunit la
société Newbridge Networks
Corp., d'Ottawa, et la société
des téléphones de Moscou.
Son directeur général, M. Alex
Volynsky, dont les parents
d'origine moscovite ont émi-
gré au Canada quand il était
enfant, fait maintenant un
séjour de trois ans dans son
pays natal pour mettre à exécu-
tion un plan de commercial isa-
tion ambitieux.
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