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Les Outils

BUTTER FI ELO
Se vendent parce qu'ils

sont bons

Les méoeniciens aiment les outils Butterfield. fls les aiment parce
qu'ils les ont trouvés dignes de confiance et de recommandation dans le
travail pratique. Les ouvriers aux pièces préfèrent les Butterfield parce
qu'ils signifient plus de production. et plus de paye. Les mêmes raisons
qui convainquent l'ouvrier aux pièces sont essentielles pour le manufac-
turier. Lui aussi désire une plus grande production qui signifie pour lui
plus de ventes et plus de bénéfices avec un prix de revient proportionnel-

* lement plus bas.

Butterfield & Company, Division
Union Twist DrMl tompany,

Rock [sland, P. Q

REPRESENTANTS A L'ETRANGER:

Grande-Bretagne: Geo. HI. Alexander, 83-84 Coleehili St.,
Londres, Angleterre; France, Italie, Belgique et Suisse: Feu-
wick Frères, 8 Rue de Rocroy, Paris, France; Suède, Nor-

*vège et Danemark: AIb. Sigtr. Anderson & Co., Malmo; Es-
pagne: Casamitjana Hermanos, Ba-reelone; Japon: Abe-Ko-
bei & Co>., Yokohania; Grèce: Stephen C. Stephensoex, il Rtue
Lycourgan, Athènes; Pays-Bas: Wynmalen & Hausman, Rot-
t.rdnni; Australie: H. R. Richardson, 82 PNtt St., Vlckery's
( Ivembers, S.ydney; Amérique du 'Sud:- Charfoes Dreyfus, B.
Mitre, 786, Buenos Aires, République Argentine, Afrique du

*Sud: H. Parker Wood, Cape Town, Durban et Johannesburg.
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