
dienses e importé bienes por un valor de 1900 millones. Entre 
las mâs importantes exportaciones britânicas que van a Canada 
se encuentran las prendas de vestir y los articules eléctricos. 
El intercambio comercial con la Republics Federal Alemana se 
valuô en 3 mil millones en 1979. La mayor proportion de ex­
portaciones canadienses a Alemania se compone de materiales 
industriales no procesados y articulos semiprocesados. Un pro- 
ducto de importancia que se vende a Canada es el automovil, 
lo cual contabilizô ventas por un valor de 256 mil millones en 
1979.

Venezuela constituye una importante fuente de suministro 
de petrôleo para Canadâ, y en parte ha desplazado a los pro- 
veedores del Medio Oriente. Las importaciones totales hacia 
Canadâ en 1979 fueron de 1 billon 504 mil millones, mâs de 
diez veces que cualquier otra nation latinoamericana.

América Central y Sudamérica tienen un gran potencial de 
comercio exterior. Entre 1978 y 1979, las exportaciones cana­
dienses a México y Sudamérica se elevaron de 347 millones a 
2400 millones, el équivalente comercial de Canadâ con los pai- 
ses de la Confederation Britânica de Naciones (Commonwealth) 
exceptuando a la Gran Bretafia. Las principales exportaciones 
hacia Latinoamérica son trigo y harina, papel para periôdico, 
maquinaria, implementos agricoles, aparatos eléctricos, alumi- 
nio, plâsticos sintéticos y pescatio. Ademâs de las sustanciales 
importaciones de petrôleo venezolano, otra s grandes importa­
ciones incluyen café, plâtanos, azücar, nueces, vainilla y cacao. 
Brasil, Cuba y México son socios comerciales de gran importan­
cia para Canadâ.

Tala de bosques en Columbia Britânica

Desde hace mucho tiempo, Canadâ ha mantenido lazos co­
merciales con los paises de la Confederation Britânica de Na­
ciones. Con excepciôn de la Gran Bretafia, las exportaciones a 
los paises de la Confederation representan un 6 por ciento del 
total comercial exterior. Los mâs importantes productos de ex­
portation son los productos de pulpa y papel, trigo y harina, 
productos y partes automotrices, asi como maquinaria. Las im­
portaciones incluyen té, azücar, caucho, bauxita, lana, cera, lino, 
cânamo y yute, petrôleo crudo y café.

La gama de oportunidades de exportation canadiense se 
estâ ampliando râpidamente.

Se ha puesto un considerable empeno en fortalecer el co­
mercio entre Canadâ y la Repüblica Popular China. Desde los 
anos sesenta, China ha sido generalmente uno de los mayores 
mercados de trigo para Canadâ y también lo es en lo que se 
refiere a pulpa de madera, fertilizantes y varies metales. En 
1978, el comercio entre Canadâ y China II ego a casi 600 millo­
nes de dôlares, de los cuales las exportaciones canadienses 
alcanzaron los 503 millones.

La estructura de tarifas candienses consiste en cuatro grupos 
de tarifas de arancel: preferencial britânico, preferencial gene-
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ral, general y de naciôn mâs favorecida. Las tarifas del arancel 
preferencial britânico se aplican a productos importados de todos 
los paises de la Confederation Britânica de Naciones, con ex­
cepciôn de Hong Kong. El arancel preferencial general esta 
disenado para permitir tarifas bajas de gravaciôn sobre produc­
tos importados de paises en vias de desarrollo. En general, el 
arancel es preferencial britânico o para naciones mâs favorecidas 
menos un tercio, cualquiera que sea el menor. La tarifa para

Molino de pulpa y papel en Powell River, Columbia Britânica

naciones mâs favorecidas, que es el arancel bâsico, generalmen­
te son mâs altas que las tarifas preferenciales britânicas y se 
aplican a naciones con las cuales Canadâ mantiene acuerdos 
de comercio bilateral o las cuales forman parte del Acuerdo 
General de Tarifas y Aranceles (GATT). La tarifa general se 
aplica a todos los paises con los que Canadâ no tiene ningün 
acuerdo comercial.

El GATT proporciona un marco de referencia de leyes y 
obligaciones dentro de las cuales se conduce el comercio inter­
national. Como tal, anade disciplina y certeza a las lelaciones 
comerciales entre los paises participantes. Y le mâs importante 
es que al paso de los anos ha alcanzado el objetivo de reducir 
los obstâculos comerciales airededor del mundo. Las mâs am- 
biciosas series de negociaciones de comercio multilateral desde 
la initiation del GATT comenzaron en 1973 con la ronda de 
Tokio y duraron 6 anos. Dieron por resultado el MTN (Negocia­
ciones Comerciales Multilatérales) Acuerdos que redujeron sig- 
nificativamente los obstâculos arancelarios e introdujeron la muy 
necesaria claridad en el uso de barreras no arancelarias, taies 
como los subsidies, los estândares técnicos y las licencias. Los 
acuerdos del GATT y del MTN constituyen los acuerdos interna­
tionales de comercio mâs importantes firmados por Canadâ y 
constituyen una base para la conducta de la politica comercial
canadiense.

El comercio internacional canadiense es promovido a través 
del Departamento Federal de Industrie y Comercio. Dicho De- 
partamento estâ constituido por una oficina sede en Ottawa, 
doce oficinas régionales canadienses y 301 representaciones 
comerciales localizadas en 65 paises alrededor del mundo. Las 
representaciones comerciales ayudan asegurando agentes con­
fiâmes para las firmas canadienses, actüan como punto de 
contacte para hombres de négocies visitantes y proporcionan 
informaciôn sobre las leyes locales y los mercados potenciales.

El mercado exterior mantiene un lugar muy importante en el 
sistema econômico canadiense. El valor del comercio interna­
cional canadiense (126 mil millones de dôlares) se equipara 
aproximadamente con una cuarta parte del Producto Nacional 
Bruto y con la mitad del valor de la producciôn total de Canada. 
La importancia relative entre el comercio exterior y la economia
anadiense, convierte a la salud del mercado internacional en 
na cuestiôn vital para la continua prosperidad de Canadâ.
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