pieds est particuliérement nuisible au dé-
veloppement de I'enfant,

Il est heureux que, de nos jours, les
chaussures d'enfants soient faites sui-
vali Ge grandes lignes anatomiques, pour
s'ajuster au pied naturel.

Des orthopédistes attribuent la défor-
mation du cou-de-pied chez un si grand
nombre d'adultes au fait qu’ils portent
trop tard dans la vie les talons bas et
piats de leur enfance. Cela est aussi
nuisibie que Il'autre extréme qui consis-
te &4 passer subitement des talons bas
aux talons hauts.

(es spécialistes conseillent pour les
vifants ayant une pointure de 10 a 12
nihe chaussure dont la partie inférieure
s« conforme exactement au dessous du
Le talon doit aussi étre assez haut
pour perinettre urne répartition égale du
joids du corps sur le pied A partir du ta-
ion jusqu'd la naissance du grand orteil.
St e pied est toujours a plat, les liga-
ments du pied et du cou de-pied ont une
tendauce A laisser la volte s’affaisser, ce
qui produit souvent un pied plat. Dans
(e cas, les muscles du cou-de-pied sont
poriés a rouler vers l'intérieur.

On fait aujourd'hui des chaussures a
st et tige larges, le coin interne du ta-
i s'étendant assez loin en avant pour
que le poids du cerps porte sur la partie
iletne du pied ou sur un point ou ce
poits se fait le plus sentir. Si un sup-
port convenable, non nécessairement trop
rigide est fourni dés le jeune age a l'ar-
vade du pied, permettant aux ligaments
+taux muscles de remplir leurs fonctions
naturclles, le pied aura une apparence

lorte, plus gracieuse, & mesure que l'en-
fanit se développera.

pied.

Ou fait aussi des chaussures qui don-
‘et up meilleur équilibre A 1'enfant aux
(48 incertains.

De tout cela, il résulte évidemment que
l'essayage des chaussures d'enfants a une
‘Nihortance capitale. 11 est nécessaire
quc le vendeur étudie avec soin cette par-
v dans les magasins de chaussures et
s mugasins A rayons. Certains grands
hacasins sont connus pour avoir des
‘endeurs expérimentés dans I'essayage
tivs chaussures d'enfants uniquement. Cet-
I idée est profitable, car les parents pru-
dents sont attires vers de tels magasins:
'3 savent que leurs enfants y seront bien
s0lunég,

Duas les magasing plus petits, il de-
<l v avoir au moins un vendeur par-
liement au courant de cette partie de
"M travail. Outre les ventes des chaus-
“tes d'enfangs, la présence des parents

"w'lainera naturellement de nombreuses
. lies de chaussures aux grandes person-

"*:\II: King C. Gillette, président de la
juivite Safety Razor Co. et M. John
'‘"vee directeur de la méme compagnie
}‘“_m actue'lement a4 Montréal o ils sont
2 hites de M. Arno Bittues, gérant de

'+ Compagnie Canadienne du Gillette
Safety Razor,

LE PRIX OCOURANT

OCCASIONS D’AFFAIRES

Nos abonnés que pourraient intéresser
les demandes de représentations, d’agence,
de marchandises, etc., publiées dans “Le
Prix Courant” n’auront qu'a nous faire
connaitreé Ie numéro de l'occasion d'affai-
res qui les intéresse pour que nous leur
adressions tous les renseignements com-
plémentaires qui pourraient leur étre uti-

les. )

975. — Manches de pelle. — Une mai-
son  de Mauchester demande que des
manufacturiers canadiens lui indiquent

les prix de leurs manches de pelle.

376. — Carton en pulpe de bois. — Une
maison de Manchester demande que des
manufacturiers canadiens lui envoient
des échantillons et les prix de leur car-
ton en pulpe de bois.

577. — Carton-cuir. — Une maison de
Manchester demande que des manufac-
turiers canadiens lui envoient des échan-
tiilons et les prix de leur carton-cuir.

275, — DPlanches a laver en Dbois. —
Une maison de Maunchester désire corres-
pundire ave: des manufacturiers cana-
diens de planches a laver en bhois.

579. -- Planches ¢n sapin jaune. —
L ne maison du lLancashire demande que
des exportateurs canadiens lui indiquent
les prix et les dimensions de leurs plan-
ches en sapin jaune.

580. — Pin rouge. — Une maison de
Manchester demande que des exporta-
teurs canadiens lui indiquent leurs prix
du pin rouge de premieére qualité, c. i. f.
Liverpool ou Manchester.

S81. Carton-paille. — Une maison
de Manchester -demande que des manu-
fuctirviers canadiens lui envoient des
¢chantillons et les prix de leur carton-
pailie.

582, — Rais en chéne. — Une maison

de Manchester demande que des manu-
fucturiers canadiens 1lui indiquent les
prix et les dimensions de leurs rais en
chéve.

533. — Manches de pic et de pelle. —
i{'ne maison de Manchester demande que
des manufacturiers canadiens lui indi-
quent les prix et les dimensions de leurs
manches de pic et de pelle.

o84. —- Manches de balaji. — Une mai-

soli de Marnchester demande que des ma-
nufacturiers canadiens lui indiquent les
prix de leurs manches de balai de tou-
{cs dimensions.
Conserves de homard. — Une
maison de Manchester désire correspon-
dre avec des exportateurs canadiens de
conserves de homard.

386. -- Bureaux a cylindre (roll top).
-- Une maison de Mancehster demande
que des manufacturiers canadiens lui en-
voient les prix ¢t des catalogues de bu-
reaux a cyiindre.

087. — Planches a laver en bois. —
Une maison de Mauchester demande que
des manufacturiers canadiens lui en-
voient ies prix et la description de leurs

aunches a laver en bois.

a8hH, —
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583, — Fromage. — Une maison de
Manchester désire correspondre avec des
exportateurs de fromage de 1'lle du Prin-
ce Edouard.

089, — Planches en sapin. — Une mai-
son de¢ Manchester demande que des ma.
mifacturiers canadiens lui indiquent les
prix et les dimensions des planches en
sapin de 3¢ et 4e qualité.

390, — Asbgste. — Une maison de Man-
chester demande que des exportateurs
canadiens lui envoient des échantillons
d'asbeste et leurs prix.

1. Feutre Goudronné pour toitures.—
Une maison de Mancehster demande que
des exportateurs canadiens lui emvoient
des écnantillons et les prix de leur feu-
tre goudronné pour toitures.

292, — Graphite de Ceylan. — Une
maison d'Amsterdam désire entrer en re-
lation avec des acheteurs de graphite de
Ceylan.

295 - - Peaux de chevreuil et d'élan.
— Une maison d'Amsterdam ayant fait
des arrangements spéciaux pour expédier
de Ceylay et de Makassaror des peaux de
chevreuil el d'élan, désire entrer en re-
lution avec des tanneurs canadiens.

294, — Sulf. — Une maison d'Amster-
dain désire entrer en relation avec des
exportateurs canadiens de suif.

595. -— Bureaux. — Une maison du sud
de I'Afrique faisant un commerce géné-
ral, desire correspondre avec des manu-
fucturiers et exportateurs canadiens de
bureaux a cylindre (roll top) et & dessus
plat. Elle demande des catalogues, des
listes de prix et des feuilles d'escompte.

296. — Agent. — Une maison d’Angle-
terre demande un agent au Canada pour
la coutellerie et articles plaqués par gal-
vano plastie.

597. —- Agence a l'étranger. — Une
maison des Bermudes désire représen-
ter des exportateurs canadiens de morue,
lard fumé, jambon, beurre, fromage, etc.

598. — Beurre et fromage. — Une mai-
son d’agents a commission et de courtiers
de Cape Town désire communiquer avec
des exportateurs canadiens de beurre et
de fromage.

299, -- Farine de blé et farine d'avoi-
ne. -— Une maison d’agent a commission
et de courtiers de Cape Town désire com-
muniquer avec des exportateurs de fari-
ne de blé et de farine d’avoine.

600, — Lait et créme condensés. — Une
maison d’agents & commission et de cour-
tiers de Cape Town désire correspondre
avec des exportateurs canadiens de lait
et de créme condensés.

601. — Conserves. — Une malison d'a-
gents 4 commission et de courtiers de
Cape Town désire correspondre avec des
exportateurs canadiens de conserves de
toute sorte.

602. — Saindoux, lard fumé et jambon.
— Une maison d’agents & commission et
de courtiers de Cape Town désire corres-
pondre avec -des exportateurs canadiens
de saindoux, lard fumé et jambon.



