o4

LE PRIX COURANT

LES ASSURANCES SUR LA VIE
Y..,'AGENT d'assurance s'engage envers
X‘Q la Compagnie qui l'emplole, & ne
faire aucun rabals dans aucune circons-
tance ni directement, ni indirectement
sur les primes établies que doit payer l'as-
suré. .

Il y a A cela plusieurs raisons que nous
allons examiner aussi briévement que
possible. dans l'intérét de ceux qui nnus
lisent.

Si un grand nombre de nos lecteurs ont
netiorns- suffisantes de  l'assurance
beaucoup aussi, en plus grand nombre
peut-étre sont peu ou pas versés en cet-
te matiére; nous allons donc parler aus-
si clairement que possible.

l.es compagnies d'assurance sont dans
I'obligation d'étendre leur clientéle, la
concurrence entre elles est vive et, com-
me le public en général ne va pas au de-
vant des compagnies d'assurance, ce
sont elles qui doivent aller au-devant du
client et rappeler au commercant, au
peére de famille qu'il a le devoir d'étre
prévoyant.

des

Pour ce faire, les compagnies d'assu-
ranc emploient des agents et ces agents
regoivent une commission sur les affaires
d'assurance qu'ils apportent a leur com-
pagnie.

l.a commission est prévue dans le taux
des primes A payer par l'assuré et elle
doit étre calculée de manidre a encoura-

ger l'agent par une rétribution honnéte !

de ses peines et de son travail sans ce-
pendant peser trop lourdement sur I'as-
suré.

Si donc un agent oftre A l'assuré en
perspective, de}lui faire une remise sur
le paiement de la premiére prime, il
manque d'abord A l'engagement qu'il a

contracté envers sa compagnie. Un tel
agent mérite-t-il une grande confiance

et peut-on, dans ces conditions, traiter a-
vee lui en toute sireté ? Clest la pre-
miére question qui se pose et, la poser
c'est la résoudre.

8i, dit M. J. A. Jackson, un agent est i |

méme de faire une remise. c'est parce
qu'il regoit une commission exagérée.
L'agent d'une compagnie qui ne paie
qu'une commission modérée sur les affai-
res nouvelles n'est pas en mesure de con-

sentir un rabais. La compagnic qui paie

des commissions plus élevées, encourt, |

par le fait méme, de plus fortes dépen-
ses et nécessairement paie des dividen-
des moins élevés.

Mais cette pratique du rabais produit
de plus grands maux encore. Souvent,
ajoute le méme écrivain, des gens sont
souvent amenés par ce rabais & prendre
des polices plus fortes qu'elles ne peu-
vent les supporter et qu'autrement elles
n'‘auraient méme pas considérées. De
telles polices, si 'assuré se maintient en

On demande des agents respon-
sables pour la campagne.
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bonne santé, sont généralement aban-

données A la fin de l'année. L'assuré
n'est pas en mesure ou consentant
de payer la prime plus élevée né.
cessairo '~ au renouvellement de |
police qui -est obanconnée A la fin

de la premiére année cause uane perts
réelle,a toute compagaie et rédrit (g,
tant les dividendes 2 payer aux assures,

Si l'assuré, détenteur d'une police ob-
tenue avec rabais se trouve a la fin (e
I'année en mauvais état de santé, il re-
nouvellera sdremcnt son assurance e:'la
compagnie aura entre les mains un ris-
que hasardeux qu’elle n'aurait pas si ce
n'eit été la tentation offerte a I'assuré
par le rabais. Le rabais est un filet
qu'on Ignce pour récolter les mauvais
risques, il a pour résultat clair d'élever
le taux des décds et de provoquer u
diminution,

Cet exposé indique d'une facon préci-
se les raisons pour lesquelles les com-
pagnies exigent de leurs agents l'enga-
gement de ne consentir aucun rabais sur
les primes des nouvellcs affaires quils
apportent.

Ces raisons sont autant dans I'intére:
des assurés que des ebmpagnies elles
meémes.

L'assuré qui espére vivre longtemps
encore se rend bien compte qu'avec le
systéme des rabais, s'il se pratique dans
la compagnie ol il s'est assuré. la di-

ue

‘minution des dividerdes qui en résuli-

ra pendant les années qu'il wvivra. lui
codtera plus cher que ne lui a rappor:¢
le rabais sur la premiére prime.

C'qt pourquoi, comme conclusion.
nous devons dutdlut frl rltan du muow
nous dirons a nos lecteurs: ne vous as
surez pas dans une compagnie dont lu-
gent vous offrira un rabais.

LES NOCES D’ETAIN

Un débouché treés original pour i'étam
vient de prendre de grandes proportions
aux Etats-Unis. Les lois variant du»
€tat 4 l'autre, les cas de divorce. trt.
nombreux, se réglent dans les Etats ov
la législation est la plus favorable. I.»
longs mariages deviendraient rares. p:-
rait-il, car la mode ae féter les dix pr-
miéres années de ménage a pris v
grande extention, et, & cette occasion.
les intéressés, leurs parents et amis ¢
changent des souvenirs en étain. [ne
maison de New-York ne vend pas mex
suellement pour moins d'un million 1¢
francs de ces souvenirs. e commerce
de ces objets d'étain a atteint 40 mil
lions de franes l'année derniére.

(KTABLIE 1853)
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