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L’Evolution d’'un Magasin de

Oui, disait un marchand de chaussures d'une petite
ville, pendant longtemps je faisais comme la plupart
des autres.  Je laissais ¢chapper le meilleur du com-
merce. IDy a un ville de 20,000 ames, ou plus & moins
de 10 nailles de mon magasin et je ne m'imaginais pas
que je perdais la chance d’augmenter mon commerce
considérablement en  laissant mes  clients s’y rendre
pour leurs «chats de bas de soie, ete., parce que jo man
quais d’mitiative,

Mon pcére ¢tablit ce magasin, et je croyvais que ce qui
it suffisais devait me suffire & moi-méme.  Ce fut un
vendeur a esprit éveillé et progressif qui me fit reve-
nir ceomon errour

La source du trouble

“Un jour arriva dans ma ville un jeunc homwmne qui
imventoria mwon stock en un clin-d’oei! et me fit com-
prendre que j’étais un arriéré (quoiqu’il fut trop poli
ponr me le dire brutalement). Il me prouva comment
je perdais de 1'argent en ne tenant pas une ligne de
chaussures plus fashionables et a plus hauts prix. Notre
population consiste en grande partie de cultivateurs
retirés des affaires. et ils dépensent, ainsi que leurs
garcons et leurs filles, autant d’argent pour leurs
chaussures que les citadins & la mode. Il me fit re
marquer deux ou trois femmes qui passaient et dont les
chaussures ¢étailent trés ¢légantes.
® ‘“‘(les personnes acheétent-elles de vous?'’ demanda-t-
il.

“Je fus forcé de répondre que non.
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Chaussures d’une Petite Ville

“Pourquoi?’ me répliqua ce vendeunr entreprenant.
e ’ . . . .
Ma seule réponse fut que je n'avais pus en magasin
des chaussures de fantaisie.”

Les magasing rivaux de la ville voisine

““Je m’étais habitué i 1'idée que parcee que mes clients
se contentaient, il ¥ a 10 ou 20 ans, d 'une bonne et soli-
de chanssure, il en serait toujours ainsi. Je vendais
bien anx viellards, mais je négligeai le fait que la jeu-
ne génération bat la marche. Aussi, lorsqu'une person-
ne deoma ville désirait quelque chose a la mode, elle
sautait dans son auto et se rendait dans la vile voisine.
Lails pouvaient acheter ce qu'ils voulaient. 11y avait
deux magasins de chaussures dont les étalages étaient
des plus attrayants et qui tenaient en stock tout ce que
la personne la plus difficile pouvait demander.

Un prompt et rude réveil

““Aussi. Je commencai & m'éveiller et m'assurai un
petit stock de chaussures plus attrayantes et a plus
hauts prix a la sollicitation pressante de mon vendeur.
Jeme procurai anssi une ligne de bas de soie, ce qui me
semblait un risque effrayvant, car les deux magasins gé-
néraux de notre ville les tenaient aussi; mais Je décou-
vris hientot que leur marchandise ¢tait de qualité infé-
ricure a la mienne. Je me déeidai alors de persister dans
mon extravagance, Jachetal auelques aceessoires. des
supnorts d’'habits. des boueles de fantaisie. ete. . . J at-
tendis une semaine ou deux sans faire d'efforts pour
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