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Faits Et t
Le SUCCES en affaires n'arrive pas en dormant. Une étude des méthodes commerciales
durant ces quinze dernitres années a démontré que les plus grandes maisons croient en:

Former son hersonnol d’employés par un entrainement sys-
tématique plutét que d’engager et de renvoyer des employés.

Les méthodes scientifiques remplacent actuellement les
travaux a l'essai. \

Cela paie d’étudier la vraie vocation du personnel d’une
maison commerciale.

Les plus grandes maisons ont :
Des moyens définis de taxer la valeur de chaque employé.

Ceci assure que la maison et I'employé auront chacun leur dd.
Les maisons de commerce qui ont le plus de succes :

Entrainent systématiquement leurs employés et leur mon-
trent comment rendre les plus grands services.

LA SCIENCE

n’est ni plus ni moins que le savoir classifié.

La connaissance des affaires se gagne en étudiant bien le succés des milliers de maisons
commerciales et hommes d'affaires qui sont arrivés a faire de bonnes affaires, qui se sont
classifiés et qui maintenant professent, comme on le fait pour la science de la Médecine et de
la Chimie. :

Sily a une Science des Affaires, vous VOUS devez 3 vous-méme pour votre
succeés futur, de vous renseigner au moins sur cette science.

. Nous enseignons la Science des Affaires par instruction individuelle et par corres-

pondance. Demandez aujourd’hul une brochurette gratuite expliquant ce merveilleux
cours.

~—

The Sheldon School of Business Science, Limic.
80 Rue St-Denis, - MONTREAL.
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EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT".




