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Faits Etonnants
Le SUCCES en affaires n'arrive pas en dormant. Une étude des méthodes commerciales

durant ces quinze dernières années a démontré que les plus grandes maisons croient en:

Former son personnel d'employés par un entraînement sys-
tématique plutôt que d'engager et de renvoyer des employés.
Les méthodes soientifiques remplaoent aotuellement les
travaux à l'essai.
Cela pale d'étudier la vraie vooation du personnel d'une
maison oommeroiale.
Les plus grandes maisons ont:

Des moyens définis de taxer la valeur de ohaque employé.
Ceci assure que la maison et l'employé auront chacun leur dû.
Les maisons de commerce qui ont le plus de succès

Entraînent systématiquement leurs employés et leur mon-
trent comment rendre les plus grands servioes.

LA SCIENCE
n'est ni plus ni moins que le savoir classifié.

La connaissance des affaires se gagne en étudiant bien le succès des milliers de maisons
commerciales et hommes d'affaires qui sont arrivés à faire de bonnes affaires, qui se sont
classifiés et qui maintenant professent, comme on le fait pour la science de la Médecine et de
la Chimie.
S'il y a une Soienoe des Affaires, vous vous devez à vous-même pour votre
succès futur, de vous renseigner au moins sur cette science.
Nous enseignons la Soience des Affaires par instruction individuelle et par corres-
pondance. Demandez aujourd'hui une brochurette gratuite expliquant ce merveilleux
cours.
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