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L’ASSURANCE-VIE EN 1016.
‘Les distributions faites par les

organisations d’assurance-vie aux

Etats-Unis et au Canada s’éle-

- vaient & $733,700,000, en 1915. Se-
lon les chiffres compulsés de la
presse- d’assurance. Cette somme
dépasse de $47,000,000 celle de

1914. Les payements dans les deux

pays pour réclamation aprés dé-

cés, dot échue et autres bénéfices
s’élevaient & $451,300,000. En pri-
mes, en valeurs au comptant de
polices échues, en annuités, et en
payements aux bénéficiaires de
polices émises & 1’étranger, les
compagnies réguliéres des Etats-

Unis et du Canada déboursérent

des sommes estimées a $282,400,-

Les transactions d’assurance-
vie pendant 1’année furent remar-
quables, le tableau montrant en
comparaison de celui de 1914 une
grosse augmentatlon de polices.

En fin d’année, il y avait prés
de $22,726,000,000 d’assurances en
vigueur, soit une augmentation
de plus de $1,269,000,000. Le nom-
bre de polices en vigueur mon-
trent une angmentation de plus de
.42,426,000.

Les mnouvelles émissions des
compagnies canadiennes augmen-
taient de plus de $20,000,000, ce
qui contraste aveec la diminution
de $3,000,000 constatée en 1916. Il
ne fait pas de doute que 1’augmen-
tation des transactions d’assuran-
ce-vie au Dominoin était due lar-
gement aux lecons de la guerre.
Les payements pour réclamation
aprés décés et dots échues aug-
mentaient - d’environ  $2,000,000.
Les distributions de primes d’é-
pargnes- dépassaient celles de

1914 de p'rés de $2,675,000.

Les chiffres des payements de
réclamations pour décds et dots
échues pour 1’an dernier en ce qui
concerne les compagnies améri-
caines qui détiennent 94 pour
cent des affaires, montraient une
augmentation de $17,180,000 con-
tre une augmentation de $17,760,-
000 en 1914. Pour 1913, 1’augmen-
tation était de $5,530,000; pour
1912 elle était de $14,890,000 et
pour 1911, $13,480,000.

LES HOMMES QUE VOUS DE-
VRIEZ SOLLICITER

Sollicitez le jeune homme qui
est anxieux de faire des écono-
mies. L’épargne économique est
de ’économie, et le meilleur ex-
emple se trouve dans la protec-
tion de 1’assurance-vie.

Sollicitez 1’homme qui se lance
dans les affaires pour lui-méme ;
son assurance-vie sera considérée
et il sera considéré comme un
homme sur lequel on peut comp-
ter.

Sollicitez 1’homme qui vient
d’étre promu, qui a une nouvelle
position ou qui a eu une augmen-
tation de salaire; une plus grande
responsabilité a besoin d’une pro-
tection adéquate.

Sollicitez le gérant d’une corpo-
ration commerciale; la perte d’un

___tel homme sera consxdérable, et

de tels risques doivent étre cou-
verts.

Sollicitez 1’homme nouvelle-
ment marié; il a certainement be-
~soin.de la protection de 1’assuran-
ce-vie.

Sollicitez le marchand qui fait
des affaires avee un capital em-

prunté; une telle assurance est’
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une avenue de sécurité; c’est un
grand facteur dans le monde des
affaires aujourd’hui.

‘Sollicitez 1’homme qui a ug ami,
un voisin ou un parent qui vient
de mourir; il sera en humeur de
vous entendre.

Sollicitez 1’homme qui est par-
tiellement assuré; il ne s’agit que
de le convainere. L’homme qui
n’est qu’d moitié assuré est, dans
un sens, qu’a moitié d’un homme.

Sollicitez 1’homme qui, récem-
ment, & hypothéqué sa propriété,
I’assurance-vie la sauvegardera
pour ses héritiers, au cas ou il
mourrait.

Sollicitez 1’homme qui vient de
recevoir un héritage; 1’assurance-
vie lui offre un médium sir et
certain de le conserver.
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Il vous donnera des
indications sur la
facon de commer-
cer et vous tiendra
~au courant des
prix du marché.
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