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RECTIFICATION

Il g'est glissé, dans notro dernier nu-
méro, une orreur des plus regrettables
dans notre bulletin des faillites, 2¢ colonne
de la puge 13.

La mention suivante y était faito :

“ Murray Bay

A. Larouche mag. gen. ofirc de com-
poser 3 30 cts dans la piastre.”

Nous regrettons vivement cotte erreur,
do pure inadvertance.

La méprise, du reste, n'avait pas ori-
giné dans nos colonnes, nais dans le
bulletin de l'ngence R. G. Dun & Co., en
date du 22 octobre o, au licu do Arstne
Larouche, Baie St-Prul, on avait inscrit
dans les faillites A. Larouche, Murray
Bay.

Nous serions fichés d'apprendre que
quelqu'un ait pu étre induit en erreur et
appliquer cette mention & M. Alfred La-
rouche, warchand & la Malbaie.

Nous connaissons celui-ct pour un né-
greiant solide, jouissant d'un excellent
crédit et faisant parfaitement honneur 4
ses affaires.

L'agence Dun a réparé son errcur dans
son bulletin du 30 octobre, et nous nous
empressons d'en faire mutant, espérant
qu'on comprendra qu'il y & eu une sumple
erreur clericale.

MORT DE L’HON. HONORE
MERCIER

Nous sommes certains d'étio linter-
préte de tous nos lecteurs, quelles que
soient leurs prédilections politiques, en
disant que ln Province vient Je perdre un
do ses ~lus grands hommes dans la per-
sonne ao ’hon Honoré Mercier, décédé &
Montréal le 30 octobrs, aprds une longue
muladie, soufierte avec un stoicisme toat
antique.

M. Mercier a cu ses défruts, qui n'en
a pas 7—mais il en avait les qualités dans
toute leur expression. C’était un grand
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caur, une nnture géndreuse, uno forto
téte, un patriote delairé ot sincdre, un
chrétion animé de ln véritable foi. La
race canndionnefrangaise fait, par sa
mort prématurés & l'dgo do 64 ans, unc
perte irréparable.

Les clnsses comwerciales en particulier
no peuvent rester insensibles a ce lugubro
événement, M., Mercier a beaucoup fait
pour activer les aflives, particulidrement
pour noucr des relations commercinles
avee In France, La Semaine Commer-
ciale de Québec est heurcuse de déposer
ce modeste hommage sur sa tomnbe.

Les funérailles de M. Mercier se¢ font
aujourd’hui méme, Jour des Morts, &
Montréal,

L'ATTENTION AUX AFFAIRES

L'attention nux afinires est une des
qualités les plus essentielles pour un mar-
chand. Clest cette application fermo et
constanto qui assure le succés do toute
entreprise cominerciale, et, sans elle, la
poursuite d'uno affnire, quelque facile
qu'elle semble étre au premier abord, ne
peut certainement qu'entrainer un résul-
tat fatal pour le malheuroux qui s'y en

valu pour qui que ce soit de ne jaumis
s'dtre joté dans les ontroprises commer-
ciales,

Nous n’entreprondrons pas de tracer
ici nos impressions nu sujot de cos mar-
chands qui trouvent bon de confier, pen-
dant les douxe mois de Vannée, lowrs in-
téréts aux mnins de leurs employés, si
fidtles et dévouds que soiens ces darniors,
et qui pussent leur temps cn promenades,
en pique-niques, en amusements et en dé.
penses que n'nutorisy aucunement leur
état financier, ni leur margo de crédit
chez les fourmssceurs. Nos uvis, & coux-
13, sernient peines perducs, 11 n’y a que
le cessionnnire et Phuissior qui puissent
avoir quelqu'empire sur oux, et coux-ci
sont toujours surs de leur mettro tot ou
tard In main sur Pépaule.  Aussi ne nous
attarderons-nous pas 4 leur adresser des
conseils que ces messicurs recevraient
avec hauteur et trouveraient superflas, si
toutefois notre ztle ne nous nttirait pns
de pires dédsagréments.

Nous nous nadressons de préférence 3
ces marchands honnétes et laboricux qui,
du matin au svir, sunt detricre loar comp-
toir & Vafliit des «cheteurs, ou au fond de
leurs burenux constumment aux prises

gage. il est vrai que toutes les profes avecla fortune qui semblo se goucr de
sions, tous les métiers demandent aujour- ' leurs efforts et s refuser obstinément &
d’hui plus d'attention quoe jamais de la leurs sollicitations. Leur travail, & ceux-
part de ceux qui y chorchent leurs moyens | 13, est incessunt, leur volonté est ferme,
d’existence, il est inutile d’appuyer sur le leur courage cst & toute épreuve , mais ce

fait que lo commereo, lui, en oxige encore
davantage. Tl n’y a pas de profession ou
de métier qui soit aussi assujetti aux mi-
stres et aux dangers de la concurrence, il
n'y en a pas non plus qu'un simple manque
d'attention ou de travail continu puisse
plus aisément compromettre. Ilestdonc
de la plus grande importance que le mat-
chand se pénétre hien d'abord de cette
vérité, et qu'ensuito il chorche et trouve
le moyen d'accorder & son négoce, non pas
une partie sculement de I'attention qui
lui cst si nécessaire, mais une force de

travail comme cette volomté et ce couragoe
sont souvent mal dirigés et ne constituent
pas, & eux seuls, d'ailleurs, la +éritable
attention aux affaires commerciales.

Pour que ce travail journalier, que
nous admirons fort, rapportit tous les
avantages qu'il mérite, il faudrat qu'il
fiit appuyé par un autre travail plus
large, plus élevé, plus conforie & la haute
mission du commerce, et, disons le mot,
plus intelligent daus sun cusemble. Clest.
cette alliauce du trasail de wagusin avee
un autre plus géndral et & vues supérien-

volonté, un travail et une npplication qui, res que, dans le cuurs Ju nutre eapeéricuce

ne so ralentissent jamais.
comme homme d’affaires en dépend entie-
remeont.

Mais s'it est bon pour un négociant de
savoir que P'attention aux affaires doit
ttre 'une de ses principales qualitds, i
n'est pas moins important gu’il connaisse
aussi en quol consiste cette attention que
T'on exige de lui.

Dire tout simplement (u'un marchand
doit s'occupar de son négoce, cest prucla
mer une vérité de La Palice grando
comme le monde et simple comme bien
du monde L'important, et ce qui est
peut-itre beaucoup moins compris, c'est,
comme nous venons de le dire, de saveir
en quoi doit consister cctte application
aux offaires sans laquolle il out micux
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Son salut|déjn assex longue, nuus avons appris A ap-

peler la véritable attention aux aflaires.

Cctte dernitre se reconnait plut6t 3
une autre sorte d'activité que celle qui
caractérise le travail abrutissant du comp-
toir , etle n'est pas une attention d'expec-
tative gqui se butne & savoir prevemr ot
satisfaire les désir> plus ou moms sau-
grouus du clieut , clle wst plus étendue,
elle sa1t prendre avantage de tout ce que
58 passe dans lus sphicres supenieures du
commerce, ct, au licu d’attendre que la
fortune vienne eclleeméme, eclle va & sa
rencontre.

Nous disons que les intéréts du com-
merco sont maintenant communs a tous
les marchands, en ce qu'ils sont basés sur
des principes auaguels chacun doit se



