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maintenant mig’dans des boftes beau-

coup plus grandes et bien mieux faites
qu’'auparavant.
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FOIN PRESSE ET FOURRAGES

MM. Hosmer, Robinson & Co., nous
éc(r]zivent de Boston, & la date du 26 juillet
1906:

Les arrivages pour la semaine dernié-
re ont été de 243 chars de foin et 6 chars”
de paille; 33 chars de ce foin étaient
destinés & I’exportation.

Semaine correspondante 1'an dernier:
244 chars de foin et 5 chars de paille,
dont 43 chars de foin pour exportation.

I1 y a un surplus de foin commun sur
le marché et ces qualités se vendent
doucement. La demande est bonne pour
le foin No 1, et nous -pensons qu'il se-
rait avantageux pour vous d’expédier le
vieux foin que vous avez en mains, afin
qu’'il seit vendu avant l'arrivée .du foin
nouveau sur le marché.

Le marché pour la paille de seigle est
tranquille et irrégulier. Les acheteurs
n'achétent que ce dont ils ont besoin
pour disposition immédiate, car ils atten-
dent pour voir quels seront les prix de
la récolte nouvelle.

Nous cotons : Grosses-balles Petites balle
Foin choix............. $18.00 4 19.00 $18.00 & 19.00
Foln: Nol...wicnovases 17.00 471800 — 17.00 & 18.00
Foin No2........ seensen 4 16.00 15.00 & 00.00
Foin No3 .............. 12,00 4 13.00  12.00 & 13,00
Foin tréfle mélé: ...... 12.00413.00  12.00 4 13.00
Pointréfle ....... ..... 12.00 4 00.00  12.00 4 00.00
Paille de seigle lide.,.. 12.00412.00  00.00 & 00.00
Paillede seigleen balles 9.00 4 10.00  00.00 & 00.G0
Paille d'avoine......... 8.004 9.7C 8.00 & 9.00

- Marché de Montiez!

Le marché reste ferme-par suite des
arrivages restreints suivant 1'époque des
travaux des champs. Nous maintenons
nos prix précédents.

Nous cotons gur rails & Montréal par
tonne, en lots.de char:

Foin pressé e . 10400 10.50
Foin pressé No 2 . .. 9.00 9.50
Foin mélangé de trafle . 8.00 8.60
Foin de treéfle pur . . . . . 7.50 8.00
Paille d’avoine , 4.00 4.25

PEAUX VERTES

Nous cotons: -

Peaux de Montréal, Boeuf No 1 123c.;
No 2, 114¢.; No 3, 103c.; veau No 1, 16c.;
No 2, 14c.; moutons, $1.25; agneaux, 60c..

. cheval, No 1, $2 et No 2, de $1.50.

Peaux de la Campagne: boeuf, No 1, .

11ic.; No 2, 1lc.; No 8, 9c.; veau No 1,
14c. & 16c.

ANIMAUX DE BOUCHERIE
Demande assez acllve..
Nous cotons sans changement:

Boeufs ‘vivants . les 100 1bs. 0.00 6.50
Boeufs abattus . les 100 1bs. .... 10.00
Taureaux vivants .les 100 Ibs. 0.00 4.00
Taureaux abattus.les 100 lbs. 0.00 8.00
Veaux vivants, la piece. . . 6.00 30.00
Veaux abattus, les 100 lbs. 9.00 10.00
Agneaux vivants . . la piece 2.50 8.00.
Agneaux abattus, les 100 lbs. 0.00 15.00
Pores vivants . . leg 100 1bs. 0.00 7.20
© Porcs.abattys -..... . Jes 1000 1bs. 1L.0Y
B . sl D0 eeppme—mmm——mE .

i e -Persgnnel ... . .
" —M. Emile Chaput, assistant acheteur !
de la‘thaison L. Chaput, Fils et Cie, doit
partir & la fin de cette semaine pour une
vacance d’'une quinzaine de jours.

LE PRIX COURANT

LIVRES DE

DISTRI- - -

BUTION DE PRIX

LaCompagnie J.-B. Rolland & Fils

6 A& 14 rue St-Vincent, Montréal,

" Nous avons le plus grand assortiment de
Livres d'Histeires pour Récempenses,
ainsi qu'une grande variété de Livres de
Pridres, dans les reliures nouvelles, aux prix

les plus réduits.  Aussi :

Une grande variété d’Articles Religieux.
N, B. - Les commandes par la poste sont exé-

cutées aveo le plus grand

soin.

La Moulange
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Est  recommandée
par un grand nombre
de propriétaires de
' moulins pour moudre
rapidement et éco-
nomiquement toute
espéce de grains.
Demandez le cata-
logue et les certifi-
cats. Mentionnez le

PRIX COURANT.
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AS TROP BON COM-
PAGNON

Un marchand d'utie petite ville ayant
fait faillite, certains de ses amis discu-
taient la chose et firent cette remarque -
“C'est vraiment ficheux que B...ait fail-
li, mais c’est bien de sa faute: il était
trop bon compagnon, il dépensait trof)
d’argent et trop de temps dans la ville
avec ses camarades.” :

Autant que nous avons pu nous en as-
surer, dit “St. Paul Trade Journal”, ‘e
marchand n’'avait pas un seul
dans la ville. Tout le monde l'aimait.
Son seul défaut, c'était d'étre un trop
bon compagnon.

Il y a 14 ample matidre a réflexion.
Un marchand, pour réussir, doit se faire
aimer. Il doit étre en bons termes avec
toutes les classes de la- société, avoir
des. manieres affables; mais il doit se
garder de dépasser la ligne dangereuse.
11 ne faut pas qu'il fréquente une cer-
taine classe qui causera sa ruine. Il
est parfois fort difficile de déterminer
la ligne dangereuse, de savoir jusqu'ol
on peut aller et ot il faut s'arréter; mais
I'homme assez clairvoyant pour cela ré-
usgira 14 ol I'homme qui va tropmloin
échouera.

Une régle sre a observer consiste a
étre circonspect dars le choix des amis.
"Ce sont ces amis qui influent le plus
sur la vie d'un homme d'affaires en de-
hors du magasin, bien que peu d’hommes
veuillent l’admettre. Il ne semble pa:
qu'il y ait grand mal & boire un verre
avec celui-ci ou celui-la. Ce sont de gais
compagnons, mais quelque jour, les
verres se succéderont trop vite et les
habitants de la ville le sauront sirement.

L'homme perspicace choisira avec soin
ses amis intimes. S'il a du tact, il pourra
rester en bons termes avec tous les au-
tres et conserver leur bienveillance & son
ég}xrd sans pour cela prendre part &
leurs plaisirs spéciaux. Au magasin ou
en dehors, il se conduira toujours avee
la dignité qui devrait distinguer un hom-
me d’affaires et toujours le désigner
comme un des hommes sérieux de la

—ville,dont l'opinjon sur les questions pu-
bliques est respectée, et en qui le.public

a confiance.

Le marchand qui adopte cette reégle
de conduite ne sera jamais connu comme
un “bon compagnon”, dans toute 'accep-
tion du mot: mais, toutes choses égales.
il réussira dans la vie et aura toujours

le respect et la bienveillance du public—

—_——

Les rapports qui nous arrivent d'Ep-
rope indiquent que la récolte des pois
Francais accuse une diminution de 507;
la maison L. Chaput, Fils et Cie, qui re-
présente L. A."Pricé; de Bordeaux, a été
assez heureuse de faire ‘des contrats as-
sez avantageux et est en position de co-
ter aux prix les plus bas.

ennemi’



