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nettes en cents par livre sur tout le poisson vendu au cours des cinq dernières 
années, ont été comme suit: (Les pertes sont données en italiques.)

— Compagnie 1 Compagnie 2 Compagnie 3

1929..............
■ 041930......... ................. .03 .133

1931........... ................... .13 .221 .17
1932.... ................... .28 .279 .01
1933............ ..................... ................... .31 .124 .12

.42 .147 .01

fr.i. ■“, ° P ! les detaüs complets sur l’écart pour le poisson
frais mais les renseignements que nous avons déjà prouvent que l’écart ou
profit par livre est beaucoup plus elevé pour le poisson frais que pour le poisson
ZrT taS etU| 7 rne la moyenne des profits par livre des douze
derniers mois sur 1 aiglefin vendu aux commerçants de gros de Montréal et de

— Filets
d’aiglefin
Montréal

Filets
d’aiglefin
Toronto

Aiglefin,
nature

Montréal

Aiglefin,
nature

Toronto

Compagnie 1...................................
Compagnie 2................................... • .64 .19 .82 .40
Compagnie 3................................... .24 .17 .52 .55
------------------------------------ ------------ .51 .39 .87 .12

calculés à la livre, entre les compagnS nu 't ' d expl,° taÜOf ’
de grandes différences dans le montant Z 7™ *7™ ’ 7 ?X1
des diverses compagnies. nt des char§es fixes pue portent les hvres

la preuve1" e^détail^sur^’écart^e^prix^d C°mité sur/’opportunité d’entendre 
pêcheur vend son produit jusqu’à celui P°1SSOn’ depulS ]c momenfcfOU le 
du commerçant de gros ou du soldeur LvVl C°mpagnie/n dlspose e» fav,eur 
portation, en vue de s’assurer si l’écart est V îhe canadie,n ou ^r celui dex- 
le premier producteur. 6St blen proportionne au prix touche par

(b) Mon enquête a porté sur l’écart entre les nrix nue naient nour le noisson 
les compagnies de gros les plus importantes que paient p P
de vente aux détaxants. Les questio™ a ,»« ,Montre,al e,*.T',ri,lt0' et le "nx
gnie, apprendront au Comité les détaifsuToStioï rCP *"

La majoration moyenne sur le poisson vendu l’an dernier nar les comna- 
gmes de gros de Montreal était de 26 p ion a ~ 1 ^ de ^ pu ,les compa 
dû faire face aux frais de livraison, d’approxW ^ 77’ * 7 °nt
frais de manutention et d’administratiom matlVement "6 cent la hvre et aux

La moyenne de la majoration du prix de vente sur le nrix de revient nour 
les compagnies de gros de Toronto, l’an dernier, était de 27 p 100 ’
et à Montréal.116 ^ ^ SOnt approximativernent les mêmes à Toronto

tion duSrn°3îgniei qUi f?nt COmmerC<) du poisson en gros attireront l’atten- 
ments fiSZf T lesperte,S ?U elles,ont subies par suite des fléchisse-forcées dTZ i Prix qu entraînent les expéditions en consignation; elles sont
et celui de vSr Pmf ! fn°rmaleS’ d augmonter l’écart entre le prix d’achat 

celui de vente pour faire face aux pertes des périodes anormales.
sur lltSSST SUggep! r,espectueusement au Comité d’entendre la preuve 
sur les operations des marchands de poisson en gros afin de s’assurer si l’écart de


