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s vers la Corée du Sud. Il fournira 
es canadiennes sur le marché 
de l’Asie.
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..r votre expansion dans le monde, 
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- -uiletin est de vous fournir des conseils 
d’affaires en commerce international (FACI) et contactez le Service étape par étape et de vous diriger vers nos nombreuses et

précieuses ressources.

Adoptez une approche stratégiqi

Peu importe que vous fassiez déjà d 
vous soyez à vos débuts, une approi 
pour explorer de nouveaux marchés 
Où commencer? Joignez-vous au progi ....... ..

des délégués commerciaux (SDC) du Canada.

[suite à la page 2] Ensemble, nous pouvons continuer à bâtir sur notre lancée. 
Nous vous encourageons à prendre part à l’une de nos missions 
commerciales, à utiliser les services offerts par FACI et le SDC 
et à participer à l’un de nos ateliers « Le monde à votre portée » 
sur l’exportation. Nous nous engageons à travailler avec vous 
coude à coude sur votre chemin du succès dans l’exportation.
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