i11) é&valuation des soumissions - les fournisseurs locaux peuvent
bénéricier d'une certaine préférence.

Ces pré&férences en matiére d'approvisionnement s‘étendent habituellement &
la plupart des sociétés de services publics (&lectricité, communication et
transport) appartenant aux provinces ou financEes par elles. L'importance
gconomique de tels obstacles est limitée par l'ampleur des marché&s publics
de biens et de services. Cependant, dans certains secteurs et pour
certains produits tels que le transport, les télécommunications et le
matériel ge transport en commun, les gouvernements et leurs organismes sont
des acheteurs de taille. De plus, le tiers de 1'industrie canagienne des
services de t&lécommunications est régi par divers organismes provinciaux
et municipaux, ce qui a pour effet de multiplier les régles auxguelles sont
confrontds non seulement les fournisseurs de matériel de. communication,
mais aussi les fournisseurs et les usagers des services de
télécommunication essayant d'étendre leurs activités & 1'échelle du pays.

voici une iiste {nullement exhaustive) de préférences caractéristiques:

Colombie-Britannigue - engagement & pratiquer une pr&férence envers les
entreprises provinciales;

- €valuation de la valeur ajouté&e pour 1‘'&conomie de
12 province sous forme de création d'emplois,
d'acnat de matériel fabriqué dans la province, etc.;

- prime meximale de 10 % fondée sur ie contenu
provincial pour les contrats de moins de 200 D00 §;

- biens d'équipement de transport urbain achetés par
la province, & partir de sgumissions qut ne sont pas
toujours concurrentielles, Quand il y a appels
ag'offres, ils sont ax&s sur les fournisseurs locaux.

ia province restreint 1'achat d'un nombre limité ce

Seskatchewan -
produits aux entreprises de la province;
- 21le paie & 1'occasion une prime pour des achats
faits en Saskatchewan.
Manitobe - la province accorde une préférence de 1 % pour les
achats locaux;
- i1 existe certaines restrictions en ce qui concerne
les appels d'offres, '
Ontario - 1a province paie une prime de 10 % offerte pour le

contenu canadien;

- elle accorde un traitement préférentiel aux
entreprises ontariennes quand leurs soumissions sont
concurrentielles;

- V'utilisation de contrats négociés se traduit par
1'exclusion des entreprises québéccises des réseaux
ferroviaires;

- i1 existe des cas isolé d'adjudication d'importants
contrats & des entreprises ontariennes en dépit age
1'intention des responsables d'acheter & 1'exté&rieur
de la province (ex.: achat de tramweys pour Toronto
ge Hawker-Siddeley plutGt que de HBombarcier).



