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trois moments précis pour s'assurer que 
ceux-ci auront connaissance de ses pro-
duits et de leurs caractéristiques. La pre-
mière fois sera en mai et en juin, au 
moment où on définit les priorités 
d'achat pour l'exercice suivant. L'étape 
suivante est à la fin de l'été quand on 
Fait la sélection des produits à inclue au 
Quadro Basico. Vient enfin le début jan-
vier, au moment où on adapte les prior-
ités d'achat au budget reçu. 

LES FOIRES COMMERCIALES 
Les foires commerciales annuelles 
présentant un intérêt pour les entreprises 
du secteur des instruments et des 
appareils médicaux comprennent Expo 
Médica, Médica Mex et Expo Hospital. 
On prépare actuellement une foire com-
merciale mexicaine canadienne qui 
devrait se tenir à Mexico au nouveau 
Centre du commerce canadien au début 
de 1995. 

Où obtenir de l'aide 
additionnelle 

Le ministère des Affaires 
étrangères et du Commerce inter-
national (AÉCIC) est le ministère 
fédéral du gouvernement canadien qui 
a le plus de responsabilités dans le 
domaine du développement des 
échanges commerciaux. Le Centre 
InfoEx Plus est le premier endroit où 
s'adresser pour obtenir des conseils sur 
la façon d'exporter. On y donne des 
renseignements sur les programmes et 
les services touchant aux exportations, 
on contribue à apporter des solutions 
aux problèmes d'exportation. C'est la 
première porte à laquelle il faut frapper 
pour accéder au réseau de renseigne-
ments commerciaux d'AÉCIC. On peut 
s'y procurer des publications spécial-
isées dans le domaine des exportations. 

InfoCentre 

Téléphone : 1-800-267-8378 
ou (613) 944-4000 

Télécopieur : (613) 996-9709 

La Division commerciale de 
l'Ambassade du Canada à Mexico 
fait la promotion du commerce au 
Mexique. Il y a plusieurs délégués corn 

merciaux à l'Ambassade et un bureau 
satellite à Monterrey. Les délégués com-
merciaux peuvent fournir toute une 
gamme de services y compris la présen-
tation d'entreprises canadiennes à des 
dients éventuels au Mexique, des con-
seils sur les canaux de commercialisation, 
l'aide à ceux qui souhaitent participer à 
des foires commerciales, l'aide pour trou-
ver des entreprises mexicaines qui convi-
ennent comme agent et enfin la compila-
tion de renseignements de crédit et 
d'affaire sur d'éventuels dients étrangers. 

Division commerciale 
Ambassade du Canada à Mexico 
Schiller No. 529 
Col. Polanco 
Apartado Postal 105-05 
11560 México, D.F. 
México 
Téléphone : 724-7900 
Télécopieur : 724-7982 
Contact Ms. Kathryn Aleong 

Consulat Canadien 
Edificio Kolas, Piso C-1 
Local 108A • - 
Zaragoza y Constitucion 
64000 Monterrey 
México 
Téléphone : 443-200 
Télécopieur : 443-048 

Note : Pour téléphoner à Mexico, 
composer 0-11-52-5 avant le numéro 
indiqué ci-dessous. Pour appeller dans 
d'autres villes du Mexique, consulter la 
liste des codes d'appel internationaux 
au début de votra annuaire télé-
phonique, ou demander l'aide de la 
téléphoniste du service international. 

Les Centres de commerce interna-
tional ont été créés à travers le pays 
afin d'être la première porte à laquelle 
les sociétés canadiennes qui veulent 
exporter doivent s'adresser. Partageant 
les locaux régionaux d'Industrie Canada 
(IC), les centres relèvent d'AÉCIC et des 
délégués commerciaux y sont en poste. 
Ils aident les entreprises à déterminer si 
elles sont prêtes ou non à exporter, ils 
les aident à faire la recherche en mar-
keting et à planifier la pénétration du 
marché et leur fournissent l'accès aux 
programmes gouvernementaux conçus 
pour promouvoir les exportations. Ils 

leur obtiennent l'aide de la Direction du 
développement du commerce à Ottawa 
et des conseillers commerciaux à 
l'étranger. Adressez-vous au Centre de 
commerce international le plus proche. 

Le Réseau mondial d'information 
sur les exportations (Exportations 
WIN)est un système informatisé conçu 
par AECIC pour aider les agents de dév-
eloppement du commerce du Canada 
en poste à l'étranger à faire correspondre 
les besoins qu'il constate à l'étranger 
aux capacités des sociétés canadiennes. 
Ce système fournit à l'utilisateur des 
renseignements sur les capacités, l'expé-
rience et l'intérêt de plus de 30 000 expor-
tateurs canadiens. Pour s'inscrire sur 
Exportations WIN, appelez 
(613) 996-5701. 

Le Service d'information commer-
cial fournit aux entreprises canadiennes 
des renseignements détaillés sur les 
marchés par produit. Il aide des entre-
prises à tirer parti des possibilités 
locales, d'exportation, de transfert de 
technologie et de nouveaux investisse-
ments dans le domaine de la fabrica-
tion. Ces sociétés canadiennes utilisent 
ces renseignements pour prendre leurs 
décisions en ce qui concerne la fabrica-
tion, le développement de produits, la 
commercialisation et l'élargissement des 
marchés. Les renseignements fournis por-
tent sur les valeurs, le volume et les prix 
unitaires des importations, les caractéris-
tiques d'importation particulières (par 
exemple matériaux, catégorie, gamme 
de prix, et) les noms des importateurs, 
les principaux pays d'exportation, 
l'identification des exportateurs étrangers 
au Canada, la production canadienne, 
les exportations canadiennes et les 
importations américaines. Les deux-tiers 
des clients de ce service sont de petites 
entreprises. Téléphonez au 
(613) 954-4970. 

L'Ambassade du Mexique remettra 
les visas qui conviennent aux hommes et 
Femmes d'affaires du Canada qui voya-
gent au Mexique pour affaires. Pour 
obtenir de l'aide, s'adresser au délégué 
commercial mexicain à l'adresse 
ci-dessous. 


