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Un Vendeur est plus qu'une Machine
Peut-être dans les années à venir - lorsque l'esprit
pratique aura atteint son maximum, se trouvera-t-il un
expert en choses pratiques, qui sentant absolument
le besoin de s'occuper, pourra essayer de faire une ma-
chine POUR VENDRE LES MARCHANDISES: pour
recevoir l'argent et donner l'article désiré.

Un vendeur emploie son esprit et son imagination
pour trouver des qualités cachées de vente à son pro-
duit et pour les suggérer à ses clients.

Lorsqu'on lui demande une bouteille de Poli 0-Cedar
pour polir les meubles, il peut mentionner les superbes
résultats que donne 0-Cedar pour redonner le bril-
lant original à un piano ou à un auto.

On il peut parler de la facilité et de la perfection avec
lesquelles la vadrouille à poli 0-Cedar polit les plan-
chers et les boiseries. -l

De petits points de ce genre, la meilleure machine ne
pourra jamais y prétendre, mais le vendeur moderne
s'en sert pour faire des ventes, des amis et des pro-
fits.

Commandez à votre fournisseur de gros
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