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g’ Epiciers * Il n’y a probablement par un seul article de marque dans

> le stock d'épicerie qui égale ROYAL EAST pour le nombre des ventes,
? car il provoque une demande constante, et c’est une des plus fructueuses
/ sources de profits qu'ait 1'épicier. Quelques épiciers ont expérimenté des
marques peu dignes de confiance pour lesquelles il n’y avait que peu ou
pas de ventes et ont perdu de ce fait de bons clients
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EW.GILLETT COMPANY LIMITED

..,LETTC TORONTO, ONT.
WINNIPEG MONTREAL

Entretenir les
ventes

est un probléeme difficile pour les marchands qui ne tiennent pas en stock des conserves de toute premiére marque.
| Pourquoi n’entretenez-vous pas vos ventes en tenant les aliments marins de haute qualité, marque BRUNSWICK, qui
donnent toujours satisfaction ? Le poisson est un aliment trés recherché parce qu'il se digére facilement et est parfai-

"™ La Marque BRUNSWICK

tient la toute premiére place dans les aliments marins. Les poissons fraichement péchés dans la fameuse Baie Passama-
quody sont scientifiquement mis en conserves quelques instants aprés qu’ils sont sortis de 1’eau.

Ce sont des articles faciles a vendre et qui procurent de bons profits.

Jetez un regard sur les suivants et garnissez-en votre stock aujourd’hui-méme.
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%4 Sardines & I'Huile Finnan Haddies

3; Sardines a la Moutarde (Boites Rondes et Ovales)
Kippered Herring Clams

Harengs Sauce Tomate Scallops

CONNORS BROS., Limited, Black’s Harbour, N. B.




