| 'Un m0|s 3 I'avance

'>Ver1ﬁez la date de livraison du matenel
. d’exposition, de 1equipement et des

‘ fourmtures

Prenez les arrangements nécessaires

pour le reemballage et le retour de vos h |

‘produits. -

-Vérifiez les dlsposmons qu1 ont ete prises -
- pour la constructlon de vou'e stand

la semalne precedant Ia f0|re

; _Venﬁez les dispositions qui-ont été pnses'. .
. pour accueillir les visiteurs. ' ‘

;?Orgarusez les reumons et des repetltlons

sur.place.

Venﬁez larnvee et le dedouanement
de votre matériel d’ exposxtlon et des

| -fournitures destinées au stand

: Preparez une trousse pour les repara

- tions a effectuer d'urgence au stand: et
. au matenel d’ expositlon

" Rencontrez le photographe et'prenez les.
’ dlsposmons voulues pour les séances de

photographxe

Prenez note de tous les numeros de tele—'
phone importants (directeur de la foire,

service de sécurité; décorateur, enu'etlen,.'

'manutenhonnalre du fret etc)

-»'Commumquez 1e numéro de telephone
_."de votre stand et de vou'e hotel a votre -
- siége soc1a1 au’ Canada B

' La vellle de I ouverture

de Ia foxre

Venﬁez une dermere f01s voh‘e stand 1e ’

mobilier etle matériel.

} »Mettez la-derniére main au calendner '
~des présences dans votre stand.

- Parcourez toute la foire. Voyez comment
. 'vos concurrents s'en tirent et. prenez o
- note de toutes les idées qui pourraient
. vous étre utiles lors de votre prochame
. _exp051t10n ' :

‘Pendant la foure

. Chaque matln prenez 1e petlt dejeuner S
. _avec votre personnel pour I'informer des ‘
actmtes de la Journee :

L3 fTous les Jours, venﬁez ce que font vos

) concurrents

c. Mettez-vous en rapport avec des fabn— -

cants étrangers de gammes de prodmts

. _complementalres pour discuter avec- eux
- sil peuvent écouler vos prodmts sur -
‘ leurs marchés natlonaux .

- Aprés la foire.

¢ Occupez-vaus du démontage et du

retour de votre matenel d exposmon et

- de-votre eqmpement _
. Venﬁfz Ies factures et les frais de semce. ‘

Te Essayfz de rester un JOUI' ou deux apres

- la cloture de la foire pour former les

L representants que vous avez recrutés,
' relancer les contacts que vous vous étes

faits sur place et visiter le marché pour-

- . prendre note des prodmts des prix, des - - .
- inodes de préseritation et des habitudes .
de publicité de VoS concurrents sur place

e Envoyez des lettres de suivi & tous les .

.contacts prometteurs que vous aurez
faits pendant Ia foire.

. Orgamsez des séances de compte rendu

- avecle personnel permanent et le

~ personnel recruté sur place en vue de
discuter de leurs observations pour
améliorer les futures exposmons

. ‘Faites savoir au delegue commercial

“votre évaluation des résultats de votre .
‘participation et vos pro_]ets d avemr sur .
ce. marche

-« Lorsque.vous serez de retour au Canada- -
' commumquez avec les agents commer-

- ciaux au Centre de commerce interna-

" tional pour 1 leur faire un compte rendu -

de votre’ partic1pat10n a la foire.
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