LE PRIX CCOURANT
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lée 6t qu’on retire au moment de! De cette fagon, les cuirs pml\'(.m!

I'expédition en leur mettant une
poignée de sel avant de les mettre
en paquets, ce salage a pour résul-
tat au lien de faire perdre du poids
au cuir, de lui en faire plutdt rega.
guer.

Nous n’examinerons pas non plus
les salages auxquels on mélange des
matidres étrangéres, des acides, des
sels plombants, des huiles lourdes
et jusqu'd de la brique pilée trés
fine, ces méthodes constituent des
fraudes.

Souvent aussi les cuirs, en dehors
du salage sur chair, sont saupoudrés
sur poil, d’un sel fin pulvérisé qui
se détache trés difficilement avant
la mise & 1’eau et qui a pour but de
donner aux cuirs une surcharge
inutile.

Il est vrai d’ajouter que les ven
deurs ont été souvent iucités a se
servir des moyens qui permettent

Pvovager pendant un mois ou deux
cetarriver en bon état chez le des
‘l.inumin-. lorsquil s'agit d'expédi- |
:tl«?u A I'(‘ll":lll,‘_:l'l‘.'nll fait le méme
;plmgo. mais chair en dehors, de
ifagon A éviter dans les franshorde |
rments, les aceidents qui pourraient
se produire sur I fleur.
Dans bien des pays d*Europe, on'
envoie les peanx sur le marehé apres
les avoir Liissées H a6 Jours au plus
rsous  sel, temps juste  uéeessaire
pour permettre au sel de se disson
dre, mais il est d peine pénétré dans
les tissus ¢t ne saurait assurer une
longue conservation en bon état.
— i Halle anr Cuirs )

-

LA PROPRIETE DE LA CORREN
PONDANCE

Bien que la petite histoire qui

d'empécher la perte du poids, parisait ne se soit pas passée au Canada,
cette raison que acheteur ne tieot|elle comporte néianmoins un ensei
junais assez cowmpte, dans le prix!gnement que nous croyons devoir

qn'il offre, de la perte de poids qui,
résulte d’un salage correct et loyal.

Ainsi un cuir de boucherie d’un
sialage loyal en pile de trois semai-
nes 3 un mois, qui aurait cofité 39 00
les 110 1bs, soit $18.00 les 220 Ibs,
sans  compter toutefois les frais
divres qu'il supporte & I'achat frais
“de houcherie, devrait &fre venduw
«alé A repeser entre £21.00 et 322.00,
nitis 8i ce méme cuir A subi de sala
ges rentrant dans les diverses caté
wvories Géuoncées précédemment il
peut arriver que salé a repeser il ne
vaille que $19.00 et dans certains
cas pas plus cher que le prix pay¢
pour le poids frais de boucherie. Il
est donc trés intéressant de bien se
rendre compte de la fagon dont un
cuir a été salé.

Le paquetage.

Le paquetage des cuirs se fait en
pliant d’abord les quatre pattes de
tacon & réunir au centre de la peau
les 4 bouts des pates, ce qui produit
deux pointes au milien de chaque
ventre. ’

On plie ensuite la téte jusqu’a la|

partie pliée des pattes de devant,
puis on replie les deux ventres I'un
sur 'autre, de facon & obtenir une
largeur de 2 pieds enviroun.

Le dernier ventre- plié¢ doit dé-

passer de quelques pouces cette lar- .

geur de fagon A replier & I'intérieur
ve qui dépasse..

On-plie ensuite la culée en enfer
mant la queue.et on roule jusqu’au
milieu, on roule la téte également
lusqu’an milieu et on fictle solide-
ment le paquet de chaque c6téa 5
ou 6 pouces de chaque bord.

metire sous les veux de nos lee
teurs. Nous empruantons au Moni
teur dela Bonnetevie et du Tricot :

Un de nos abonnés nous pose
cette question de droit commercial

A quioappartient la correspon
dance commereiale @ oest-ce au des:
tinataire ou an signataire ?

Fo ity o opas e donte, fa corres
Cpondance est Ly propriété des deux.

Mais il ne fandrait pas croire que

le signuataire d'une lettre commer
ciale, A une commande par exemple,
puisse réclamer an destinataire la
lettre qu'il luy aurait adressée o e
serait par trop illogique,
Y cependint, S nous en croyons
notre honorable lecteur, il se tron
verait en présence d un fait quir dé
note ou ka mavete la plus ingénue
ou L mauvaise foi la plus caracté
risce.

Voiei le cadk:

Le Directeur dune Société ano
pvme lui passe des ordres; avant
de les exéeuter notre abonné prend |
des informations ni représentent!
son nouvean client comme un an-.
cien failli, un honime sans ressour
Lees, tout en faisant des péserves sur
la Société dont al porte le titre de
directeur, . )

Notre abonu¢ communique a son’
nouvean client les renseignements
qu'il vient de vecevoir celui ci se
récrie et prétend ctre vietime d’une
gimilitude de nom, il cite des noms.
d’actionnaires de Lo Société qu’il
administre. il les donne comme ré-|
férence et aflivme que son crédit
n'est pas contesté. o

Ndtre abonné livre la premiére;
commande; il est payé, il reoit de

il

nouveaux ordres ;
traite,

Mais, voicr que la reille de 1'¢
chéanee, son client  qui, deputs
qauelque temps, ne se sert plus da
papier X en téte de fa Socidté lors.
quil correspond avee lui, réelame
P retonr e courrierssi correspon-

livee, il fait

Llaurce antévieure sous le préteste le

plus futile et avee menace de ne pas
payer les traites en civeulation ;
Crarnt il davoir COMProneis sa Socicle ?
A til conseienee davoir donneé A sa

ceorrespondanee wn je ne sais quoi gui

Foise la tenlative dexeroquerie ! N
peatal pax payer 3 Est ee enfin une
querelle d'allemand qutil cherche
notre abonnd ¢ :

Brefoavant méme davoir regu 1y
réponse s lettre, il laisse protes
ter les valeurs,

Notre abonnd s'est demandé 8l
(romvait en présen-e d'un in
conscicnt! owd un débitenr aux abois,

Hodépond qu'il ne peat pas, toat
At moms avant dGtre paydé, se dé
faire des lettres qui contiennent les
ordres ou qur les confirment et il
contrdle 3 diffiérentes sonrces les ren-
Xeignemen’s primitifs,

Le débitear est bien directeur
drune Societé anonyme gqui a pour
actionninres les personn s eitées par
lai, et dont le parranage, 3 lai seal,
vindrat un amportant erédit ; mais

N

tons e~ Tensehstetrents toriment— —

le premuer en ceogui coneerne la
faillite,

Dians ces combitions notre abonné
ne pent pius hésiter 5 1l poursuit
son débiteur o iade méme de cette
correspondined que ce dermer vou
lait se faire rendre!

Liissue du proees ne nous parait
pias dontease ;s ST est une
moralité i dégager de ce petit fuait
divers, ¢’est hien celle-ci :

Ne rendesz jamais e correspon-
danee a un débiteur !
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LEN EXPORTATIONS DE LA
FRANCE DEPUIN 1IN0,

YiDe la Gazette Commerciale de Paris).

[a moyenne de nos exportations
annuelles, pendant la période de
quinguennale 183559 aviat éé de
2617 millions au commerce ghndéral,
de 1595 millions an commeree spé”
cial : la moyenne de La période quin
quennale suivante (160 61 avait
Gté de 3,361 et 2,105 millions, Pour
I'anndée 1569, nos exportations  se
chiffrérent par 3975 unllions d'une
part et 3075 de untre. “Tant pows
le commerce spécial qae pour le
commerce général, on le voit, pen
dant ces quinze années elles furent
en continuelle croissance.



