
L’émergence des chaînes de valeur mondiales

Chaîne d’approvisionnement mondiale - Ensemble 
des intrants requis pour fabriquer un produit.
Souvent associée à une entreprise donnée et ayant 
trait généralement à la production de biens. À titre 
d’exemple, une chaîne d’approvisionnement mon
diale serait constituée de toutes les sources d’appro
visionnement en produits d’une entreprise (dans le 
cas d’un vendeur de produits, comme un commerce 
de détail) ou d’intrants intermédiaires (dans le cas 
d’un producteur).

Commerce intégrateur - Inobservation d’un commerce 
croissant d’intrants intermédiaires et/ou de flux intra- 
industrie pouvant découler de la formation de chaînes 
de valeur mondiales. Souvent associé uniquement 
aux biens.
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