La publicité concemant les produits
du bois vise essentiellement les
clients industriels et parait dans des
publications spécialisées. La meil-
leure facon de faire la promotion
des produits est par les contacts
personnels. Cela se vérifie encore
plus pour les gammes de produits
importés.

Les entreprises de construction ont
souvent des contrats exclusifs avec
les producteurs de bois pour la durée
d'un projet. Méme si ces contrats
sont accordés a la suite d'appels
d'offres, les contacts personnels sont
trés importants si on veut s’assurer
que les acheteurs connaissent les
produits disponibles avant de
rédiger les spécifications.

Les Mexicains considérent que les
produits canadiens sont fiables et de
bonne qualité et les préférent sou-
vent a leurs équivalents américains.
lls ont par contre souvent le senti-
ment que les Canadiens n'ont pas la
détermination et l'organisation
voulues et ne sont pas souvent préts
a établir des contacts personnels et
a faire le suivi de ces premiers
contacts.

La participation aux foires
commerdales est une méthode
courante pour les entreprises
canadiennes qui veulent établir des
contacts avec des acheteurs et des
partenaires éventuels au Mexique.
De grandes foires du meuble et de
la construction sont organisées
chaque année a Mexico, &
Monterrey et a Guadalajara.

L
CONTACTS IMPORTANTS

CANADA

Gouvernement canadien

Ministére des Affaires étrangéres
et du Commerce international
(MAECI)

Le MAECI est le ministere du gou-
vemement fédéral canadien auquel
il incombe le plus directement de
travailler au développement des

échanges commerciaux. Pour obte-
nir des conseils sur la fagon d'expor-
ter, on commencera par s'adresser &
I'infoCentre, qui est en mesure de
donner des renseignements sur les
programmes et les services touchant
aux exportations. Ce centre aide a
trouver rapidement des solutions
aux problémes d’exportation et &
accéder au réseau de renseignements
commerciaux du MAECL. Il peut aussi
foumir aux entreprises intéressées
des publications spécialisées dans

le domaine des exportations.

InfoCentre
Téléphone : 1-800-267-8376 ou
_ (613) 944-4000

Télécopieur : (613) 996-9709

Fax Link : (613) 944-4500

Babillard électronique

de I'InfoCentre (BEI) :
1-800-628-1581 ou
(613) 944-1581

La Section des affaires commer-
ciales de 'Ambassade du Canada
peut fournir une aide précieuse aux
Canadiens qui envisagent d'exporter
au Mexique. Les délégués commer-
daux connaissent bien le marché et
feront tout en leur pouvoir pour
aider les sociétés canadiennes a
s'implanter au Mexique.

Note : Pour téléphoner a Mexico, il
faut composer 0-11-52-5 devant les
numéros locaux. Pour rejoindre les
autres villes du Mexique, consulter
la liste des indicatifs internationaux
au début de votre annuaire
téléphonique afin d'y trouver
l'indicatif régional voulu.

Section des affaires commerciales
Ambassade du Canada au Mexique
Schiller No. 529

Col. Polanco

Apartado Postal 105-05

11560 México, D.F.

Mexique

Téléphone : 724-7900

Télécopieur : 724-7982

Consulat canadien
Hotel Fiesta Americana
Local 30-A

Aurelio Aceves No. 225
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Col. Vallarta Poniente
44110 Guadalajara, Jalisco
Mexique

Téléphone : 15-8665
Télécopieur : 15-8665

Consulat canadien

Edificio Kalos, Piso C-1

Local 108A

Zaragoza y Constitucion
64000 Monterrey, Nuevo Le6n
Mexique

Téléphone : 344-3200
Télécopieur : 344-3048

Les Centres de commerce
international sont répartis dans tout
le pays afin que les entreprises im-
plantées dans les régions puissent
facilement s'y adresser pour obtenir
diverses formes d'aide a I'exporta-
tion. Les centres relévent du MAECI
et comptent un délégué commercial
au sein de leur personnel. lls aident
les entreprises a déterminer si elles
sont ou non prétes a exporter, a
mener a bien leurs travaux de
recherche et de planification des
marchés. Leur personnel donne
aussi aux entreprises l'accés aux pro-
grammes gouvemementaux congus
pour promouvoir les exportations et
obtient l'aide de la Direction du
développement du commerce &
Ottawa et des conseillers commer-
ciaux a I'étranger. Adressez-vous au
Centre de commerce intemational
le plus proche.

Le réseau mondial d'information
sur les exportations (Exportations
WIN) est un systéeme informatisé
congu par le MAECI pour aider les
agents de développement du
commerce du Canada en poste &
I'étranger a faire correspondre les
besoins qu'ils y constatent aux
capacités des sociétés canadiennes.
Ce systéme foumnit a I'utilisateur des
renseignements sur les capacités,
I'expérience et l'intérét de plus de
23 000 exportateurs canadiens. Pour
s'inscrire au réseau Exportations
WIN, téléphonez au (613) 996-5701,
ou télécopiez au 1-800-667-3802
ou au (613) 944-1078.




