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E lClerS La répétition n’est pas monotone quand elle s’applique aux ventes.
Le renouvellement des ordres est ce qui rend une ligne profitable au producteur,

g al ors que toute la ligne de marchandises ou les ordres ne se répétent pas n ’est qu’un
0 piétre placement de capital. La constante répétition des ventes de mois en mois,
(W et d’année en année est ce qui caractérise la Poudre a Pate “Magic” et c’est ce qui /

fait que des centaines d’épiciers d’un bout a I'autre du Canada la considérent com-
me un de leurs plus précieux actifs. Nous n’avons aucune hésitation a proclamer
que c’est la marque favorite canadienne.

LETT COWANYLM
TORONTO, ONT.

WINNIPEG

DELICIEUX '

Tel est le verdiet populaire au sujet des divers genres d’Aliments Ma-
rins Brunswick. Ne contenant que ce qu’il y a de meilleur et de choisi

mperméables a 1’air par des ouvriers experts, dans notre usine merveilleuse-
ment outillée, la qualité ‘‘Marque Brunswick’’ est devenue un article qui se
vend rapidement et donne satisfaction partout.

Si, par le passé, vos ventes de poisson n’ont pas été aussi profitables

. . :
que vous l’auriez désiré, essayez d’un étalage de ces articles de qualité afin
de voir comment il relévera votre commerce.

o : ) :
Marque Brunswick’’ créera la répétition des commandes, c’est-a-

dl;‘e un gros commerce. Essayez maintenant la puissance productrice de 1’é-
talage.
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Connors Bros., Limited, Black’s Harbor, N.B,
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gﬁ avec le plus grand soin en fait de poisson nettoyé et scellé dans des boites
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