Je me trauve A Winnipeg pour
presuier me réumion des ministres
fédéraux et p'ov1nc1aux &1 Cammerce.
Nous avons canmencé nos travaux hier
soir et les avons poursuivis toute la
Journee, sans naus interrampre durant
e déjemner, cette grande institution
canadienne.

La presse a tendance a ne parler
de ces rémions que quand elles danr-
nent lieu & des incidents, et a ne
parler que de ces derniers. Pourtant
ces réunions sont importantes pour le
Canada.

Par exemple, nous avons passé une
partie de la journée A discuter de la
strategle camerciale canad:.erme,

pproxvee par les Premiers ministres a
Regina en février de l'an dernier.
Emuyeux? Pas du tout, parce
qu' auparavant, le Canada n'avait
aucune stratégie ocamrerciale natio-
nale. Le gmvemenent fédéral et les
provinces aglssalent separenent, sans

coordination, ce qui donnait lien 3
une certaine oconfusion et dans wne
large mesure, a we duplication des
efforts.

A présent, nous avons convern de
certains objectifs, et nous faisons
certains progreés.

Les prxnc:.paux objectifs de 1la
strategle caumrerciale canadienne ocon-
51stent a améliorer notre ccmpetltl-
vité, a renforcer notre accés aux mar-
chés étrangers et a ameliorer notre
politique de marketing dans le monde,
afin de la remdre plus efficace.
L'enseamble de ces objectifs suppose de
natbreuses initiatives, notamment un
financement & 1'exportation plus effi-
cace, des campagnes de pramotion cam-
merciale - y ccmprls 1l'envoi, we ﬁns
par an, de nos délégués cammerciaux a
travers le Canada afin de discuter des
exportations avec des gens d'affaires
indépendants - et wne meilleure infor-

mation quant aux débouchés mondiaux.
Par exemple, naus procédons actuelle-
ment & la création d'un systéme infor-
mtisé d'échange Q'informations sur
les foires et missions canmerciales.
Nous plagons également des délégues
conmerciaux des provinces dans nos am-
bassades et consulats a 1'étrarger.

. L'accés aux marchés étramgers est
éevidemment wme préoccupation import-
ante et constante.

Entre autres dwses, nais avons
parlé hier soir et aujourd'hui des
deux grandes séries de né&gociations
canmerciales que le Canada engage
cette année, et j'ai pensé que wous
souhaiteriez peut-étre en savoir plus
a ce sujet, également.

Vous remarquerez que j'ai parlé
de deux séries de négociations. L'une
d'elles searble généralement attirer
davantage 1'attention. Cependant,
pour wn pays aussi tributaire du com-
merce pour sa swvie que peut 1l'étre
le Canada, et dans wn monde qui est a
la fois de plus en plus interdépendant
et de plus en plus protectionniste, la
nouvelle série de négociations cammer-
ciales mltilatérales sous les
auspices du GATT est, de fait, trés
importante.

Je suppose que le GATT n'est plus
n mystére pour les Canadiens. GATT
est l'acroyme qui désigne 1'Accord
général swr les tarifs douaniers et le
camrerce, l'organisation qui établit
et impose les régles du systéme cam-
mercial international. Quelque
90 nations sont signataires & GATT,
a1 en observent les régles. Ces der-
niéres sont mises 3 jour tous les deux
ou trois ans, au cours de négocia-
tions caonmerciales miltilatérales.

Depuis la création & GATT - peu
aprés la Deuxiéme Guerre rnondiale -
plusieurs séries de négociations ont




