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L'exportation bonne pour les affaires; les exportateurs gros,.moyens, petits; la prise de 
décision; la -manière de commencer; l'importation de marchandises au Canada 
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Avoir quelque chose à vendre; quelque part pour le vendre 	 - . 	. 	. 
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Contexte général; accessibilité des marchés; possibilités de ventes; règlements; 
modalités de paiement et devises; distribution 
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Foires commerciales ; visites à rétranger 
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Votre équipe d'exportatiOn - InfoCentre; Centres de Commerce international (CCI) 
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Communications avec l'étranger; télex, télégramme, -  télécopieur; appels téléphoniques 
outre-mer : documents de publicité et de promotion; gestion du temps 	• 
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