
TENEZ-VOUS LES
Brique8 à Feu
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La supériorité incontestée des Briques à
Peu"Glnbog" t *"Gv rtsh fai q"u'ellessont le'pus faes ede le n u

biépue d'ue calu ex. m saSs sefendiler,. de dRngem.ts rapides de. tempt-rature a ns e ate n Ilsetaer
tu abeoeu les prianoeux naohsands.

Mciudert GI, là Mu Et*Jea,
Seul Agent pou le Canada

RASOIR "RADIUM" de
H1. BOI<ER & CO.

Affilé par les ouvriers les plus habileis, tous
experts dans leur partie. La anatière,la main
doeuvre cte fini de ce Rsoir sont parfaits;
chaque Rasoir est gai anti durer la vie d'un
homme. Demandez notre lirocbua e Gratuite

"%ome Pointers for Gentlemen who shave
themmeivea."

(Quelques indications pour les hommes qui
se rasent eux-mêmes.)

McGILL, CUTLERY Co.. Racia
Boîte postale, "80. Montréel

ÀÉ L Qt.-inoeillerie de tous genres.
Serrures Incrochetables, Etc.

~. JA. 8UReyRR
Iportateur Direct,

52, Boulevard St-Laurent,
MONTRIEAL

VIENT DE PAIRAITRE
Ia 46éme Edition de

L'ALMANACH ROLLAND
Pour 1012

Belle brochure de â24 pages contenant une
foule de renseignements de tontes sortes et
cinq haitoires inédites par des auteurs cana-
diens, dont
Un Resori, -Par A. Bourgeois,
Le Clos., - par Rodolphe Girard,
Jadis et Aujourd'hui, Par A. A. Decelles,
Le fer à cheval de ma tenue .5o.éine,

par Rodolphe Girard.
La CulgnMciée. par Rodolphe Girard.

PRIX 10~s franc iar Ienski14 et&.
LA COMPAýNE IJ. B. ROLLAND & FILS,

14 Rue SI-Vaneent. MONTREAL

LE PRIX COURANT 53

ASSURA NCE-(Suite)---------
n'aura pas à répondre aux vieux argu- ASSUIREZ-VOUS
ments d'entan. Il doit lui faire comipren- DANS
dre dès le début de l'entrevue qu'il parle

nirent son a(faire et v'oulant arriver à un

résutai eo PARCE Sel, Yaux sont aussi avantaeu
réulat QUE que ceux de n'importe que:lle.

L'agent doit exposer l'objet de sa "i- PA CE upu p e
MoPAC ýses poliuas sont plus ibéralee

site rapidement et clairement. Il doit QUE que celle de n'impotte quelle
colipaRfliC.

être bref et explicite; des remiarques ge- 30 PARCE ses garanties sont supérieu.
nérales peuvent être convaincantes, QUE rosi à la généralité de celIles des

autres compaginiest
mais il est rare qu'elles forcent un hoin- 4o PARCE La sagesse et 'lexpérience de

QUE - as direction sont une garan-me à prendre une décision. L'agent d'as- tie de succès pour les années
suac edoit pas perdre de vue que son I.PREfutures.suranc neRC Par-dessus tout, elle est une

but est de conclure une affaire; ýIe iiiê- QUE compagnie Canadienne.
me que le pecheur surveille tous les mou- Frnai es " capitaux res.
vements imprimés par le poisson à sa Qu1ébec pour* le bénéfice des
ligne pour s'assurer du moment psycho- Siège Social s 7 Place d'Armes
logique où il doit la lever, de même l'a- M NRA

gent surveille le moment précis où il de- _________________

-vra présenter le blanc de demxande d'as-
surance. L'agent ne doit pas trop parler.
il est assez difficile de détermiiner le ilio-_________________________
ment où il a assez pmarlé. Ses arguiments deýi- JOSEPH FORTIER
vent être clairs et à la portée de l'intel- Fabricant-Papetier
ligence du client. Il y a des moments, Atelier de Réglure, Reliure, Typo-
dans une entrevue, où un seul mot pro- graphie. Relie f et Gaufrage. Fabii-

cation de Livres de Coumptabilité.
noncé par l'agent-peut détruire tout l'ef- Porrnultet fournitures de Bureau.
fet des arguments prononcés auparavant. 210 rue Notre-Dame Ouest,

L'agent d'assurance doit avoir un Ian- (Angle de la rue St-Pierre). MON'TRÉAL.

gage concis, parler en toute consscience
et être prêt à faire face à tpute difficulté
qui peut se présenter; niais il ne doit ja-
mais faire naitre ces difficultés. Son btit Maison Fondée en s870
unique doit être de persuader, d'intéres- AUGUSTE COUILLARD
ser son client, de lui faire poser des IMPORYATZUR DIS
questions, de diriger sa pensée, d'exciter 1lerrousierls et Qluincaillerie, Vtrres A
sa curiosité, de tenir son esprit en alerte, 'Vitres, Peintures, ne.c
mais de ne jamais lui donner le temps Spécialité:s Poéles de toutes sortes
d'opposer un refus. Noie. 98* à )980 rue tt-PanI

L'agent doit complimenter son client Toutes Il et 14 8t-Amable, MONTRECAZ
pour son bon jugement et son discerne- La maison n'a psde Commis-voyageurs et
ment, chaque fois qu'il en trouve l'occa- fait bénéficier sesaclents de cette économie. At-

tention toute spéciale aux commandes par lasioný-en se rappelant toujours qu'un malle. Me..sieurs les marchands de la campagne
homme agit toujours plus vite d'après me-ar tucuhée.iaa pu bsprd
ses propres idées que d'après celles des
autres.

Bref, l'agent qui a appris la valeÙir de
l'honnêteté, du systènfe et de l'esprit in -____________________

dustrieux, qui peut penser et créer, qui TUE JOHN M1ORROW SCIEW, UNMITED.
se rend compte que l'action du client eni Manufacturiers de
perspective dépend plus de la ferme con- -Vis Faites à la Machine,
v-îction de l'agent que de tout autre fac- Vis de Pression,
teur, qui a assez d'énergie pour appor- Vis à Grosse Tête,
ter la plus grande attention à chacune Ecrous pressés à froid dans
de ses entrevues, cet agent obtiendra le Nte tous les genres.

Note ndrier pour l'année 10 12 est prît
plus grand succès; son nom restera atta- maintenant. Doeandez-en un exemplaire.
ché à celui de la compagnie et sera pro- Vos dévoués,

clam à a potérté.Tho John Morrow Sorew Llmlted.

LA PRINCIPALE DIFFICULTÉ qui se présente à l'homme inexpérimnenté entrant dans l'Assurance-Vie,
C'est de trouver des hommes Bons à Assurer. Cette difficulté disparait quand vous travaillez wur
une Coméagnie Indusirielle, dont les débits sont une mine inépuisable à la fois pour les al aires
ordinaires et les affaires industrielles.

THE UNION LIFE ASSURANCE COMPANY
BUREAU-CHEF A TORONTO, CAM.

Phu de por'teurs de polices au Canada que dans toutie autre Compagnie CenadienUe.-


