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Assurance
POUR AIDER LES NOUVEAUX

AGENTS

1I 'iiiitmi' qui etren danms liassuranc'e vie

il tonus les en liourage niet'nts pour faire lin

effoîrt sincère et toutes les chance-si île

v'îloîul:é.' mit valeu r e'st si universelle-
nient recounnule, q<'tlIf o<<lipo l e'ierii
rang dans les a ffatires modue rnes I.
c'hampî ouvert aux ,'ffort. de, libiie
dans cette ligne e-st 4ion- Illinmité, et his,
avantages l'une' telle carrière soint ait
moins é-gaux A ceux de toute autre pro-
filision. Elle nl'exige lias de conituissan-
ceti techniques, nuais elle demuandle dle la
dlétermiInationi et de ta îîersislani e

t 'il des itu grands fatu sdu sutccès
dans l'assuraince-vie est l'individuîalité,
On i eut <lire ait noiuvel agen t:' Vr
av'en ir dépiend dle vous-mêème. SoN ez donc
loyall envers~ vous-nimure: affirmez votre
individualité, n'imiîtez pas les autres. Aip-
pîrenez tout ce que' vous pourrez (le <,eux
quii v'ous meîttent ail couranut île votre
travail et le ses îîrinc ipes;, niais non à
la façoni d'un pe'rroquet. ILis-onnez piar
v-ous-nienie c'e que vous apiprenez. Aug-
muentez et élargissez votre savoir,' audap-
tez-le à votre piersonnalité: sýoutenez-le
d'uni' persistanie opriniâtre et allez de
l'avant sur le chemnu t que vous vous êtes
t racé.

t'n atre tact. îr Implortant est le sys-
téît'y'e. L;homtule qui n'a îis (le syýstèmie
Ierd lut tenmps et <1e l'argent et fait peu
deî progrès. .a régularité produit un
milleur travail. <donne (le nilleurs ré-
sultais et pîar couisNquent uin revenu mcel-
leulr. ixez-vous uin temlps dléfi ni pîour
taire vos recouîvrements, uin aut re pour
faire votre sollicitation Uniquement. Ayez
uin but pouir votre travail de chaque se-
muainie. Soyez pîonctunet et exact el, touite
chose.

L'assurance dlonne à l'homme plius de
liberté que touite autre occupation, niais
il dépend de chaque honmme que cette il-
berté soit une aide pouir lui ou un Incon-
vénient.
Lý'homme qui comprend bien son affaire.

la met à pîrofit Polir gagner plus d'ar-
gent. car il fera flus de travail, son ac-
tivité n'étant Pas Influencée luar la rou-
tine; niais l'hommie qui accepte cette
liberté comme des vacances est en état
<'infériorité. L'assurance n'est pas faite
pour lui. Il faut se rapîpeler que l'agent
d'assurance doit s'attendre à utiliser pour
les affaires quelques-unes de ses soirées.
Cela est essentiel, car beaucoup de per-
sonnes à qui Il aura affaire ne sont dis-
ponibles qu'ap)rès le repas dui soir.

Pensez toujours que vous ête-s le niai-
tre de votre destinée et Que vous aurez
tout ce que vous méritez. La compagnie
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vous accepte, poutr votr, .. ;-
Flle ne' vous estimiera à %'iii
lutat ion que lorsque voit>
voltre valeur par votre'IA'.
rez payé suivant les réslIlti.î

lion pblir ce qui. voîts %ou-,
tire Chlaqîue jour repr-.'
avant vvrs Io' ou'ê un1 liik

L'ASSURANCE AU RABAIS

01n p>ose Soliti ît la iit,.
"Pouquoiest Il iuauiais t.

v entes aut rabaIis?'' On <p.
la comm ission appartienta
qu'il peut en faire ce qu'il -i
refuns dle vendre une.isîan r
en cas de <-oncu rrenicv. fe'ra
faire et par cotiséqiii';t laI:
Voici quîelques raisons pouîîr
fft mnauvais (le faire <t.e,
bais:

Ces ventes sont illêga!""
leurs effets pernicieux sont r" ''.- t
puis longtempis. parce qi*t!' '1-
contrat liasse entre l'agenit I1i -7
gnie di'assurance, parce <Iineýli..,
1lsent les affaires Pri géfl.îi il -
qtuelle'3 font croire A (les taux î:î'. r'.i
parce qu'elles font p>erdre ài 1'
commisions bien gagnées. liai- ii-
détruisent la confiance (tir lImI-!
compagnie et e'n son relirésentit
qu'elles sont uin aveu coûteuix qiI~
n'a lias assez de talent pbour .'t
lice de la seule manière correili.a
piloyer. c'eist-à-dire en se -usni~
mérites, parce que c'est unet
dligne de tout homme qui aliî '
gnillé de sa profession.

Les ventes au rabats szont iii

aux intérêts (le ta conmpagnie.1;-1
nie habitué à obtenir des ratiai ' tiýi'
de compagnie, quand sa seconde, pinn
due, jusqu'à ce qu'il arrive à ne' 1-11%0V
Plus paîsser d'examen médical t1
alors sa prime suivante à la t'iil'.]r
compjagnie qui l'a assuré; il el,
que celle-c s'est chargée d'un ri-.'î'î'
terîx, ce qu'elli, n'autrait pîi
pîas fait si l'agent avait refu-:s.t
un rabais.

Les ventes au rabais sont di,
déloyales. car par elles on denIaIl'!'
prix différents pour la même t'
gent est forcé, ou croît l'être, il- Y
les mêmes concessionis à Ileaucoli,
tres personnes qui ont entendu p:ir -r'"
sa manière d'agir, désirent en proîfit- r
qui autrement auraient payé saiî~t.'
tion la prime complète: ces hounilli,'
dent en fin de compte une sonir "'.i'

COUP Ilus élevée que la somme T"ti
économisée au début.

Les tribunaux ont déclaré qii I111
lice émise à un prix de rabais. eiu
tion de la loi, était nulle et non . "
et qu'aucune réclamation ne <i'.'''
faîte contre la compagnie par I.'
teur. Les ventes au rabais sont Wî-, '
nient inutiles, si l'agent veut réfi!"1 1'
la valeur de ce qu'il vend et prendî r
solution de faire payer le plein i "
tous ceux qu'il assure. Penseri,''
avoir été bien traité si un agent F\
de vous le plein montant d'une ie
vendait la même police à votre v-" t
moitié prix?

Toutes les raisons ci-dessus <'0ol.ii
nient les ventes d'assurance au r"
Y a-t-il quelque chose en leur pl,.
Non. Ues ventes au rabais se foi,' 1,r
habitude simplement. C'est uine, '-iI"
valse habitude dont Il faut se gant
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