
VIl. XXXI Ne :1

PAS D'ERREUR
T E commettez pas l'erreur de mettre en stock des

marchandises (le qualité irférieure -elles éloignent
la clientèle.

Les marchandises de qualité supérieure attirent la
clientèle et se vendent rapidement. Par l'écoulement
rapide des marchandises et la multiplicité des ventes,
vous augmentez vos profits.

Vous ne commettrez pas d'erreur en tenant les

PRODUITS JONAS
qui se vendent rapidement et d'un bout de l'année à
l'autre.

Sauce Worcestershire "Perfection" de Jonas
Essences Culinairts de Jonas

Moutardes Françaises de Jonas
-Vernis Militaire de Jonas

Sont des articles classiques que tout épicier et tout mar-
chand général doit avoir en mains. La ménagère les
demande depuis 4s ans et e'!e doit avoir des raisons
pour cela. La raison, c'est qu'elle trouve son profit à
n'employer que des PRODUITS de QUALITE SUPE-
RIEURE. Votre raison à vous de les tenir, c'est que
vous les vendez.

N'attendez pas que vous n'en ayez plus pour don-
ner votre ordre: Vous manqueriez des ventes.

HENRI JONAS & CIE,
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