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E ICIers ° Une répniatlon établie de commergant honnéte tenant des marchan-
dises fmbles est un actif de valeur et que tout détaillant devrait désirer. Cela ne peut s’obtenir .
que par un effort persistant et déterminé a tenir les produits que 1’on sait devoir plaire au
client méme si le profit net de la vente est un peu moindre que celui obtenu sur des marques

sur lesquelles vous ne pouvez vous permettre de risquer votre réputation. Cela vous payera de -
pousser la vente de la poudre & pate ‘‘Magic’’ et les résultats obtenus & la fin de I’année vous
surprendront. L’article est bien annoncé et vous n’avez pas & perdre de temps en explica-

tion au moment de la vente.

<RI s4LA SEULE poumu-: A PATE EN CANADA DONT TOUS
1} LES INGREDIENTS SONT MARQUES SUR L ETIOUmg ~
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Voila ce que dira votre client quand il aura gofité une premidre
fois les délicieux aliments marins hygiéniques, préparés par nous

dans notre usine ultra-moderne et idéalement située de Black’s
Harbor, N.B. ’

Leur qualité et leur popularité sont telles qu’elles vous garantissent un commerce constant

sans cesse renouvelé du jour ol vous commencez & les mettre en vitrine dans votre maga-
sin. N -

C’est précisément le temps révé pour partir un meilleur commerce dans votre département
de poisson. :

Un. stock de la marque Brunswick fera un étalage attrayant qui provoquera de rapides et
profxtables renouvellements de stocks

| AVEZ-VOUS UN APPROVISIONNEMENT EN MAINS?

' CONNORS BROS., lelted Black’s Harbor, N. B.‘
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