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.LA VENTE DES GRAINS.

En causant l’autre jour avec un

commerc¢ant de grains, nous sommes |

“arrivés A parler de la maniére dont
les cultivateurs 8’y prennent pour
disposer de leurs récoltés et a la
comparer avec-celle qui existe dans
d’autres pays. Voici & peu preés ce

._que nous en avons conclu :

bien vendre deux cents minots, mais
pour le reste, il préférait attendre.
Nous autres, voyez-vous, nous
sommes obligés «de rammssel par-ci
par 13 de petites quantités pour
faire un lot vendable en gros, cela
occasionne beaucoup plus de tracas
et-de dépenses & nos acheteurs et
nous sommes obligés de les payeren
conséquence, tandis que, 8i nous

toute la récolte d’avoine d’un culti-
vateur, nous pourrions faire bénéfi-
cier ce dernier de ] 1’économle qui en
résultemlt '
"1l y a,._en effet, chez les cultiva-
teurs en général une r(,pugn‘mce
invincible & vendre toute une ré-
colte & la fois. Il leur semble tou-
jours-que -le -marché va monter et
que, 8’ils ne gardent pas une partie
de leur grain pour cette hausse pos-
gible, ils manquent de plévoyancc
Le résultat est celui-ci: ils ne jven-
dent que lorsqu’ils ont besoin d’ar-
gent, et, dans ce moment 13, ils sont

offre.. De plus,
vente est peu conmdérable

'vite absorbée par les dettes, les
besoins, et aussi parles fan&usxes
de sa famllle Elle est vite épuisée
e, lorsqu’ell> a disparu, il n’en
reste aucun vestige, la situation du
cultivateur n'a pas changé, il se

qu’il n'aurait plus & payer sur ce
montant du capital de sa dette.
Mettons cette théorie & 1’6preuve
des ¢hiffres et elle sera encere plus
facilement comprise. M. A., un bon
cultivateur, a 1,200 minots d’avoine
dans sa grange. Le prix du marché
lui parait trop bas, mais comme il a
besoin d’argent pour payer I’intérét
sur le prix de sa terre, il se décide

heter—du—méme—eoupa-vendre-200ninots-d-lclalivre,

forcés d’agcepter le prix qu’on leur|
le produit de la,l
il ne|vendu ses 1,000 minots d’avoine 'du

forme qu’une petite somme qui est| méme coup h un commergant qui les

disons, ce qul lui rapportera $68.00,
rqu’est- ce qu’il fera de cette Sonlllle
11 en emploiera'une partie a payer

' .ses intéréts, uno autre, peut-btre, A

- payer son compte chez le mar ch'md
le reste. sera dépensé en objets de
luxe pour les filles et les gargons de
de la maison, en robes et chapeaux, .
harnais et buggies, sans_compter les
petites dépenses de consommation
que tout le monde connait. '

Uh mois apres, il ne restera plus
un sou a la maison et il faudra
vendre encore 200" minots d’avoine
dont le produit disparaitra de la
méme maaiére et ainsi de suite.

Son voisin B., au contraire, a

lui a payé }c de plus pour avoir
tout le lot. B. a done réalisé $342.50
de ses 1,000 minots d’avoine. Il
garde les 842,50 pour payer les
det,tes et faire face aux dépenses de
la naison, et porte $300 chez le no-

Dans les pays d’Europe, Ie fer-
mier, généralement, vend sa récolte,
— —ou—du~morns-tou$—ee—qu41_a dm

méme acquéreur. - Ici, c’est tout 3
fait différent. Le -cultivateur ne
vend jamais du méme coup toute
son avoine, tout son foin, tous ses

poul:_]es gros cnlti_vé.teuré qui ob-
+ —tiendraient—certainement—un-—meil-|

trouve bientot obligé de vendre un
autre petit lot pour se tenir
len_fonds_et_toute la_récolte y passe,

- -
p. c¢., soit pour les employer i
éteindre la dette qu’il y a sur sa

mélioration, sans

terre.

utilisation de ce que la terre qu’il a
arrosée de ses sueurs lui a généreu-
sement donné de richesses.

Tandis que 8’il suivait l’exemp]e

i de ses ainés d’Europe, 8’il vendait

IT n’aura pas Ta ressource, (,omme
le voisin A., de vendre encore de
I’avoine quaud sa petite provision
d’argent sera épuisée, mais il n’aura
pas, non plus, I’occasion de gaspiller

toute sa récolte 2 la fois, le produit
Mmemitmnuomm&ﬁﬁﬂiﬂ%éqgﬁ

leur prix de Teur récolte s8’ils ven-
daient en bloc. Il m’est arrivé
souvent, nous disait_le commergant,
en sa grange un millier de minots
d’avoine, .#' Vendez-moi donc tout,
hai. dlBalS’]e, ¢a me fera_un. lot: que
; Je pon a) revendreet,‘ je vous don-

pour faire un pi i
est au-dessus de ses affaires; soit
pour donner un bon &- compte sur le
-prix-de-s ation

tout ce qu’il a gagné, au fur et &
mesure.qu’il le réalise- S'il y a des

A
forcera 4 recourir aux industries se-
condaires de V’agriculture : ’indus-
trie laitiére, les volailles, 1’élevage

hypothécaire dont il 1’a grevée dans
une année de mauvaise récolte. Il
en serait d’autant plus riche et en
retirerait un bénéﬁce permanent,

t-sei

Mon individu refusalt il voulaltl

son placement, smt par: l’mtérét

. e

des potes, des bestiaux, Ta culture
du tabac, des arbres frumels ete.
En-pratiquant cette legon d’6cono-
mie domestique, il se trouve amené
| naturellement & en-pratiquer d’au-

| res et & utiliser ainsi, au meilleur



