
C'est pourquoi les maisons de commerce contribuent davantage à 
l'exportation canadienne pour les destinations autres que les Etats-
Unis. La plupart des fabricants et des producteurs n'ont pas les res-
sources nécessaires pour s'imposer avec succès dans ces marchés. 
Par contre, les maisons de commerce ont établi des réseaux de con-
tacts sur ces marchés, de sorte que leurs frais de fonctionnement 
peuvent s'étaler sur un éventail de produits beaucoup l lus large que 
celui de n'importe quel fabricant individuel. 

La diversification des marchés d'exportation 
Les fabricants ou les producteurs déjà bien implantés sur un marché 
donné (habituellement au Canada et aux États-Unis) peuvent décider 
de se lancer à l'attaque d'autres débouchés. Même lorsque ces 
entreprises ont les ressources nécessaires pour y arriver et la capa-
cité financière pour absorber les frais de développement de ces nou-
veaux marchés, elles auraient parfois avantage à confier à une mai-
son de commerce le mandat de sonder certains d'entre eux à des 
frais moindres. 

L'exportateur bien établi 
Les petites entreprises ne sont pas les seules à pouvoir recourir aux 
services d'une maison de commerce. Les plus grandes entreprises 
peuvent également y trouver avantage dans certains cas. Les expor-
tateurs bien établis peuvent estimer plus rentable de concentrer leurs 
propres ressources sur l'expansion des marchés importants, en con-
fiant aux services des maisons de commerce les marchés de moindre 
envergure. Les coûts inhérents au développement des compétences 
nécessaires à l'intérieur même d'une entreprise pour parvenir à s'im-
poser sur un marché déterminé peuvent s'avérer trop onéreux même 
pour un exportateur important, alors qu'une maison de commerce 
oeuvrant déjà depuis plusieurs années sur ce marché possède déjà 
toutes les compétences nécessaires. 

4 Comment trouver une maison de commerce? 

Les maisons de commerce ont constitué au Canada le Conseil des 
maisons de commerce canadiennes, sous l'égide de l'Association 
canadienne d'exportation, et au Québec l'on retrouve l'AMCEQ, 
l'Association des maisons de commerce extérieur du Québec. Ces 
deux organismes peuvent fournir sur demande une liste de leurs 
membres. Le ministère de l'Expansion industrielle régionale (MEIR) 
publie périodiquement un répertoire des maisons de commerce cana-
diennes qui, en plus de décrire en détail les spécialités de chacune, 
comporte des index très commodes regroupant les maisons par pro-
vince, par produits de spécialité et par pays desservis (pour plus de 
détails, consulter la section « Bibliographie et adresses utiles » à la 
fin de la brochure). 
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