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Agro-alimentaire  

Projets de coentreprise en Amérique latine et dans les Antilles 
La société Deloitte & Touche 

Consultants et l'Institut interàrfiéricain . 
 de coopération pour l'agriculture (IICA) 

mènent actuellement un projet pour 
accroître les possibilités d'établissement 
de coentreprises pour les entreprises 
d'Amérique latine établies en Améri-
que du Nord (voir notre numéro du 
2 novembre, Vol. 10 NQ18). 

Avec l'aide financière de l'Agence 
canadienne de développement (ACDI) 
et d'Agriculture Canada, ce programme 
pilote mettra l'accent sur l'établisse-
ment de coentreprises entre des sociétés 
exportatrices de l'Équateur, du Costa 
Rica, de la Jamaïque, de Trinité-et-
Tobago, de l'Uruguay et du Canada. 

Les responsables du projet ont trouvé 
environ 50 entreprises agro-alimentaires 
de l'Amérique latine et des Antilles qui 
souhaitent établir des associations à long 
terme avec des partenaires nord-amé-
ricains. Au Canada, les partenaires 
éventuels pourraient comprendre les 
entreprises qui voient des avantages à 
collaborer à long terme avec une société 
d'Amérique latine ou des Antilles. 

Plusieurs compagnies examinées ré-
cemment s'intéressent à l'établissement 
de relations d'approvisionnement à long 
terme (expansion des marchés) ou des 
coentreprises (développement techni-
que) avec des sociétés agroalimentaires 
canadiennes. 

Costa Rica 
• Producteur de bananes séchées — 
Recherche un partenaire canadien pour 

gérer les opérations. 
-.–Piciducteur  de•  jus de banane — 
Recherche une entreprise de distri-
bution sur le marché canadien ainsi 
que des fonds de roulement pour la 
mise au point de nouveaux produits des 
bananes. 
•Producteur d'oranges Valencia et Pina 
— Recherche des fonds pour accroître 
le nombre d'hectares et établir une usine 
de transformation pour la production 
sur place de jus d'orange concentré. 
• Producteur de pulpe de banane et de 
purée de papaye —Souhaite partager le 
financement de nouvel équipement et 
de l'expansion de la chaîne de transfor-
mation. L'entreprise recherche la 
commercialisation au Canada de ses 
produits sous des marques établies. 
• Fabricant d'amuse-gueule au goyave 
— Recherche des fonds pour établir 
une nouvelle usine de transformation, 
des marchés et des marques. 
• Fabricant de produits du chocolat — 
Souhaite établir une opération clé en 
main pour la production de noix de 
coco. L'entreprise souhaite également 
partager la gestion, les usines, la tech-
nologie et les systèmes de production. 
• Producteur de salade de fruits fraîche 
(pour les institutions) et de morceaux de 
fruits congelés (pour l'industrie) — 
Recherche un partenaire pour la 
commercialisation et les ventes en 
Amérique du Nord et le partage des 
profits. L'entreprise souhaite également 
investir dans le matériel de transforma-
tion IQF (instant quick freezing), ét 

fournira une aide aux compagnies nord-
américaines qui désirent lancer leurs 
produits au Costa Rica. 

Équateur 
• Producteur d'une gamme d'aliments 
pour nourrissons (fondée sur' les fruits 
et légumes tropicaux) — Recherche un 
distributeur nord-américain, un four-
nisseur de gabarits et une aide techni-
que pour la gestion des nouvelles 
gammes. 

Trinité-et-Tobago 
• Producteur de pulpe de goyave (inter-
médiaire) et de gelée de goyave — 
Souhaite élargir ses opérations. La 
compagnie recherche un fournisseur de 
matériel ou un partenaire financier pour 
la construction d'une installation clé en 
main et la pénétration du marché nord-
américain. 
•Fabricant de produits à longue conser-
vation (cristaux à saveur de fruit, beurre 
d'arachides, fruits tropicaux en con-
serve, jus, gelées, etc.) — Recherche 
des fonds pour améliorer ses opéra-
tions. La compagnie souhaite égale-
ment distribuer ses produits sur le mar-
ché nord-américain, en utilisant des 
marques établies. 
• Producteur de fruits en conserve — 
Recherche des fonds pour réduire le 
ratio d'endettement. Souhaite obtenir 
une aide et un savoir-faire pour pénétrer 
le marché nord-américain. Cette entre-
prise peut fournir un marché latino-
américain limité pour l'introduction de 
produits nord-américains. 
• Fabricant de produits intermédiaires 
du cacao et de la muscade—Recherche 
des technologies et des fonds limités 
pour élargir ses opérations. L'entre-
prise souhaite pénétrer le marché nord-
américain. 
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