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LE COMMERCE ENTRE LA GRANDE-
BRETAGNE ET LE CANADA

i t rapport sur les conditions et le-
'î>enctivw- du commerce entre la Gran-
I:reUagite et 1Lt Camnada a été fait, i'l y

* uîielques mois, au Board of Trade de
l'"rpar M. Richard Grigg, comnmis-

v t e pé<'ial du "Ad vlsory Committee &
i tm rcial Inteligence". M. Gri'gg vint
1 C <anada en septembre 190>6 et com-ité
.1 mti travail en nmai 19417. Le rapport v'

* 'l(-nmnieint été pub)li,é après mùre dé
'itlion. Voici un résumé des conclu

''s(lu rapport du commuissaire:

Avantages des Etats-U nis

t -La position géographl-que du emaa
's! évidemment un grand Inconvl-

. T.' pour les rý»lat ions conumerclalep
? . la Granide-Itretagite et le D)ominion

nii avanttage pour les nmanufacturrier-;
:u comnmerçants les F,tats-Unis. Ip
'tiî< <s de's ciýtn'tres lndtt.striels de,;

it.Utsaux mari-hés canadiens so:,t
.. iIV<ment courtes; 'le tenipà occuýp'

transît est dotnc beaucoup nmoindre
Staux <le fret sont faibles en consS

ne.ic; il exist utne grande rapidité (le
niîflunications, lesquiîelles sont <adil--s
à hoti marché, et, c'hose la plus unîpo'
7 '1-intre toutes, c'est que les conditionF

*it.<et économniqiues des deux con
'saijacentes présentent tant de res

Tîlaleque les manufactutriers de,
':.îst'i(peuvent presque considérer
1)hituinion comme étant, pour Seamu
Ili dle leutrs besotns, une simple fxteil
''tec leur propre marr-hé. En cons-,

-. t- , ce marché ne dlemande pais des
s e' des méthodes spéciales de pro

<lion, auxquelles les manufacturiers de
(;r;itmre-ntrtagme devraient se plier,

'.1i bhen des cas, afin d'obtenir unconi
:'c considérabyle avec le CaInada.

-Csavantageýs accrus poutr les
aitnsdu fai-t de la posIion géogr;!-

qun' du Canada, sont si grands qt'il
inévitalle rqu'une proportion dli rom

n' e caniadien s'en alIte vers ce pa'v-
l'autre part, le Royauttime-Uni est le pri'î

c'lpal client dii Canada; il l t réute qu*'l
y a uni fort tonnîage allit. vers l'Eist et
que les taux <le fret ,pour renvoyer c'
tonnage vert; ]'Ouest, sont relativemnit
bas.

Les produits de la Grande-Bretagnte
joui.esent d'un tarif dle préférence et &ontt
préférés au Canada; mais, il est évident
que le premier (le ces facteurs, <Iafts itill
affaire siljette A conmpétition, ne peut que
faire plus que dL' produire presque ut<
égalité d',échatng<es commerciaux, etttr
les deux pays. Toutefois. tîue préféroti;-u
s'éýslevanit A une réduction de un tiers titi
droit d'entrée est dîmie vait tir indui-t-i
MIe pour les aimtilots britanniiques;
étant donnlé que l'habui'té et l'énergie à
condi-re les affaires sonxt é'gale«. des <eux
côtés. Les statistique,;ss nihlent mon
tier que l'étaiblissi"(-mniU (Van traih'men(:it
préférentiel, -pou~r lc's mrnanhan<Iîsi-s br
tannîques, a eitêtè(hé. A un degré con-si-
déralule, le ia ntifacitti er anglais de se'
r.'tirer du marché- cainadien. bien qu'oui
pui.sse attribhuer une- partie le ce resul-
tat au réveia (]li nmanufacturier britanii
que, qui s'est rendu conmpte du hesol
qu'il avait d'une actiotn plus vi-gcoureuis"

Compétition Canadienne et placements
de fonds Américains

3.-Il Pst inmportant l'ob)server que '
manuifacturier canadifen devient mnainte-
nan-t un compétiteur sérieux (lu Rxoyatumi-
t'ni et îles Etats;-U'nis. Sa produrtion
augmente rapidement ;l'efficacité deq
usines canadliennies s'accroit vite; les rt>--
sources induistrih'lus c]l pays sont g'rauî-
les: la politique <le tarif dît Canada est

large-ment dirigée, île manière à maint"-
nir et à promouvoir l'industrie domesti-
que, et on peuit dire avec justess Mt rai-
son qutavant qune <le nombreuses anntév.'
se solc(nt écoîî+ers, le compétiteur le plu.;
serietix dît Royai'me-l'tî sur le marrnt
ca.na<lie-n s-ra le Canada lui-même.

lx-s Américains ont obtenu des 1inté
rêls dle rontrble dlans les usines <]lt Canai
<la et ils ont construit les manufactit
r<'s sutccuîrsales en grande qurantité. .1
suiggère que les mianutfa-tuirIersi britnni-

N

ques id"vri-ientt songer à Installer au Ca-
iî<îdna de-. manu falIt ures sucîcursales. Une
teile nmesutre serait bénéfiriaire aux Ca
ntîdiens et augmenterait les veintes; onl
ou t . elle ferait cou naltre, plus que
toute autre chose. le nmarché aux maliin-
facLurik'rs et *%ie leur im-ritnýtrait il e
maint enir dles stocks plus facilement.
1 A-s est i ta t ho. uts l <lu api tai am éricab1,
placé à Mont réal senl''rnvn t va ri<mnt dI<'
$25.ottO,îiuî à D7,îi,îî.les demandeq
di'tuformuatlIons ot été faites, dit-on, par
la **.NIan ilfart il ers' Asoi ot' e l'il.
lillois; il en <'st réîléque 122 des prim
cipazles- maisons de4M tiults'Uils ont étit
bi les suu'u -irsalffs lu Canada. J'al unt'
listu <lai miotins 3; niaisons iinaîtita(tu*
rièétes, (lait-, la .<ueviii'' de4 lamltumn,
je suis sûr qu'unîe bonnte partie dui call
tai <le ces niaisons provient lies E tats -
t'nts. Oit 'ntetiil const amment i-re que-
le caîîîtatliste britantîlque e;t. 14-iit i-;
qut'e'ni tsqttc' les afIfa i res sont fa:-
tfs ptar d'e(s Amnéricains. Il y a e'u un(
aîîgmn tat ion t rès gr'antil et t ré>s rapide
dui platetmentt îlv capi t ait aiiri<-aiins ait
Canada ut eci continuera, à mocitns qui'
lilité-rêt muanifesté pîar la Granie-éllret%-
gîte aux nn erss<atulnisîe iI
dAveloppe d'une mîanilère plus rapuide qu'à
présent.

Ce que devraient faire les manufacturiers
britanniques

4.-Bien que le prollme soit dlfficilo
à résou<lre, on poilrraI1t fai1re, .beaucou p
pour pyermf-ttrp aux rommeérçant .s hyri tai-
tniques de s'affermir suir le marchA cana-
<lien, et même d'*y agir l'une Tnanitreplýýis
étendue, et les sunggestiotis suivantes
sont faites:

(a) Des efforts devrietînt être fait,
pour promouvoir et encouurager dles fart-
litéès de transport et <le ec)tnmTnincatloiils
rapides e-t à bonî marc hé. Une grand'
parile <lu commerce canadlh'n seý fait ln-
<tlillblment avec les Etat.3-lJnls, non 5

auede la supériorité des produits des
Riiuts-linis, mals parceI <lie l<'s marchan'-

<ise xigées, p''iitvent être <îlift'ruo.. pltis
raplement (le ce pays que dlu Rcuyaummî'-

Pour vos EUtes de Lettres?'Ue Comptes, Bitlets, dom andez à votre Imprimeur les Papiers Il Dormes, Bond," II Windsor Mîlis BpeIai II On II lver Streamn."


