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LE COMMERCE ENTRE LA GRANDE:
BRETAGNE ET LE CANADA

rapport sur les conditions et les

'spectives du commerce entre la Gran-
« liretagne et le Camada a été fait, il y
- quelques mois, au Board of Trade de
Londres, par M. Richard Grigg, commis-
~uie spéeial du “Advisory Committee &
Comm reial Intelligence”. M. Grigg vint
i Canada en septembre 1906 et compié
.« ~on travail en mal 1907. Le rapport @
ciilemment €té publié aprés mdre dé
~wration. Voiei un résumé des conclu
wms du rapport du commissaire:

I'n

Avantages des Etats-Unis

| -La position géographique du €ana-
v +3l évidemment un grand inconvs-
~iU pour les nclations commerciale -
‘¢ la Grande-Bretagne et le Dominion
nnoavantage pour les manufacturiers
s commercants des Etats-Unis. 1e<
stances  des centres  industriels  des
atx-Unis aux marchés canadiens sont
~tivement courtes; le temps occup
le transit est donc beaucoup moindre
5 taux de fret sont faibles en cons®
wnee il existe une grande rapidité de
“nmunications, lesquelles sont facil-s
"~ & bon marché, et, chose la plus impo--
“'e entre toutes, ¢'est que les conditions
iles et économiques des deux con
"es aljacentes présentent tant de res
mblance que les manufacturiers des
s Unidl pruvent presque consndére
Dominion comme étant, pour bean
ip de leurs besoins, une simple exten
on de leur propre marché. En cons’
"wihce, ce marché ne demande pas des
des méthodes spéciales de pro
iction, auxquelles les manufacturiers de
v Grande-Bretagne devraient se pli(-r.
#ns hien des cas, afin d'obtenir un com
ceree considérable avee le Camada.
2--Ces  avantages accerus pour les
rats-Unis du fait de la position géogr:-
“ique du Canada, sont si grands qu’il
inf»vitablp’qu'uno proportion du com
Avrce canadien s'en aille vers ce pay
IVintre part. le Rovaume-Uni est le prin
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cipal client du Canada; il en résulte qu'l
y a un fort tonnage allant vers 1'Est et
que les taux de fret ,pour renvoyer ce
tonnage vers 1'Ouest, sont relativement
bas.

Les prodults de la Grande-Bretague
jouissent d'un tarif de préférence et sont
préférés au Canada; mais, il est éviden:
que le premier de ces facteurs, dans nne
affaire sujette & compétition, ne peut que
faire plus que d¢ produire presque unc
égalité d*échanges commerciaux, entr:
les deux pays. Toutefois. une préférenc
s'élevant 4 une réduction de un tiers dn
droit d'entrée est d'une valeur indubitt
ble pour les ambitions britanniques,
étant donné que I'habileté et I'énergle a
conduire les affaires sont égales des deux
cotés.  IL.es statistiques s mblent mon
tier que 1'établissemeny d'un traitement
préférentiel, pour les marchandises bri
tanniques, a empéché, 2 un degré consi-
dérable, le manufacturier anglais
retirer du marché camadien, bien
puisse attribuer une partie de ce résul-
tat au réveil du manufacturier britanni-
aue, qui s'est rendu compte du besol:
qu'il avait d'une action plus vigoureus.

de se

qu'on

Compétition Canadienne et placements
de fonds Ameéricains

3.—I1 est important d'observer que 'o
manufacturier canadien devient mainte-
nant un compétiteur sérieux du Royaume-
U'ni et des Etats-U'nis. Sa production
augmente rapidement; lefficacité des
usines canadiennes s'aceroft vite; les res-
sources industrielles du pays sont'gran-
des: la politique de tarif du Canada est
largement dirigée, de maniére 4 maintoe-
nir et & promouvoir l'industrie domesti-
que, et on peut dire avec justesse et rai-
son quavant que de nombreuses année;
se soient éconlfes, le compétiteur le plus
sérieux du Royvaume-Uni sur le maren+
canadien s-ra le Canada lui-méme.

I.es Américains ont obtenu des inté
réts de controle dans les usines du Cana
da et ils ont construit des manufactu
res succursales en grande quantité. J:
suggére que les manufacturlers britanni-
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pl it comme suit ;

I.LE PRIX COURANT, Montréal.

ques devraient songer A jnstaller au Ca-
nada des manufactures succursales. Une
telle mesure serait bénéficlaire aux Ca

ventes;  on

plus que

nadiens et augmenterait les
outre, ¢lle  ferait connaitre,
toute autre chose, le marché aux manu-
leur permettrait de
stocks plus facilement.
les  estimations du capital  américain
placé a Montréal sculement varient de
$25.000,000 2 $75,000.000. Des demandes
d'informations ont 6té faites, dit-on, par
la “Manufacturers’ Association” de 1'11-
linois; il en est résulté que 122 des prin
cipales maisons des Ktats-Unis ont éta
bli des succursales au Canada. J'aluno
liste d’'au moins 36 maisons manufactu-
ridres, dans la seule ville de Hamilton ,
je suis sar quune bonne partie du capl
tal de ces maisons provient des  Etats-
On entend constamment dire que
britannique est lent
qu'en les affaires sont fa:-
tes par des a ¢ oune
angmentation trés grande et trés rapidoe
du placement de capitaux américains an
Canada ¢t ceci continuera, & moins que
I'intérét manifesté par la Grande-6Breta
ghe aux entreprises canadiennes
développe d'une maniére plus rapide qu'a
présent.

facturiers et elle

maintenir des

['nis.
le capitalliste tL
conséquence,

Américains. 1l y

ne w

Ce que devraient faire les manufacturiers
britanniques

4 —RBien que le probléme soit difficile
a résoudre, on pourrait faire .bheaucoup
pour permettre aux commercants britan-
niques de s'affermir sur le marché cana-
dien, et méme d'y agir d'une manidre plus

é6tendue, et les suggestions suivantes
sont faites:
(a) Des efforts devraient étre fats

pour promouvoir et encourager des faci-
lités de transport et de communications
marché, Une grandn
partie du commerce canadien se fait in-
dubitablement avec les Etats-Unis, non 3
cause de la supériorité des produits des
Etats-Unis, mais parce que les marchan-
diges exigées pruvent dire obtenues plus
rapidement de ce pays que du Royaume-

rapides ¢t 4 bhon

Pour vos Entétes de Lettres;=Qe Comptes, Billets, dem andez & votre imprimeur les papiers ‘‘ Burmess Bond,"”’ ‘' Windsor Mills Bpecial '’ ou ‘‘ Bilver Btream.”



