
Débouchés sur le marché chilien du matériel et des services forestiers

3. En plus de l'une ou l'autre des options susmentionnées, il y a aussi la possibilité
de l'affiliation à un fournisseur de matériel. Cette troisième option permet au
consultant de tenir compte de la tendance du marché à privilégier les services
techniques fournis par le vendeur.

Services de conseil

1. Le consultant devrait à tout le moins se choisir un agent ou représentant local,
dont le rôle devrait toutefois se limiter à l'identification de projets.

2. Un employé de la société devrait effectuer régulièrement des visites de vente au
Chili pour rencontrer des clients potentiels et pour appuyer ses représentants.

une façon idéale


