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L'ALENA
L'Accord de librc-échün^c-nord-américnin

(ALENA) é largit la zone actuelle de librc-

cchitnec de,270 rnillion^ de pcrsonnc^ a 3(d)

nillionti - un marché plus important qtic

celui des 121pays de-T1ninn (turnpccnnc n-c

une Production nord-américaine lotiilr

d'cn^irn)n 7hillioinF de diillarn:
..

Le plu, important puirtcnuirc

commercial du Canada en Amcriquclutine.

Le cornmerczbililtcral cntrr-les dcut7pu^'sii

dépasse lch 5,5 'milliards de dollars en 1994

ci devrait atteindre lus 7 milliards d'ici lu fin

de la déccnnic.

Les investiescmcnts canndicnv au Mexique

uul;mcnteiit'râpidcment, nyant pisse du

452 millions de dollars en 1992 H plus de

1,2 milliard cri 1. 994.

;(:c ^uidc dc -niiirchén.eté préparé-cn tenant

compte dus problèmes auxquels lu personne
qui envisage d'exporter.cHt confrontée. 11 tic

s'anit toutefois pas d'un document exhoustif

particuliers à chaque cas commanderont la

façon dont les entreprisc^, doivent udanter

leur approche ci leur ^t:riité& au marché

inexicain. ^ - . ,_-

Pour obtenir de plus amples rensci^neinentv,

s'adresser directement au

tilinisterc du l'lndustric (111I) par l'intcr=

mddiairc des Centres de commcrcc

international(seçuon dus c4)ii[iicts, importants)

nu à l'TitfoCentre nux numéros suittu^u :

1-800-267-8376 ou (613) 944-4000
1'6lccopicur:"(613)996-97 09

Fux Link :(b13) 944w1S 1111

Babillârd élecoroniquc (LiI:U
1-ti0U-02S-15H1 ou (013) 944-1,581
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