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LES FABRICANTS DE PRODUITS DESTINÉS À LA 

MAISON 

En 1992, il y avait au Mexique 17 millions de maisons. Au cours de cette année-là, 
50 000 ont été construites. Malgré cela, il en faut environ 6 millions de plus. 
Soixante-dix pour cent des maisons construites en 1992 étaient destinées aux 
Mexicains à faible revenu, 25 pour 100 à la classe moyenne et cinq pour cent étaient 
des constructions de luxe. La construction devrait croître à un taux de 15 pour 100 
par année pendant les dix années à venir. 

Les consommateurs préfèrent les tissus importés, tant pour les nouvelles maisons 
que pour le réaménagement de celles qu'ils occupent déjà. Lors d'entrevues 
réalisées pour cette étude, on a constaté que les produits canadiens sont méconnus 
sur ce marché. 

LES CLIENTS INDUSTRIELS 

Les textiles industriels comportent une vaste gamme de fils et de tissus de haute 
précision qui servent à l'industrie. On les utilise pour la fabrication de filtres, de tissus 
balistiques, de tissus pour protéger les cultures et de produits de sport, entre autres. 

Il est difficile de bien cemer la production de textiles industriels au Mexique, mais on 
estime qu'elle est relativement faible. Une étude récente du U.S. Dtpartment of 
Commerce s'adressait à plus de 20 importateurs, distributeurs et grossistes en tissus 
industriels. Aucune des entreprises à qui l'on s'est adressé n'a voulu foumir de 
renseignements sur la taille de son marché ou les normes des produits. Cette étude 
est parvenue à la conclusion qu'un grand nombre de ces entreprises se sentent 
écrasées par les multinationales et ne sont pas prêtes à partager la connaissance limitée 
qu'elles ont de leur marché. 

Une partie du problème est que le secteur mexicain du textile n'a pas la même 
conception des textiles industriels que le Canada. An'iculos técnicos à materia te.usi/est un 
équivalent de « textiles industriels » mais ne comprend pas tous les textiles industriels. 
Certains experts mexicains dans ce domaine, interrogés pour cette étude, précisent 
qu'ils s'intéressent essentiellement au « cycle de produits » fibre-tissu-vêtement et 
estiment que les textiles industriels constituent un domaine distinct et spécialisé. 

Dans l'ensemble, l'industrie mexicaine de la fabrication a connu une certaine 
croissance. Au fur et à mesure de l'augmentation des ventes nationales et étrangères, 
la demande de tissus industriels a augmenté. Dans la plupart des secteurs, la demande 
nationale dépasse largement l'offre locale. Pour certains produits non tissés, la 
production mexicaine atteint des niveaux suffisants pour permettre des exportations. 
La plupart des autres textiles doivent être importés. 

D'après des données compilées en 1993 paria Cdmara Nacional de la Inclustria Textil 
(CANAINIEX), Chambre nationale de l'industrie du textile, le Mexique importe des 
« produits industriels de nature textile » évalués à 74,4 millions de dollars US. Les 
exportations du Canada vers le Mexique pour ces produits atteignaient 1,8 million de 
dollars US, soit environ 2,4 pour 100 du marché de l'importation au cours de cette 
année. Les auteurs se sont adressés aux sociétés canadiennes vendant ces produits au 
Mexique, mais celles-ci n'étaient pas prêtes ou pas en mesure de discuter les 
caractéristiques de ce marché. 
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