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ses fournisseurs et leur propose de lenr
remetire «des billets négociables pour le
montant de sa dette?

" Quand une facture est échue et que
le paiement ne peut en étre fait, il est
d'usage et de convenance d'en prévenir
immédiatement son créancier. et de Ini
proposer un mode de réglement qui lui
soit acceptable. Certains manchands en-
voient, dars ce cas, leur propre billet
pour le montant de la dette échue, aug-
senté de l'intérét de retard et’il est rare
que le délai demandé, quand il est rai-
sonnable, leur soit refusé.

I.a tendance dans le commerce de gros
est d'exiger dune manidre absolue i
I'échéance, soit le paiement des factures,
soit la remise des billets, dans le cas ou
le client ne serait pas en mesure de
payer.

Nous croyons Lon e porter ce fait
A la connaissance de nos lecteurs; en en
prenant honne mnote ils s'éviteront des
désagréments.

LES TRADUCTIONS NUISIBLES

Dans notre pays. la connaissance des
deux langues francaise et anglaise est
pour ainsi dire nécessaire a tout com-
mercant comme a tout industriel.

les commercants  franco<canadiens
ont, sous ce rapport, une avance mar-
quée sur leurs concurrents anglo-cana!
. diens, car non seulement les premiers
en trés grand nombre parlent couram-
ment, mais écrivent généralement assez
bien l'anglais comme le francais.

Toutefois, il est juste d'ajouter, que
depuis quelques années, un plus grand
rombre de commercants et de manufac-
turiers de langue anglaise se sont mis a
I'étude de la langue francaise et il est
moins . rare qu'autrefois de rencontrer
des hommes e quelque instruction ne
pas parler francais.

Tes Anglais reconnaissent bien la vo-
leur de la clientéle francaise ot la preu-
ve, c'est-quaujourd’hui nombre de manu-
facturiers de langue anglaise publient
ou font imprimer aussi bien en francais
qu'en anglais leurs circulaires, leurs éti-
quettes, ete.....

Leur intention est excellente, mais les
résultats ne sont pas toujours ceux qu'ils
attendent et 4 cela il y a une raison.
‘+es circulaires et les étiquettes, surtout
celles qui indiquent le mode d'emploi de
lo marchandise, sont traduites de 1'an-
glais en francais A coup de dictionnaire
par des traductenrs qui possédent sans
doute le génie de la langue anglaise mais
ignorent bien souvent celui de la langue
frangaise et ne connaissent guére le vi-
Tenr des mods. .

De telles traductions sont plus nuisi-
bles qu'utiles, elles ne préchent pas en
faveur «de la marchandise. Si elles oui
une action sur le consommateur, c'est
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une action plutdt répulsive qu'attractive.
L'idée qui vient naturellement & Y'esprit
du consommateur est que, si le manufac-
turier a 1ésiné afin d’économiser les quel-
ques centins ou les quelques piastras
qu'il aurait fallu débourser pour s’ssn-
rer les services d’un bon traduecteur, c’est
que la qualité de la marchandise ne va-
lait pas ce supplément de dépense.

Du moment que le manufacturier de
langue anglaise décide d'annoncer sa
manchandise en langue francaise, il doit
prendre méme peine, méme souci et ma-
me soin que ceux .qu'il prend pour rédi-
ger en anglais ses circulaires, étiquettes,
eteis..

L'effet que produit sur 1la clientele
francaise une réclame en mauvais fran-
cais est exactement le méme que celui
que produit sur la clientéle anglaise une
réclame en ‘mauvais anglais. La conclu-
sion est facile a tirer.

LA SITUATION DU COMMERCE DES
PEAUX

On nous a demandé de dire dans nos
colonnes quelle pouvait étre la raison de
la baisse des prix des peaux. Certains
intéressés ont cherché a conaitre la ou
les raisons de cette baisse et n'ont pu
ohtenir des renseignements satisfaisants.

Voici ce que nous avons pu apprenlre:

Les marchands ont de grandes guanti-
tés de ipeaux en mains et trouvent difli-
cilement & les écouler; la tannerie achete
peu et travaille peu. Il est impossible
d'écouler le sunplus aux Etats-Unis ou la
tannerie se ressent fortement de la
crise monétaire qui sévit chez nos voi-
sins. On nous dit méme qu'un courtier
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venu d’Angleterre & New-Yor. our
vendre des peaux séchées, s'osi fu :..(h.~:_
teur au lieu de vendeur en pii-. .
bas prix-qu’'il a rencontrés .
place.

La situation des marchés . .rpoep:
des peaux n'est gu@re plus liilan
qtfén Amérique, la marchanli-.
plutdt offente que demandée.

Enfin, on nous Wit que les iy (s
peaux sont proportionnellement plus él .
vés que les prix du cuir et qu'vn cons
quence, si la demande mpour los culr
n'augmente pas suffisamment pour pro
voquer une ‘hausse, les prix des peany
devront baisser encore. Or.
ment, les manufactures de
acheétent peu et travaillent tranguill-
ment, Wdéclarant qu’'elles ont tout e
temps voulu devant elles ponr rempli
les ordres qui devront étre livies trés
tard le printemps prochain.

o

actuelle:
chanssures

ASSOCIATION DES BOUCHERS DE
MONTREAL

L’'Association des Bouchers
réal a tenu son assemhblée
mardi soir 26 novembre, au
National, sous la présidence v M. Jean
Lamoureux, ‘président de 1'Association
Etaient présents: MM. Prévost,
président; H. Poitras, trésorier: W. San
vé, L. Landry, A. T. Gariépy, P. Monette
Beauséjour, Desjardins, Trudean. o none
bre d’autres.

On procéda d'abord a 1'élection. comme
membre de 1'Association, de M. G. No'-
mandin. '

Puis le président fit remarpe qn?
I'inspection des viandes est
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moins,

I'une des maniéres suivantes :

pendant trois ans.

0 La coutume est d’exiger
| le préfére, il peut remplacer cela par du

avec le pére ou la mére.

personne résidant avec le J)ére ou la mére.
(3) 8i le colon a sa rési

résidence sur la dite ferme.

§0US8-

de son intention de ce faire.

Reme‘ignemonu: Les immi
grabtion, 4 Winnipeg, ou dans tout

pour obtenir les terres qui leur oconviennent.

étaﬂl‘f

avec des constructions pour les abriter, seront acceptées au lieu de la culture. b

(2) Si le pére (ou la mére, au cas ol le pére serait mort) ou toute personne qui est éligibic 1:onr
faire une entrée de homestead, d’aprés la teneur de cet acte, réside sur une ferme dans lv "
nage du terrain pris comme homestead par la dite personne, les conditions de cet acte, Q!+’
lieu de résidence a&vant d'obtenir la paténte, peuven{ étre satisfaites par toute personne re-

Réglements concernant les Homesteads

Toute section de nombre pair des terres du Dominion, dans I'Ouest du Canada, excepte > ! 26,
non réservée pour les homesteads ou réservée pour fournir des lots & bois pour les colons . ns
tout autre but, pourra étre prise comme homestead par tout chef de famille ou par tout ini:vidu
méle 4gé de plus de dix-huit ans, jusqu'a une étendue de un quart de section de 160 acres. i1~ ot

Entrée : L'entrée doit étre faite personnellement, au bureau local des Terres, pour le histrict
ou se trouve le terrain & prendre. $10.00 seront chargés pour cette entrée.
Devoirs du Colon : Un colon auquel on accorde une entrée pour un homestead. cst oblige.
ga.r I'Acte des Terres du Dominion et ses amendements, de remplir les conditions s’y rapporant.
e

(1) Résider au moins six mois surTe homestead et la mise en culture de celui-ci, chaquea ’j'"“‘i
'un_colon mette quinze acres en culture ; n.us -

(3) Sile colon a sa résidence permanente sur la ferme qu'il posséde dans le.voigsinugv "j 8 b
homestead, les conditions de cet Acte, quant & la résidence, peuvent 8tre satisfaites par

ence permanente sur la ferme qu'il posséde dans le voisinac r'i il
‘homestead, les conditions de cet Acte, quant & la résidence, peuvent étre satisfaites par lv

La Demande de Lettres Patentes devra étre faite au bout de trois ans & 'agent 10
ent ou 4 l'inspecteur des homesteads. Avant de demander des lettres patentes. l; -
devra donner un avis de six mois, par écrit, au Commissaire des Terres du Dominion, & ( o

ts nouvellement arrivés receyront au bureau del!
: ureau des Terres du Dominion, dans 1'Ouest du (‘n{l.-'-._ )
rensm%nements concernant les terres libres ou, des officiers en charge, avis et assistance g
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Vingt thtes de_bétail étant sa proprivic:
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W. W. CORY, Député Ministre de I'Interic

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”




