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LA SITUATION COMMERCIALE DANS LES MARCHANDI-
SES SECHES.

Le commerce des marchandises stches cet automne n'a

pas tenu les promesses qu'on  attendait de la situation
prospére du pays.

11 y a & cela plusicurs causes absolument indépendantes
de Pétat 'on peut i bon droit
considérer comme excellent.

En premier lieu, le commerce des marchandises séches

général des affaires que

a souffert par suite de la température qui a oté pluvieuse
Par les mau-
vaiis temps on sort peu; de toilette;
on porte, an contraire, des vétements qui n'ont rien a ve-
les ventes diminuent
\ussi, s8'est-il Par
contre, of ¢'est ce qui nous prouve que Ia situation générale

pendant la plus grande partie de la saison.
on ne fait pas étald

douter ni de la pluie, ni de la boves
fait pen d'affaires de réassortiment
des

du pays est saine, lo commeree de gros a enregistre

commandes en grand  nombre paur les  hesoing du prin-
temps,
En réalité, ¢'est surtout a

souffert,

la ville que le commerce de
marchandises Derniérement  nous
avons en quelques faillites et nous crajgnons quiil y en ait

soches 2

davantage dlici quelque temps.
On ne peut attribuer le malaise actuel du commeree des
nouveautés i la seule cause d'une mauvaise température
Depuis quelques années les
Pargent circule librement; on
on change plus volontiers ses toilettes; en

pendant une unigque saison.
acheteurs ne houdent pas;
ge vét mieux;
un mot. les ventes n'ont pas manqué.
Non, les ventes n'ont pas manqué, mi
fits ont fait défaut ou ont glissé des mains des marchands.
Le marchand heureux est celui qui se tient i ses affai-
res, administre personnellement son magasin, établit ses
surveille ses employés, Ce

g souvent leg pro-

pris de vente, voit aux achats,
west pas celui qui va faire la partie de cartes avee les
amis pendant les heures de travail; ce n'est pas non plus
celui qui gaspille ses rocettes en menant une existence
plug large que ses moyens ne Tui permettent qui réussit.
Pendant qu'il gaspille an dehors, il peut dtre certain qu'il
w0 fait du gaspillage en dedans.

«Ouand le chat est absent, les souris dansent.”

&i. en fous tempe, le mavchand qui a la volonté de réus
siv doit diriger son entreprise sans la moindre négligence,
il Tui faut apporter plug Aardeur encore aux affairves
quand la concurrence Ini pousse 'épée dans los reins,

La concurrence des magasing a départements s¢ fait de
plus en plus sentir Ainsi, cette année ils ont commence,
dés le mois de novembre, leurs ventes & prix réduits, alors

que, les années précédentes, ils ne les faisaient qu'en jan-

Le marchand de dé-
novembre

vier, quand les fétes étaient passies.
tail n'a done plug que les mois Aoctobre et de
pour vendre avee un profit
il lui faut ou vendre sans pro-

vaisonnable les marchandises
de saison et, en décembre,
fit, ou laisser sa clientdle grossir les bataillons de cenx qui
vont acheter dans les magasins a départements.

11 ne faut pas se le dissimuler, le commerce de la mar
& Montréal, traverse actucllement une pe-
Nous espérons qu'il ne passcra pas par une

chandise séche
riode difficile,

produite & Toronto, ilya

des difs

erise identique a celle qui 8
ane dizaine d'anndées, mins qu'il sorfira régéner
ficultés auxquelles il a faire fac

Actuellement le commerce de
dans ses ventes aux marchands de détail de Montréal, cae

ant de

on ee omoment

s« redonble de pradence

il sait que cenx-ci, en e surcharg stock, ne ponrs

wer leur situation,

radent qu's
Lépoque des fotes arrive a4 grands pasi nous cons il-

lons ot nous souhaitons & nos lecteurs d’en profiter en ac-

tivant les ventes par fous les moyens A lenr disposition,

——

COUPONS D'EPARGNE ET TIMBRES DE COMMERCE

—_—

Notis ne savons quel eynigue a déclaré que “les lois woal
faite 2
I
cenx qai aujourd’hui tentent de tourner la loi contre fes
en présentant un nouveau “Scheme”

< pour étre violé
dece cotte méme pensee qui a germé dans Vespril e

timbres de commeree
qui, comme celui que 1a loi a aboli, aurait pour effet d’en-
witeurs en ruinant Je commerce de détail?

nouveau lllllll 'lHl consiste A
Qu'on

richir s
Nous voyons annoncé un
déponiller le
en juge par Vappel fait au public:
“Demandez leg coupons d’épargne au marchand de qui
vous achetez. ®'il ne les a pas, il en aura facilement un
Il ne voudra pas perdre votre clien-

commer¢ant de ses profits légitimes

approvigionnement.
tele, Faites qu'il parlage ses profits avee

N'est-ce pas la résurrection des timbres de commerce?
N'est-ce pas le méme systéme d'appel au publie? Nest-ce
résultat :

vous.”

pas pour le commercant, le méme faire des af-
faires sans profit par la remise de conpons
Te nom senl a changé. Pent-ttre aussi quelque peu Ja

maniere de lignider lez dits coupons entre les maing des

s | .




