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dans le monde entier
Débouchés pour les femmes d'affaires sur les marchés internationaux
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ILe 8 mars prochain, des

activités spéciales seront

organisées pour les femmes

d'affaires dans toutes les
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célébrer la journée

internationale de la femme.
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national détaillé à .
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Des pionnièresdel'exportati^n mars 2000

Réseautage mondial : Des lemmes d'aNoires et des fondionnaires du Canoda ont participé au
sommet émnomque des femmes des Amérpues, à Buenos Aires en novembre 1999.
De g. it d: [vaut Tammn, présidente de Northem Legocy; Nra Kessler, ministre des Petites et
moyennes entreprises, Argentine; Diane Vincent, sous-ministre adjointe, Industrie (anado; et Simone
Desjardins, première hcwésidente, BDC.

Matchmaker
Votre réseau mondial
Un nouveau fogicie bientôt offert en ligne vous permettra de vous

brancher sur le commerce, notamment à des entreprises qui

i•veulent acheter ou vendre des produits el des services, au

4élégués commerciaux du Canada, ainsi qu'à d'autres expe
fducommerce internationoL Voici comment ce logiciel fonctionne

I• Vous veus inscrivez comme utilisatrice de mctamokef-

^fous présentez votre profil et votre demande.

• Vous recevez un courriel donnant les résultats
correspondent à votre demande pour le marché ciblé

, personnesressources recevront égaiement votre Profil-

Pl d e défaits à 1ap 3 ^ ^. .^^ . . ^ .._^^,.^.. .,:.

partagent ies SrciCts
de leur réussite
Fascinantes, elles n'ont peur de rien et ouvrent la voie aux autres. Les

exportatrices canadiennes font leur marque plus que jamais

auparavant. Depuis un babillard interactif au cabinet du président des

États-Unis jusqu'à des services de planification d'un musée à Hong
Kong, leurs produits et services montrent bien que les femmes font le
saut sur la scène mondiale. Dans bien des domaines, elles sont même
des chefs de file grâce à leurs innovations et initiatives.

Nous avons demandé à ces pionnières :« Pourquoi exporter? ». Elles
nous ont expliqué pourquoi le commerce international est un volet de

la croissance de leur entreprise orchestré avec beaucoup de soin.

•< Les exportations nous ont permis d'augmenter notre chiffre
d'affaires et ont accru la visibilité de l'art de la côte du nord-ouest
dans d'autres pays. • Nancy Nightingale, Khot•La-Cha Coast Satish

Handicrafts, Vancouver (C-B.)

•< C'est une question de survie! Le marché canadien est trop petit
pour appuyer notre entreprise. L'exportation est la seule façon de

s'en sortir. » Lee McDonald, Southmedic Inc., Barrie (Ont.)

•• Avant d'exporter, nous avions accès à 10 % du marché. Cette part

est maintenant de 50 %. • Suzanne Lebel, Genomics One Corp, Lava) (Oc)

qui . • On accroit ainsi la confiance dans la capacité des employés de
Les' faire bouger les choses chez nous et de soutenir la concurrence sur

les marchés internationaux. - Maya 1-6111114 Pan^lNaritime Energy

Services Inc, St. Johns (T.-N.)

Pourquoi
r
exporter?. . Et pourquoi , mainténâria, s^. ,.^ • .. . « . ., ..

n'a jamais été aussi propice pour que contocts, encore des contacts et toujours des c°"nfacls supplément vous indique également des ressources
La conjoncture

forcé

internationale ou que vous soyez une exportatrice
qui suivent, nous vous présentons certaines de -prospérer votre entreprise comme vous pourriez

les femmes d'afFaires exportent. R existe une foule de Ce message a été ren une Fois de plus par ` utiles.

ressources et de programmes publics et privés conçus
les exportatrices ides quatre coins du pays interrogées ;Nous voulons vous donner un aperçu qui vous aidera

pour vous aider, que vous songiez à une expansion
dans le cadre de ce supplément. Dans Les pages : à acheter et à vendre dans le monde entier et à faire

.^. nui vous offrent leurs ` conseils difficilement l'imaginer à l'heure actuelle. Bonne
agueme. 17ailleurs, le Wnaao esr u r uwn^, y...- --- r

au monde, jusqu'à l'organisation de missions d'affaires et le commerce ► à wwwldoeXpott.gua/

dans ce domaine. Depuis des recherches tlés sur (es sur_ l'exportation.' Pour ÿ des profils détaillés et

exportatrices canadiennes -les premières du genre d'aubes conseils, visitez notre site « Les Femmes

commerciales spéciales à!'intention des femmes, ,nous brrsioesswomea/memrf.asP

d'affaires que peuvent saisir les femmes. - sur les marchés internationaux et qui y ont triomphé est
repoussons les frontières pour acao0re les occasions Le message de ces Canadiennes qui se sont lancées

L'ensemble de ces activités ont révélé un fait crucial : le ctoir : préparezvoust Plus vous serez préparée, plus

secret de la réussite internationale dépend des vas aurez du succès. C'est pour cette raison que ce

Préparé par les Services à l'exportation pour les petites et moyennes entreprises

Ministère des Affaires étrangères
,*,

Department of Foreign Affairs

et du Commerce international and international Trade

lecture, et conservez ce supplément précieusement.

U constitue une source d'information qui pourrait bien
r

vous inspirerl

^Ÿl,ilW.v \/I►^.tut- . _ ..

JoAnna Townsend
La directrice des Services à l'exportation
pour !es petites et moyennes entreprises

Cariadî


