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Qu’y a-t-il donc & fairo pour ramener
P'équilibro dans I situation ?

Les industries comme celles qui con-
sistont & fabriquer des outils, des ma-
chines, des npparcils qui économisent In
main-d'wouvre,sont en pleine nctivitd ; ceci
provient du fait que, duns les pays on
Vargontestln monuniocourante,on stimule
Tindustrio nationale ; ces pays-la slevien-
nont des clients du marché anglais, ot lui
achdtont les outillagos les plus perfection-
nés pour ensuite traiter chez eux ln ma-
titre premidre. Tl résult- que pout chaque

,outillage de moulin ou d'usine que nous
‘e%portons, il y n baisse correspondante
dans Pexportation du produit similaire
manufacturd en Angleterre.

Dans Ia marine marchande, il ne se
passe pas de jour qu'on n'améliore les na-
vives dans lour architecture et leurs mu-
cliineries; et des navires de quelques
annédes d'existence seulement se crouvent
déclassés par des navires construits d’hior.
La durée commune d'une cogue de stea-
mer, avec un service ordinaire, peut étre
fixée 4 vingt ans, mais son systéme peut
'éth'o' dériodé dans V'espace de cing ans, ¢t
Yoni se trouve alors avoir sur les bras
toute une une flottille de stvamers compa-
fativement neufs, mais incapables de faire
concurrence & ceux de In dernidre heure.
. ‘En Angleterre, ce sont des compugnies
qui sont les propriétaires des steamers
qui transportent les voyageurs ; cepen-
dant, malgré leurs ressources souvent illi-
mitées, que de petits dividendes |

Vient ensuite le steamer de fret qui
navigue la plupart du temps au hénéfice
d'un petit syndicat. Aprds avoir rap-
porté un bon dividende la premitre année
#lors qu'il était neuf, il se transforme en
vox:pe absorbante sur les ressources du
syndicat, & cause des réparations qu'il
nécessite constamment,

Aux Etats-Unis, Pannée 1894 a vu le
tarif McKinley, cette csptce de muraille
deuanitré de Chine, modifié sérieusement,
mais ‘cela n'a rapporté nucun bénéfice &
Pindustrie britannique, du moins en ce
qui fegarde le fer et I'acier. Les chances
pour PAngleterre de fuire des affaires
avec les Etats-Unis diminuent de jour en

Jout, & cnuse dn bas prix de la production
aux’ Btats-Unis. Avee leur population
d'au-dela de 65 millions, ceux-ci ont adopté
uné politique semblable & colla des puis-
Bances'du 'vieux monde: ils font payer
hnut prix & 1 consommation domestique
les produits que les fabricants peuvent
ensiits vendre & bon marché 3 Pétranger,
sous prétexte’que, si le pays en somme
paié co surplus, d'un autre c6té cetto poli.
tigiie nide au développement des ressources
du pa.ys, garde au pays I'épargne qui s’y
place & touts cnseigno et donno de 'em-
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autremant, deviendraiont un fardeaz di-
reot ot tres Jourd pour I'Etat.

Il n'y & paslicu de discuter le plus ou
moing grand degré do sngesee do cette
politique. La Grande Bretagne w'a i
étudior que les eflots qu'ello pout avoir
sur son commerco d'exportation, et P'on
est d'avis que ces cflets peuvent Gtro
sérieux. La question so résoud en celle-
ci : jusqu'a quel point I'Angleterro est-ollo
préte & vendre meillour marché que ses
co2urrents 7

Quant i I'nchotour,il est absolument in-
diftérent au coiit de production, aux trux
des gages, nu nombre d’heures de travail
par jonr, sux fruis de combustible, nux
taxes, cte. Ce qu'il veut, lui, cest I'nrticle
au meilleur marché possible, 11 faudrait
d’abord s'ontendre avee les unions ou-
vritres, Siles diverses chambres de com-
meree du Roynume-Uni invitaient ce-
sociétés & choisir des déléguds qui devien-
draient membres de ces chambres, ne
serait-ce pns 14 une premitre démarche
dans ln benue direction? Rigle générale,
les chunbres de commerce ont des comi
s composés de représentants de chaque
branche de commerce ; les déléguds des
unions ouvridres auraient ainst l'opportu-
nité de se mettre au courant d'une foule
de particularités dans I'économie commer-
ciale et industrielle, qu'ile ne peuvent con-
naitre aujourd’hui, et qui ne peuvent étre
soumises i leurs associntions respectives.

On croit que, lorsque la guerre entre o
China et le Japon sera terminde, il y au-
ra reprise d'un grand commerce entre ces
deux pays, surtout avec Ia Chine. Ce ne
sern pas cependant avant Jongiemps, car
les gouvernements des deux pays utilise-
ront sans doute tout I'nrgent qu'ils pour-
rout emprunter en Europe pour remounter
leurs armées, équiper leur marine et fuire
face & d'nutres nécessitds immddiates.

L'année 1894 » vu Vinauguration du
canal de Manchester. Jusqu’a présent Ie
commerce maritime n'a que fort modé
rément utilisé cette nouvelle artire arti-
ficielle; il se passera plusicurs unnges
avant que le canal ait toute la vogue &
laquelle il & certainement des droits. On
est fortement conservateur en Angleteree,
<t Pon utilisera bien longtemps encore les
ancicnnes voies de communication. nceou-
tumées. D'iei ki, ceux qui ont accompli
Ventreprize pourront toujours so consoler
avec le fait que les $15,000,000 que le
canal a coiités ontservi & alimenter bien
des travailleurs et des manufactures.
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11y aura 'an procimin une grande ox-
position d'industrie et de beaux-arts 3
Mexico. Elle commencera le 2 avril ot
durera six mois. Ce sera la premiez,
exposition tenue 4 Mexico,

ploi & des masses de travailleurs qui,
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Dans son ddition du jour do V'an, le
Canadian Architect and Builder veyro.
duit du Printers’ Ink Varticlo suivant s
gnd Jus. B, Kirk, sur les ravues de cum.
merce. On y vorra dans quelle haute con,
siddration il tiout le role do ces revues.

“ Qest un fait eaillant et incontestable,”;
dit Pnuteur ““ que ces publications pero.i
diques connues sous lo nom do rovues de
commerce, sont de grands factevrs aujour |
d’hui dans le succts des particulier o
aflnires, Ceci est dit & ce qu'ils sont .
tructifs ot & co que leur rédnetion 'l(~l'=
mande beaucoup de soin et de jugement,:
Le domnine du journalisme' commerenl
pent étre en bien des cas encombré, nian
cerles il estpeu de ces publieations qu
n'ient pas un certain mérite et droit i s
considération.

“Dans In répartition du patronage d'an.
nonces, on n'upprécie pas assez I'impor.
tance de In rovue commerciale commeo e
diumn de renseignemonts, oa bien on n'ac.
corde pas assez de valeur & In publiut
quelle oftro nux annonceurs. Peu d'entre
ces derniers en géndral se vendent comipte
des justes revendications que ces publica
tions peuvent présenter,ct par conséqucm:k

manquent de rendre justics 3 leur valeur !
mais i force d’énergic et de persovérnuce

mander Pattention qu’elles méritent.
“Quand un anaonceur se dispose i dis !

tribuer son patronage, il y u trois choses ;

qu'il considire au sujet des différents wi

[

diums d’annonces qui s'oflvent i lui :
tendue et In qualité de la circulation do,
journal, et le tarif de lespace dans le dit
journal. Tolles sont les choses & sonsidérer!
relativement & la valour des revues com
mercinles comme agences d'annonces.

“ Prenons d’nbord Pétendue de In cireu o
Intion. On nepeut s'nttendre qu’unapubli
cation spéciale puisse se trouver dars ls™
mémes conditions favorables que les jour
naux pour obtenir une circulution nusi:
considérable que ceux-ci. Publide dans
Pintérét d’un certain public, cest dans o
public qu'elle recrute ses lecteurs, et s
circulation depend des proportions plus
au moins grandes de ce public.

' Nonobstant ce fait, I'étude disons de
IPAlmanach des journaux wmméricains
(American Newspapcr Director), révélen
Pexistence d'un grand nombre de revues
de commerce qui ont une circulation éton
nante ot il ne fait pas desdoute que les plus
futées de ces publlications dans diverses
branches d'affaires ne sedistribuent chezls
plupart des gens intéressés dans la ligne§
d’affaires dont clles sont les organcs.

P~

partaitement bien quelo veai mérite d'une
revue de commerce ne repose pas exclusi
vement daus la grosseur du tirage. Il est

Kf]

les vevues do commeree finiront par com
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“ Mais Paunonceur qui sy connait sait o *é
nux
'
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