
s* 

Fi s u'llpornan .Rs 
sur marché 
• L'industrie chimique française 

se compose de près de 1 500 
entreprises. Avec son chiffre 
d'affaires de 63,7 milliards de 
dollars en 1985, le marché de la 
chimie se situe au 2e rang des 
industries manufacturières, 
après l'industrie automobile. 

• Entre 1970 et 1985, la produc-
tion chimique a progressé de 
80 % alors que l'industrie dans 
son ensemble ne réalisait 
qu'une croissance de 32 %. 

L'industrie chimique fran-
çaise génère 7 °A de tous les 
emplois industriels. 

• Parmi les sociétés françaises 
les plus performantes, on 
retrouve Rhône-Poulenc, Cdf 
Chimie, Atochem, Air Liquide, 
Oréal, E.M.C., Sanofi et 
Roussel-Uclaf. 

• En 1986, la production globale 
s'est élevée à 65,9 milliards de 
dollars (+3 % par rapport à 
1985). La chimie de base a 
chuté fortement (-1,5 % en 
1986), alors que la parachimie 
et la pharmacie ont progressé 
de près de 2 %. 

Tendances du 
marché 
• La chimie française subira très 

bientôt de profondes muta-
tions, qui sont nécessaires si 
elle veut rester parmi les indus-
tries les plus performantes. 

• Le commerce chimique de 
base est en pleine croissance 
en France. 

nI -JooutaUons 
canadiennes 
• Parmi les dix principales entre-

prises étrangères établies en 
France, trois proviennent des 
États-Unis (Dupont, Dow et 
Union Carbide), trois de l'Alle-
magne (Bayer, Hoechst et 
BASF), une du Royaume-Uni 
(ICI), une de la Suisse (Ciba), 
une de l'Italie (Montedison) et 
une des Pays-Bas. 

• On ne compte aucune entre-
prise canadienne parmi les 
25 premières entreprises étran-
gères, la moins performante de 
ces dernières ayant réalisé 
un chiffre d'affaires d'environ 
100 millions de dollars. 

• En 1985, le Canada était le 
16e fournisseur de la France et 
son 18e client. Cette même 
année, le Canada a exporté 
pour 120,2 milliards de dollars, 
ce qui représentait 0,6 % des 
importations totales françaises 
(une augmentation de 11,2 °A 
par rapport à 1984). 

• Les entreprises canadiennes 
les plus importantes établies 
en France sont : EMCO 
VVheaton France, INCO, 
POLYSAR, Schenectady, 
DIVERSEY, Cabot, Sanisol. 

Renseeemeffis 
suppLlémenqa[ires 
Communiquer avec Musto Mitha, 
agent responsable de ce secteur, 
Ambassade du Canada, Paris 
(France); tél. : (011.33.1) 47.23.01.01. 

Recommanda0ons 2ux 
expoulesurs carnaelens 
• Principales occasions d'affaires 

sur le marché français : le sec-
teur de la chimie minérale (huiles 
et combustibles, matières inor-
ganiques, telles les hydroxides, 
peroxydes, etc.), le secteur de 
la chimie organique (sucres, 
alcools acycliques, plastiques, 
résines artificielles, etc.), le 
secteur de la parachimie (colo-
rants, peinture, poudres, explo-
sifs) et le secteur de la phar-
macie (glandes, substances 
animales, etc.). 

• Le choix d'un importateur-
distributeur s'impose au pro-
ducteur canadien qui cherche à 
pénétrer le marché français. La 
création d'une filiale n'est envi-
sageable qu'une fois que le 
produit a pris une part considé-
rable du marché. Quelle que 
soit la stratégie retenue, le pro-
ducteur canadien doit se mon-
trer dynamique et surtout mani-
fester sa volonté de s'établir 
sur le marché. Les importa-
teurs sont de plus en plus réti-
cents à travailler « en spot », 
alors qu'ils ne demandent qu'a 
travailler avec les Canadiens. 

Adresse uMe 
Union des Industries Chimiques 

(U.I.C.) 
64, avenue Marceau 
75008 Paris 
Tél. : (1) 47.20.56.03 


