
Pour faire face à cette situa-
tion, MacMillan Bloedel a mis
sur pied la division du perfec-
tionnemnt à façon qui fabri-
que des composantes sélec-
tives. Cela lui a permis de
s'implanter sur les marchés
de la construction en Asie,
en Europe et aux États-Unis.
« Nous étions les premiers à
nous intéresser au secteur de
la valeur ajoutée ». En fabri-
quant des produits hautement
transformés ou spécialisés, la
société tente de se mettre à
l'abri des fluctuations cycli-
ques du prix des fibres.

Selon M. Wride, le plus
grand défi dans ce domaine
proviendra des systèmes
radar montés à bord de satel-
lites. Au cours de la prochaine
décennie, au moins deux ou
trois satellites de ce genre
seront lancés dans l'espace.
Ainsi, INTERA participe à un
consortium de gré à gré pro-
posant la commercialisation
d'un produit canadien. « Nous
connaissons tous nos clients
potentiels dans le monde »,
déclare M. Wride.

La société INTERA est un
exemple fascinant de la façon
dont les gouvernements peu-
vent aider le secteur privé
dans l'élaboration de techno-


