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Lesquels Vous Seront Les Plus Profitables ?

SHqE*WIN-WILLIMS
PAINTS W ARNISHES

Les Marques dites Tout Aussi Bonnes ?
Cette petite marque de commerce est connue depuis l'Atlantique jusqu'au Pacifique. Pour

le consonmmateur, elle signifie bonne valeur et satisfaction. Pour le marchand, elle veut dire
augmientation d'affaires, clients satisfaits et plus de profits.

Partout, les Clients ont trouvé qu'il était profitable d'acheter les Produitte de Shierwin.
Williais et les Marchands ont reconnu que la ligne la plus profitable à vendre est celle de
Sherwin-williamns..

Le Système de Vente de Sherwin-Williains vaut la peine d'être connu. Dans toutes les parties du
pays il apporte de nouvelles affaires aux marchands de Sherwin-Williams. Si vous désirez de plus
amples informations, envoyez-nous votre adresse.

of Canada, Limited.

PAINT. VARNISH à COLOR MAI(ERS

LI NSED 0 1 L CRUSH ERS
FACTORIIES. MONTREAL. TORONTO. WINNIP-EO. LONDON. END.

O &IESI WAREHOUSES: MONTREAL. TORONTO. WIN NIPE -- VA NCOUVER. LONDON. ENO

* et la hauteur relative des deux lettres représente la valeur
relative de la peinture et du profit pour votre commerce,
M. le Marchand.D La peinture que vous vendez a une importance beau.
coup plus grande pour votre succès que le profit qu'elle
vous rapporte. Le profit fait à perte de clientèle a tôt4,àif
de ruiner un commerce-chaque vente doit représenter une
grande valeur et donner de la satisfaction.
-Il.' C'est la qualité que votre client demande--et vous ne

serez jamais à même de faire un profit sur la peinture, après la
première vente, si la qualité de cette peinture ne ramène pas l'ache-
teur au magasin. Les ventes isolées n'établissent jamais un com-
merce de peinture ayant quelque valeur. Ce sont les commandes
renouvelées qui vous rapportent du profit.

Les Peinturé; Mi-jn.Senour-ligIe zomplète de pein-
tures pour tous les usages-sont celles qui ramènent au
magasin les acheteurs, leurs amis et leurs voisins. Elles
procurent aussi de bons profits. Alors, à quoi bon gaspil-
ler du temps avec des peintures de qualité inférieure ? k«f IN-SEP
torivez aujourd'hui au suet de 1 896000 et esmm*.UO à taire du Profit sur beîN

peintures qui provoquent d»s ordres de renouvellement.
The MARTIN-SENOUR Co., Llmlted.

Les Pionniers de l'industrie des Peintures Pures.
MONTREAL. TORONTO. CHICAGO.

e grand "T>" est pour la PEINTURE'
Le Petit «P» pour le PROFIT i
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