
SECTION 1 -POURQUOI
LE CANADA?

Quand ils envisagent de se lancer dans de nouvelles
entreprises, les investisseurs et les dirigeants du monde
des affaires pensent plus que jamais auparavant à l'é-
chelle mondiale. De nombreux pays se font concur-
rence pour retenir leur attention. Les «tigres d'Asie»
aux économies à forte croissance, les pays d'Amérique
latine qui ont libéralisé leurs marchés et les pays de J'an-
cienne Europe de l'Est qui se sont ouverts sur le monde
y sont tous parvenus dans une certaine mesure. Dans la
plupart de ces pays, les nouvelles possibilités tiennent
le plus souvent à J'élimination récente d'entraves aux
échanges commerciaux,

Les autorités internationales reconnaissent très large-
ment la capacité concurrentielle du Canada sur les
marchés mondiaux. En 1997, le Forum économique
mondial, qui a son siège en Suisse, a estimé que le
Canada est le quatrième pays le plus concurrentiel du
monde. Ce classement est le résultat de la compilation
d'indicateurs de capacité concurrentielle de 53 pays.
Seuls Singapour, Hong Kong et les États-Unis ont
obtenu de meilleurs résultats, ce qui place le Canada
au second rang des grands pays industrialisés. Si ce
n'est de tris indicateurs, le pays se classe toujours
dans les cinq preniers. Il obtient les rangs les plus
élevés au chapitre de la gestion (3), de son ouverture
(4), de ses infrastructures (4), de sa technologie (4), de
ses finances (5) et de ses tions (8). Même les
résultats les moins favorabls du Canada en ce qui
concerne le gouvernement (24) et la main-d'oeuvre
sont relativemnent7fJ Ce qui est plus important en-
core est que, dans les sous-catégories des compétences
du gouvernement (9) et des compétences et de la pro-
dutiyité de ln nnSceuvre (12), les résultats obtenus
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D'autres études révèlent, quand on aborde les coûts
sensibles à l'emplacement, que le Canada est plus con-
currentiel que les Etats-Unis dans une vaste gamne
de secteurs de fabrication. C'est ainsi que le cabinet
conseil KPMG Canada compare, depuis 1994, les
coûts d'exploitation d'installations types de fabrication
au Canada et aux États-Unis. Les coûts moyens qui
varient en fonction de l'emplacement ont toujours
été plus faibles au Canada qu'aux États-Unis et les
coûts de la rémunération de la main-d'œuvre s'avèrent

sont donnés en dollars canadiens.


